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Mayor riesgo




Una Startup su
modelo de negocio

Una Empresa su
modelo de negocio







Muchas Startups fallan
porgue crean un

que nadie quiere




Clientes

FULANOC

* Iniclalmente desconocidos
o Tengo gque identificarlos



Producto

iHay mercado
para mi!

* |Inicialmente producto basico
o Usable y comercializable



Producto

* Foco en el disefo del producto
o Inicialmente desconocido



pero..

-CCOmo hago:-




Lean + Startup =
Velocidad
Aprendizaje validado
FOCUS
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Clientes

« Descubrimiento de clientes
o ¢Quiénes son mis potenciales clientes?
o ¢Qué es lo que quieren los clientes?

o ¢ Como puedo hacer algo bueno para mis clientes?
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Producto

* Producto piloto inicial
o Impulsado por los mismos emprendedores
o Se evitan los inversores



MVP

El MVP es esa version de un nuevo producto que permite a
un equipo recoger la maxima cantidad de aprendizaje

validado (validated learning) sobre nuestros clientes con el
minimo esfuerzo.

* Nos evita construir un producto que
. el aprendizaje por cada € invertido
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 Validacion de clientes

o ¢ Los clientes que identifiqgué realmente me van a comprar?
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Eliminar despe
Todo lo que no agrega val

No hacer cosas innecesa
No hacer cosas para ma




No desperdiciar ni tu tiempo ni el de la gente

STOP

WASTING
PEOPLE'S
T IME
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~ncelerar
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es un proceso
que permite iterar desde el
Plan ~, a un plan
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