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Innovacion

La introduccion de un nuevo, o significativamente
mejorado, producto (bien o servicio), de un proceso,
de un nuevo método de comercializacion o de un
nuevo método organizativo, en las practicas
Internas de la empresa, la organizacion del lugar de
trabajo o las relaciones exteriores






















cHabra una nueva
transformacion de este
producto tras el COVID-19?

slncluira un nuevo sistema
de desinfeccion posterior al
labado?

slncluira ademas un
dispensador de gel
desinfectante?




JERARQUIA DE NECESIDADES

Factores
Motivadores

Factores
Higiénicos

SOCIALES

SEGURIDAD

FISIOLOGICAS

Autodesarrollo: educacion, valores

30 Autoestima: perfumes, adornos

Familia, amigos, pareja, club,
barrio, comunidad

Vivienda, seguro médico
trabajo, jubilacion

FISIOLOGICAS Alimentos, agua, aire
dormir, vestido

PERTENENCIA

SEGURIDAD



SELF-
ACTUALIZATION
Pursue Inner Talent
Creativity Fulfillment

SELF-ESTEEM
Achievement Mastery
Recognition Respect

BELONGING - LOVE
Friends Family Spouse Lover

SAFETY
Security Stability Freedom from Fear
PHYSIOLOGICAL
Food Water Shelter Warmth




The Elements of Value Pyramid

Products and services deliver fundamental elements of value that address four kinds of needs:
functional, emotional, life changing, and social impact. In general, the more elements provided,
the greater customers’ loyalty and the higher the company’s sustained revenue growth.
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Self-
transcendence
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Motivation Heirloom Affiliation/

LIFE CHANGING

belonging
EMOTIONAL
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Reduces  Rewards  Nostalgia  Design/ Badge
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Wellness Therapeutic Fun/ Attractiveness  Provides
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PRODUCTOS CONJUNTOS MONTAJE POR QUE LUFE SHOWROOM ALOJAMIENTOS TURISTICOS BLOG

OFERTAS DEL MES

LUFE
Cama compacta
completa con nido
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43997€
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Mint Activated Charcoal

A healthier all-natural plastic free replacement for the
paste you've used your whole life.
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Pide mas a tu seguro de salud

902151617

Productos Consejos Nuestras Apps Cuadro médico y dental Sala de prensa Otros seguros
Vivaz Esencial Vivaz Completo Vivaz Dental Completo

Calcula tu precio Calcula tu precio Calcula tu precio

El primer seguro -
de salud inteligente. >
A\

Sé Vivaz > 2 \ B\
’ Q ¢Hablamos?




Free Shipping On Alt Orders (U.S Lower 48)

LIBERTY o

SHOP HELPING SAVE AT-RISK KIDS DONATE ABOUT

SHOP ALL PIECES




TENDENCIAS Y OPORTUNIDADES

e La crisis provocada por el COVID-19 de
momento no ha cambiado nada, pero lo
ha cambiado todo.

e Se van a consolidar muchas tendencias
de estos ultimos anos.

e Apareceran nuevas tendencias, dinamicas
y habitos.



. . loop
1. Autosuficiencia

 Nuevo concepto de autosuficiencia.
e Aprovechar las posibilidades de ser globales.

e Vamos a creer en la red global y en todas las
posibilidades, por lo que las empresas van a tener que
ser algo mas gue proveedores.

e El consumidor va a ser mas exigente. Fidelizacion.

e Personalizacion, compra a traves de Internet, servicios
afadidos por parte de la empresa, impresion 3D, etc.
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2. Durabilidad —ay

Esta crisis llena de incognitas nos afecta a todos.

Se pueden ir desarrollando productos con mayor
durabilidad en todos los ambitos. Ahora tenemos la
«obsolescencia programada».

Alimentario: La compra de congelados y conservas han
crecido un 150%.

Se valoraran productos o servicios con mayores
garantias.
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3. Logistica oP

models

e Que me llegue lo mas rapido y con las mayores
garantias.

e Compras online y de comercio local.

e \VVamos a valorar cada vez mas nuestra red de
proveedores seguros.

e Nuevo sentimiento de formar parte de. Ly L P




4. Sostenibilidad inclusiva

e El mundo no tiene limites. Lo que pasa en China, pasa
aqui.

e Latendencia de la sostenibilidad se va a consolidar. Nos
estamos cargando el planeta y esta reaccionando contra
NOSotros.

e Ambitos: salud, bienestar, smart, movilidad, etc.
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5. Privacidad-Informacion

e Nuevo concepto de la privacidad. Las nuevas
generaciones creen en entornos abiertos.

e Ligado con la informacion ¢ Cuantos enfermos hay?

e Antes esta incertidumbre: informacion fiable, productos
fiales, ahorro de tiempo, uso privado en el hogar de

Cultura y ocio, etc.
N
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6. Las nuevas distancias

 No hay fronteras y hay mas fronteras que nunca.

e La digitalizacion va a ofrecer nuevas oportunidades y
experiencias.

 Miedos o imposibilidades a: viajar lejos, formarnos, etc.

o Ambitos: Formacion on-line, viajes virtuales, tele-trabajo,
e-commerce, relacion virtual con amigos/familias, etc.

e Amazon pone en mi pantalla 300 modelos de butacas y
me sirve como maximo en 1 semana.



LA EXCLUSIV.

LOGISTI1ICA SOCI1AL

COMPRAR RUTAS BLOG SALA PRENSA

-

PRESENTACION

w,

D

El cliente encarga
el pedido™

La Exclusiva
realiza la compra
a sus proveediores

La Exclusiva
comprueba
tu pedido

518

pueblos

La Exclusiva garantizara a mas de 518 localidades
de la provincia de Soria el acceso a una gama de
productos propios de la capital soriana.

rutas

La Exclusiva realiza cinco rutas (una por cada dia de
la semana) de 24 pueblos cada una, que supohen
unas 200 familias diarias.

1}l
®

CONTACTO

suscar

oo 4R Q

SERVICIOS TRANSPARENCIA

El cliente recibe
el pedido sin
coste afiadido

/A QUE RUTA
PERTENECE TU
PUEBLO?

A continuacion te mostramos en detalle las rutas
que tenemos establecidas, el dia asignado a cada
unay los pueblos y horarios que las conforman

VER RUTAS

~

ormulario y te llamaremo

[y
=18
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= PRODUCTOS FRESCOS ALIMENTACION BIO BEBIDAS BI0 BEBE & NINO HERBORISTERIA COSMETICA HIGIENE BIO DROGUERfA & HOGAR

Haz tus panes y dulces
con harinas de Panaderia

Ver mas
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Supermercado Bio - Tienda ecoldgica - Frescum



S pervecina

Servicios gratis a Comunidades de Vedinos

e.

@"} }"'-' -
I.-\ '@
HEJ'E' >
Ahorra hasta un 25% en tu Iniciativa #Yaquevas frente al Reparaciones urgentes 24h
comunidad o en tu hogar Coronavirus
|
1)
Calculadora exprés de ;Qué estd pasando en mi Pregintame
presupuestos comunidad?

Supervecina, Servicios a Comunidades de Propietarios



Hombres Mujeres Tecnologia Novedades Atletas Dénde comprar

!

o
N

A la luz de la situacién actual, estamos deshaciéndonos de todos los gastos de envio estandar.

How we adapt_ Leer mas

New Rules_ T p—
New Routines_
Athletes Adapt_




HERRAMIENTAS PARA
IDENTIFICAR TENDENCIAS

=S

VALENCIA

ceei-valencia.com /



LaWeb Imagenes Video [MNoticias Maps

GOL nge | | [ Buscar en la web

Mas productos de Google

Buscar Explorar e innovar
Académico Code
Busca documentos académicos Herramientas, APls y recursos para programadores
® Alertas Labs
™ . Recibe noticias y resultados de bisquedas por correo electrénico & Prueha nuevos productas Google

Barra Google . .
Afiade un cuadro de bisqueda a tu navegador Comunicar, mostrar y compartir

Blogger

Buisqueda de blogs Expresa tus opiniones online

Busca blogs sobre tus temas favoritos

Calendar

Biisqueda en la web Organiza tu agenda y comparte eventos con tus amigos

Busca millones de paginas web

Docs

Crea tus proyectos online, compartelos y accede a ellos desde donde
estes. Crea tus proyectos online, compartelos y accede a ellos desde donde
estés

Funcionalidades de blisqueda web
Saca el maximo partido a tus bisquedas

malil
Correo rapido, con menos spam y con la tecnologia de busqueda de Google

Google Chrome

Un navegador que ofrece rapidez, estabilidad y seguridad Grupos

Crea listas de distribucidn y grupos de debate
Deskiop

Realiza bisquedas en tu propio equipo Panaramia

Explora y comparte fotos del mundo

m

arth
Una ventana tridimensional al planeta

Picasa

_ Encuentra, edita y comparte tus fotografias
1Google
Afiade noticias, juegos y mucho mas a tu pagina de inicio personalizada de

Google

G-

A

1

2

Q Bisqueda personalizada

Crea una experiencia de blsqueda personalizada para tu comunidad

&

)

<

@

Google Reader
Recibe los feeds de tus blogs v sitios de noticias favoritos

408K WAL




GOOSIC Alertas

Consulta de

bisqueds €l tukan hotel

Tipo de resuitado: Todo
Fracuencia: Uns vez 8l dis
Cantidad. $610 los mejores resullados

Enwar a: apallaresfi@gmail.com

Administrar sus alertas

muestra de los tipos de resultados que obtendras.

Web 5 resultados nuevos de el tukan hotel

GRUPO HOTELES TUKAN PLAYA DEL CARMEN

grupo hoteles tukan en playa del carmen offecs los mejores hoteles en playa del
carmen y raera maya, el grupo cuenta con el hotel tukan, ef hotel nina, ...

voww tukanhotels conV

El Tukan {Playa del Carmen. México) - Hotel Opiniones - TnpAdasor

El Tukan, Playa del Carmen: 243 opiniones y 132 fotos de wajeros sobre el El Tukan,
clasficado en el puesto n® 117 de 186 hoteles en Playa del Carmen.

www tnpadwsor es/Hotel Review-g150812-d154731-Revews

Hotel El Tukan
Presentacsin Hotel EIl Tukan en Playa Del Carmen
www clubderesenvaciones comfotos/  _fhotel_sl_tukan jpg

Tukan - Hotels Playa del Carmean, Small Hotels Playa de Carmen ...

tukan, hotels playa del carmen. In "El Tukan®™  we are offering a dedhcated and fiendly
Plus serace within its natural ambeence of wild vegetation and a ...

v envyucatan com'hotels/photos/playadel  tukan jpg

foursquare - El Tukan Hotel & Beach Club. Playa del Carmen ...

AN O onbi e 2o FAT b Hatab B Maowah MLA N v Aot Dasnrnns " Musvimbe won ob

Administrar sus alertas - Ayuda sobre las Alertas de Google - Términos de uso - Politica de peivacidad - Pagina pancipal de Google - £ 2091 Google




Modelo de negocio

Es la forma en la que la empresa va a atender a
sus clientes, tanto desde el punta de vista
estratégico como operativo. La forma con la que
obtendra ingresos y, a ser posible, beneficios.
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Una gran
iIdea

or si sola

no vale

: nada,

lo importante
es su
ejecucion




El CANVAS no salvara tu empresa ni
tu negocio

... pero te ayudara a
conocer, plasmar,
evaluar y presentar la
Informacion con la que
conseguir el exito




... pero el trabajo real
nos servira para
asegurar y validar las
hipotesis



El CANVAS es mejor hacerlo con todo
el equipo

participe en Iog ‘vt
gue vaya dando el
proyecto



... @S Una
herramienta viva
para una empresa
en constante cambio
y que le permite
pivotar en cualquier
momento







pROYECTO I ;i I
MAPEAR/EMPRESA e e

..otR COMO?

Andlogos: ientificar a aquellos individuos. productos o empresas que creemas ser o nos gustaria
#ar & @ lod que cFeemes parecarncs o nod guslaria gue asl fuera

..NO SER COMO?

Antilagos: identificar 2 aguellos individucs, productos o empresas gue MO creemas ser ni
fguaremos parecarnas o MU nas gustaria ser nl paracarmos.
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THE BUSIMESS AMODEL CARVAS

iCOMO? ¢QUE? dQUIEN?




9

Bloques de
e o construccion




Propuesta de valor

Actividades clave Relacion con el cliente

Segmentos

Red de partners de clientes
1
\

l'lrl..l
\ \ o Flujos de ingreso
Estructura de costos Canales de distribucion y
Recursos clave comunicaciones

Business Model Generation Book.



Lienzo De Modelo De

Disefiado para:

- En:
Disefiado por: n

Negocios
Socios Clave Actividades Clave \- Propuesta de Relacioén con Segmentos De A
Valor Clientes Clientes
Para quién estamos creando valos?
. 8 segmeantos Quiel 50N nuestros clientes mas importantes?

Quisnes son nuestros socios clave?

nuestros canales?

dog
]

Estructura De Costos

en nuestro

modelo de negocio?

Fuente De Ingresos

stan dispuestos a pagar?

2505 8 |08 ingresos generales?

www.businessmodelgeneration.com
Traducido por: José Hemnan Restrepo Montoya.
loseingemecanico@gmail.com

Medellin, Colombia.

©@eOe®




Parcerias Chave

' 4

Algumas atividades
sao colocadas no
exterior da
organizacao

' 4

Algumas recursos
sdo adquiridos
também fora
da empresa

' 4

Fornecedores e
parceiros

Atividades Chave
»

Atividades
essenciais para
que o negdcio

gere dinheiro

' 4

Producao de bens,
resolugédo de
problemas,
gestao de

Recursos Chave

' 4

Fisicos,
intelectuais,
humanos e
financeiros

' 4

Ativos necessarios
para que o negécio
funcione

Proposta de Valor

' 4

Procura resolver
problemas dos
clientes

' 4

Procura satisfazer
as necessidades dos
clientes com
propostas de valor

' 4

Beneficios
oferececidos
(inovacao, funcionali-
dade,design, marca,
reducéo de custos)

Relacionamento
com o Cliente

Relagoes mantidas
com segmentos
de clientes

' 4

Assisténcia Pessoal,
self-service,
comunidades

Canais
»

Canais de
comunicagao,
venda e
distribuicao

£

Interface da
empresa
com o cliente

Segmentos de
Cliente

' 4

Grupos de pessoas
Ou organizagoes
que se pretende

servir

' 4

Necessidades,
comportamentos e
perfis definidos

Estrutura de Custos

Principais custos
do negdcio

Custos fixos e
variaveis

»

' 4

Fontes de Receita

Fluxos de
rendimentos

' 4

' 4

Venda de produtos,
preco de utilizagao,
aluguer delincengas,
venda de acoes,
publicidade

Orientacéo do
negocio:
para os custos ou
para o valor

Formas de gerar
dinheiro




Value

oy AcCivitio®

Ky Parinarships

HACIA LA

ESTRUCTURA

INTERNA

—

Caost Sird

Nuestro motor y nuestros mecanismos.

Lo que hace posible que la propuesta de valor
exista.

Lo que hace que nuestros canales de
comunicacion y ventas funcionen.

Es la responsable de nuestros costes.

Propositions

Cuslamer

Segments

Cuslamer
Relationships

HACIA EL

MERCADO

Hace referencia a lo que queremos proyectar
de nuestra empresa.

Saca nuestro lado emocional, nuestra
diferenciacion.

Nos hace llegar al publico al que nos dirigimos.
Es |la responsable de nuestros ingresos.



Segmentos de clientes

... conocer las caracteristicas y necesidades de nuestros clientes para generar nuestra
propuesta de valor

Business Model Generation Book.



Caso SEGWAY

Emprendedor: Dean Kamen — DEKA
Mantuvo en secreto el proyecto

|dea innovadora
Cuidado al minimo detalle — Sonido del
motor agradable
Campafa de MKT intensa

FEED BACK Clientes
Vehiculo incomodo para largos
desplazamientos al trabajo.
Para recados, mejor caminar

Previsiones: 40.000 uds./ano
Realidad: 6.000 uds./ano

ceei-valencia.com / BUSQUEDA DE OPORTUNIDADES






prOYECTD I -
EXPLORAR/SINTESIS DiSEfADD poR I )i

PORQUE




ANTES DE DESARROLLAR UNA OPORTUNIDAD DETECTADA...

Debemos tener en cuenta Sl:

= Se proporciona “Valor Afiadido”

=  Tenemos Clientes interesados
= £/ Segmento del Mercado tiene un

n : “Tamarno minimo”
o
= Fs el momento adecuado

= [a necesidad va a durar un cierto tiempo

ceei-valencia.com / BUSQUEDA DE OPORTUNIDADES
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What's 2houses? Pricing Contact us

We help separated parents to
communicate and get organized
about their children. IEZE=ES

Calendar Expenses Journal Info Bank -
: ot U5
Were a co-parenting facilitator! 1 ey it e
CAarmamanmimarina hAatiarann cAanararad Ar AibcAavmaad navanees ic nAar thas /\/



2houses.com teaser - Is that your life story- on Vimeo.mp4

aagricologia

::, ¢ Qué es Agricologia?

Agricologia, es una forma diferente e
innovadora de realizar agricultura como
ocio verde de contacto con la naturaleza
basado en tres escenarios:

leer mas '
@ Tu huerto On-line

éla distancia te
impide disponer de
tu propio huerto

ecoldgico?. iTe
gustaria hacer el
seguimiento a

través de internet?
Con Agricologia te lo ponemos facil "Tu
huerto on-line”, Ahora puedes disponer
de tu propio huerto ecoldgico en internet,
es tan facil como:

':d'o ¢ Practicas
Agricologia?

Los tiempos cambian y aparecen nuevas
tendencias sobre el bienestar y disfrute
relacionados con la agrcultura y nuevos
habitos de vida saludable.

leer mas »

# ¢ Te gustaria crear tu
" propio Agricologia?...

Ahora es posible compartir nuestra
filosofia a través de nuestro modelo de
proyecto, de manera que podras crear tu
propic Agricologia en tu zona,
municipio,..sin barreras geograficas por
toda la Comunidad Valenciana y a nivel
nacional.

leer mas

¥ Principales Servicios

'

L}

/”.

fi

R
&
—3

2 .

Boletin Agricologia

Huertos ecolégicos
Talleres y charlas sobre agricultura
Plantas. semillas y compost

Huerlos escolares - actividades
exiraescolares ninos

Actividades exploratorias al aire libre
Tu huerto On-line

leer mas

Enviar




Propuestas de valor

... cubrir las necesidades de los clientes con propuestas de valor tunicas. Seremos su mejor
opcion

Business Model Generation Book.



GUNITEC

CONCEPT POOLS

GUNITEC

CONCEPT POOLS & SPA

HOME HISTORIA PROYECTOS CONTACTO BLOG CATALOGO

PARA QUE VIVAS TUS PROPIAS EXPERIENCIAS






https://vimeo.com/237769306

Canales de distribucion y comunicacion

... definir las formas de darle a conocer al cliente y hacerle llegar nuestra propuesta de valor

Business Model Generation Book.



EL=MUNDO

Lider mundial en espafol | Lunes 17/09/2012. Actualizado 11:27h.

[SER=UENEN Mundo Europa Op-Blogs Deportes Economia Vivienda Cultura Toros Ciencia Salud Te

Compartir

Tuenti

L 008K
Herramientas

k4 Enviar a un amigo
&k Valorar

Jd Imprimir

Ll En tu movil

L4 Rectificar

Edicién ESPANA _ Madrid Andalucia Baleares Barcelona Castillay Ledn © C.Valenciana |z (0

TENDENCIAS | Lajuana

Alpargatas contra el paro

Algunos de los modelos alpargatas de Ia marca Lajuana.

- C. Valenciana

() Google (@) ELM

Corporacion | Economia 3 | Revista | Eventos E:

@ MEDIA

La Juana produce 5.000 alpargatas
anuales en una localidad de menos de
mil habitantes

Webmaster/ 04/08/2017

| f [w]c-[O]in 8 0

Archivado en:
Alex Adell, Asociacion de Artesanos de la provincia de Castellon, Feria Momad Shoes,

Juanvi Ferreres, La Juana, Natalia Sales

o




= Z%ac Todos lospr... ™ Buscar un producto ) @

Secciones  AROS PORDELANTE

Tiendas (::-)\ Mi cuenta ﬁ Mi cesta

-30% -40% -50% RTINS S VASITOS LITERARIOS B®2 HAZTE socio ™ RESERVA Y RECOGE EN TIENDA

Inicio > Recogida y entrega

Recogida y entrega

¥Z0 Vg

Entrega en 2 horas, o en Elige tu hora de entrega Servicio Estandar Envio a Canarias
franja horaria que (Entrega 2-3 dias a
fnacexpress+ prefieras domicilio)

DOMICILIO
"

Entrega en 24 horas
laborables

Recogida en tienda para Otros envios

toda Espafia




RECOGE TUS
COMPRAS ONLINE
EN CITYPAQ.

.....




TAKEACHEF @~ | Covid-1g Acceder R:Celt

Chef a domicilio

Disfruta de una experiencia gastronomica
en la comodidad de tu casa con un chefa
domicilio.

UiF~o)

Convierte tu casa en un restaurante con un chef a domicilio.

Personaliza tu menu y deja que el chef se encargue del resto



Relacion con el cliente

... establecer la forma en la que nos vamos a comunicar con los diferentes segmentos de
clientes

Business Model Generation Book.
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Luz de intervenddn
de la tienda ~

~— Camara de seguridad

Luz de - 2

cola para el cliente

Pantalla digital Médulo de caja

Balanza/escaner

; | Panel
bi-optico

Repisa
para articulos
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Flujos de ingresos

... definir las fuentes de obtencion de ingresos, su frecuencia y forma

Business Model Generation Book.



CLUBS -
HORARIS ACTIVITATS
GESTIONS ON-LINE
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Consulta Premium - Accede a los Servicios
Preferentes de www.QuieroAbogado.info

Por si quieres asegurarte la contestacion en menos de 24
horas; precisas gue tu caso lo valoren varios letrados; se
revisen documentos e inclusive que nos despalcemos a tu domicilio o
empresa.

QUIeroAbogado.eS 1. Respuesta Urgente
La cuestion juridica que nos plantees sera resuelta
de forma fundada en derecho en un plazo maximo

de 24 horas por un letrado especialistas con al 3IGV€A+
menos 10 anos de ejercicio profesional.

2. Asesoramiento por 3 Abogados

Tres Abogados en Ejercicio analizaran por
separado la duda legal que no hagas llegar,
posteriormente revisaran las dadas por sus

. . BO€ +
otros  compaferos y  conjuntamente o
indicaran la que consideren de las tres mas
acertada.

3. Asesoramiento con Examen y Analisis de Documentacion

Si lo que precisas es que analicemos un
contrato o documento de forma minucionsa, =y

elige esta opcion. Un Profesional con al menos | pesde 60 €
10 anos de ejercicio lo revisara y te expondra =~ + LV.A.
su opinion.

4, En tu Domicilio o Empresa

Consultas Legales Urgentes y
Preferentes - Consulta
Premium

Respuesta en 24 Horas

Con Revision v Andlisis de
Documentacion

Respuesta dada por 3 Abogad@s

En su Domicilio o Empresa

i

Despache Colaboradar de

~--A QuieroAbogado.es

Formular Consulta Gratis

¢Buscas un Abogad@?

' Informacion



Recursos clave

... definir los recursos internos que nos permiten desarrollar las actividades clave

Business Model Generation Book.






PALLADIUM

HOTELS & RESORTS




Actividades clave

... definir las tareas clave para desarrollar y hacer realidad nuestro modelo de negocio

Business Model Generation Book.



© Delegaciones Q Buscar % Contactenos & myRentokil

Rentokil

Contactenos Control de plagas Desinfeccion Mas informacion Acerca de Rentokil
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jHola!l En Rentokil somos

Inicio > Desinfeccién

expertos en control de plagas e
higiene ambiental. Desde
proteccion contra roedores hasta
servicios de desinfeccion de
Coronavirus, estamos aqui para
ayudarte

Solicite una inspeccion gratuita en el 900 838 681 o por e-mail

Servicios de Desinfeccion contra Coronavirus




mandarina
ecologica
denia

NARANJAS MANDARINAS LIMONES Y CONTACTO
POMELOS

’W’ Bienvenidos a la
=S FINCA LUXOR
NUESTROS PRODUCTOS ESTAMOS EN DENIA
ESTARAN DISPONIBLES -
DESDE MEDIADOS DE /\

OCTUBRE A MARZO

(VER UBICACION PINCHANDO AQUI)

La finca LUXOR, es una pequefia finca familiar
ubicada en Dénia (Alicante), entre arboles
tropicales, palmeras y plantas aromaticas, en la
cual se producen unas de las mejores
variedades de mandarinas ecoldgicas de la

Comunidad Valenciana.

Las variedades Cremenules, Orograndes, y naranjos
de distintas variedades, tienen el certificado

FINCA LUXOR ecoldégico de la Comunidad Valenciana ( licencia no
Pda. Torre Carrals 30 C 81686 ).
03700 Dénia (Alicante) Sus regadio por agua de pozo, cuidado y seleccién
Tel. y Fax: 96 642 04 77 manual, hace que sea un producto con total

Movil: 607 914 438 garantia ecoldgica.




Socios estratégicos

... establecer los socios considerados clave y que aporten valor a nuestra estructuray a los
servicios que vamos a generar

Business Model Generation Book.



AGATHA

RUIZ DE LA PRADA




Areolas Mamarias de Cera Ecolégica




Estructura de costes

... identificar los principales costes de aplicar el modelo de negocio a fin de pivotary
reconstruirlo si no es viable

Business Model Generation Book.



facebook.

INICIO - SALONES EASYCUT! - TU FRANQUICIA - TRABAJA CON EASYCUT! - ELIGE TU ESTILO - CONTACTO GANADOR VUELTA AL COLE

Distrutade

Solo para nuevos clienfes

wYy de compra on-line

LAVAR Y PEINAR CORTE CHICA COLOR (nuevos
(nuevos clientes) (nuevos clientes) clientes)
REBAJAS 20%DTO MENU

Q¢ 6¢€ Q¢

Comprar Comprar Comprar Oferta

31,99 €

Ponte guapa en 3 pasos " PASST| FAsoz PRS0




((()» festamenta SERVICIOS CONSULTAS PRECIO SOBRE NOSOTROS

» *ry® ¢ ,‘+
h?QUEdate tranquilo cuidando'a yos. . .
Con un testamento, el futuro 1o degcit ,&'

Hazlo online y ahorra tiempo. . .

Comodo y seguro.
Solo abogados expertos.

Empezar testamento

TESTAMENTO TESTAMENTO VITAL TESTAMENTO SOLIDARIO TESTAMENTO GRATUITO
Garantiza un buen futuro a tu ¢Cual es tu voluntad? Un testamento también es un ¢ Sabias que con tu seguro
familia, anticipate a problemas y Decide sobre tu salud, donar gesto solidario. Encuentra podrias tener el testamento
decide como repartir tus bienes. tu cuerpo o el tipo de una buena causa, ;Y gratuito? jAverigua como!
entierro. colabora!

HAZ TU TESTAMENTO ONLINE EN 4 SENCILLOS PASOS



Propuesta de valor

Actividades clave Relacion con el cliente

Segmentos

Red de partners de clientes
1
\

l'lrl..l
\ \ o Flujos de ingreso
Estructura de costos Canales de distribucion y
Recursos clave comunicaciones

Business Model Generation Book.



Lienzo De Modelo De

Disefiado para:

- En:
Disefiado por: n

Negocios
Socios Clave Actividades Clave \- Propuesta de Relacioén con Segmentos De A
Valor Clientes Clientes
Para quién estamos creando valos?
. 8 segmeantos Quiel 50N nuestros clientes mas importantes?

Quisnes son nuestros socios clave?

nuestros canales?

dog
]

Estructura De Costos

en nuestro

modelo de negocio?

Fuente De Ingresos

stan dispuestos a pagar?

2505 8 |08 ingresos generales?

www.businessmodelgeneration.com
Traducido por: José Hemnan Restrepo Montoya.
loseingemecanico@gmail.com

Medellin, Colombia.
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“No hay un unico modelo de
negocio... Las oportunidades y
opciones son innumerables, solo

tenemos que descubrirlas.”
Tim O'Reilly
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Business Model Generation Book.
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MARCILLA
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ESTRUCTURA DE COSTOS FLUJOS DE INGRESO
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Dos cosas contribuyen a avaizar: ir

vy -

René Descartes
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