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19 PRESENTACIÓN

Este año celebramos la octava edición del Día de la Per-

sona Emprendedora de la Comunitat Valenciana con una 

completa macrojornada temática que constituye la cul-

minación a un año de trabajo y esfuerzo de la Conselleria 

de Economía, Industria, Turismo y Empleo y el Instituto 

Valenciano de Competitividad Empresarial (IVACE) para 

impulsar el emprendimiento.

Desde el IVACE somos conscientes que para que nuestra 

sociedad disponga de empresas competitivas capaces de 

generar empleos estables, de calidad y sostenibles, es fun-

damental apostar por una cultura emprendedora basada 

en la innovación. Durante los siete primeros meses del 

año, según datos de la EPA, la Comunitat ha liderado el 

incremento de número de empresas con 35.000 nuevos 

trabajadores por cuenta propia. En este tiempo se han 

creado, además, casi 7.000 nuevas sociedades mercanti-

les, lo que supone un 7,7 % más que en el mismo período 

del año pasado. 

El Instituto Valenciano de Competitividad Empresarial está 

haciendo una gran apuesta por respaldar la labor de ase-

soramiento y apoyo al emprendedor que desarrollan los 

cuatro Centros Europeos de Empresas Innovadoras de 

la Comunitat. Entre 2007 y 2012 hemos invertido en los 

CEEI más de 17 millones de euros que han permitido 

fi nalizar 1.435 planes de empresa, crear cerca de 800 

nuevas empresas con claro contenido innovador y gene-

rar 1.800 empleos de alta cualifi cación.

El objetivo del Día de la Persona Emprendedora es conseguir 

que este potencial emprendedor de la Comunitat Valen-

ciana desemboque en nuevos proyectos y nuevas empre-

sas. Para ello establecemos el contacto de emprendedo-

res con expertos en el ámbito del emprendimiento y la 

gestión empresarial, con empresarios y emprendedores 

de éxito, con inversores dispuestos a aportar fi nanciación 

a sus proyectos, así como con otros emprendedores con 

los que pueden compartir inquietudes e ideas.

La oferta es amplia, variada y muy temática, atendiendo a 

las demandas de los verdaderos protagonistas que son 

los emprendedores. Mesas redondas, ponencias, talleres, 

conferencias o sesiones de “networking”. Asesoramiento  

que va desde la preparación del plan de negocio hasta 

la puesta en marcha, pasando por diferentes aspectos 

de fi nanciación, recursos humanos, producción, ventas y 

marketing, vigilancia estratégica, internacionalización, in-

novación, internet/ redes sociales, etc.

Aprovecho estas líneas para animarles a participar en esta 

macrojornada, que ya es un referente para los empren-

dedores de la Comunitat. Gracias al apoyo al empren-

dendimiento y a la innovación que persiguen la Conselle-

ria de Economía, Industria, Turismo y Empleo y el Instituto 

Valenciano de Competitividad Empresarial, estas iniciati-

vas permiten a los asistentes descubrir nuevas inquietu-

des y cubrir sus necesidades. De esta forma, el Día de la 

Persona Emprendedora de la Comunitat Valenciana se 

convierte en un escenario privilegiado para mostrar par-

te del trabajo que realizamos cada día y la amplia acogida 

que, año tras año, encuentra en la sociedad valenciana y 

que supone un incentivo para seguir trabajando.

JOAQUÍN RÍOS CASANOVA

Director General 

Instituto Valenciano de 

Competitividad Empresarial
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 SALA 4 A (4.ª PLANTA)
 
TIC´S, LA COMUNICACIÓN DEL SIGLO XXI. 
EMPRENJOVE IVAJ / AJEV

HORARIO: 10:00 – 11:00

SALA: 4 A. 4.ª planta.

MODERADOR:

José Luis Pichardo, director y presentador del Programa Pulso 

Empresarial Valencia, Gestiona Radio Valencia.

PONENTES:

IVAJ- GVA JOVE

-  Emilio Juan Aliena Jiménez, Bocabadats Media Actividad.

-   Javier Sala Molina, Double Room Studio.

AJEV

-  Luba Sloiko Market, SEO SEM Market SEO SEM. 

-  Miguel Amo, CEO Connect.

BREVE DESCRIPCIÓN: 

Comunicación y nuevas tecnologías, cómo infl uyen estas en 

la comunicación del siglo XXI, las redes sociales como nuevas 

herramientas de comunicación, etc.

COORDINACIÓN:

Miriam Marco, Coordinadora Emprenjove, IVAJ- GVA JOVE.

PROGRAMA DONA EMPRESA: APOYO A LA 
INICIATIVA EMPRESARIAL DE LAS MUJERES

HORARIO: 11:00 – 12:00

SALA: 4 A. 4.ª planta.

MODERADOR:

Vicente Martínez Alarcón, jefe de Servicio de Gestión de Pro-

gramas de Familia Conciliación, Dirección General de Familia 

y Mujer.

PONENTES:

-  Yolanda Gómez Cifuentes, agente de Igualdad, Centro In-

fodona Valencia.

-  Amalia García de las Bayonas Blánquez, vocal Junta Directiva 

EVAP/BPW Valencia y responsable Proyecto Dona Empresa. 

Asociación Empresarias EVAP.

-  Cristina de Arozamena, presidenta AFYDE, Asociación de 

Fomento y Desarrollo Empresarial. Empresarias Alicante.

Feria Valencia

El Centro de Eventos es una de las dos grandes áreas donde se celebra el DPECV2013. Dispone de más de 15 salas, 
repartidas en varias plantas, en las que se plantearán más de 100 sesiones relacionadas con el fomento de actitudes, 
valores, creación, crecimiento y reconocimiento del emprendedurismo y la innovación. Durante el 19N se puede 
asistir a conferencias, talleres, mesas de debate, plenarios, entrega de premios y reconocimientos, entre otros.
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-  Carmen Hurtado Perea, Empresaria La Cuina d’Anita.

BREVE DESCRIPCIÓN: 

Apertura de la mesa: Laura Chorro Diéguez, directora gene-

ral de Familia y Mujer.

En la sesión se explicará el programa Dona Empresa, de la Di-

rección General de Familia y Mujer, para fomentar la iniciativa 

empresarial de las mujeres.

Público al que nos dirigimos:

-  Personas emprendedoras en general.

-  Mujeres que solicitan  información para establecerse por su 

cuenta en el servicio Infodona.

-  Mujeres que han constituido su empresa o se han estable-

cido por su cuenta y han recibido orientación previa por 

parte del servicio Infodona.

Asimismo, se expondrá cuál ha sido la evolución y seguimien-

to del programa Dona Empresa desde su inicio. 

COORDINACIÓN: 

Mar Pérez Serra, agente de Igualdad Infodona. Dirección Ge-

neral de Familia y Mujer. Conselleria Bienestar Social. 

PREPARADOS, EMPRENDEMOS, ¡YA!: Y, ¿POR QUÉ 
NO UNA EMPRESA DE ECONOMÍA SOCIAL?

HORARIO: 12:00 – 13:00

SALA: 4 A. 4.ª planta.

MODERADOR: 

Nardi Alba Benaches, directora Confederación Valenciana de 

Cooperativas.

PONENTES: 

-  Paloma Tarazona Cano, directora Federació Valenciana 

d’Empreses Cooperatives de Treball Associat, FEVECTA.

-  Miguel Millana Sansaturio, presidente de la Federació 

d’Empreses Valencianes d’Economia Social, FEVES-Societats 

Laborals.

-  Patricia Escribá, Dep. Organización PEOPLE.TECH Tecnolo-

gía y Desarrollo Coop V.

-  Beatriz Yolanda Lidón, directora Imarquess SLL.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Con la fi nalidad de impulsar el sector de la economía social en 

la Comunitat Valenciana, la Federació Valenciana d’Empreses 

Cooperatives de Treball Associat, FEVECTA y la Federació 

d’Empreses Valencianes d’Economia Social, FEVES-Societats La-

borals, han puesto en marcha la Red Emprendes, Red Valenciana 

del Emprendedor y la Economía Social, un instrumento dirigido 

a apoyar la creación de nuevas empresas de economía social y la 

consolidación de aquellas que se hallan en su fase inicial. Esta ini-

ciativa cuenta con el apoyo de la Generalitat Valenciana, a través 

de la Conselleria de Educación, Formación y Empleo.

El sector empresarial de la economía social reúne a aquellos 

tipos de empresa, como las cooperativas y las sociedades la-

borales, en los que la propiedad se halla en manos del colec-

tivo de trabajadores y socios, de modo que son estos los que 

asumen todo el protagonismo en la actividad económica que 

llevan a cabo.

COORDINACIÓN:

José Albors Orengo, responsable Desarrollo Empresarial y 

Proyectos FEVECTA.

OTRA ECONOMÍA ES POSIBLE: EL 
EMPRENDIMIENTO SOCIAL 

HORARIO: 13:00 – 14:00

SALA: 4 A. 4.ª planta.

MODERADOR: 

Roberto Ballester, gerente Fundación ÉTNOR.

PONENTES:

-  Margarita Albors, directora Socialnest.

-  Christian Meca Vázquez, gerente Fundación Novaterra.

-  José Redondo Sánchez, presidente Fundación Nova Feina y 

gerente Red Enclau.

-  Raúl Contreras Comeche, director Nitua – Plataforma para 

el Cambio Social Coop. V.

BREVE DESCRIPCIÓN:

El emprendimiento social hace referencia a un tipo de empre-

sa en la que su razón social es, en primer lugar, satisfacer a la 

vez necesidades de la sociedad en la que se desenvuelven. Si 

bien no es una típica empresa privada del sector capitalista, su 

lógica no encaja ni en el paradigma de las empresas públicas 

del sector estatal, ni en el de las organizaciones no guberna-

mentales.

Los emprendimientos sociales son organizaciones que apli-

can estrategias de mercado para alcanzar un objetivo social. 

El movimiento del emprendimiento social incluye tanto a 

organizaciones sin ánimo de lucro, que utilizan modelos de 

negocio para alcanzar su misión,  como a organizaciones con 

ánimo de lucro cuyo propósito principal es de carácter social. 

Su objetivo –cumplir con objetivos que son, al mismo tiem-

po, sociales/medioambientales y fi nancieros– es a menudo 

descrito como el "triple resultado": lograr al mismo tiempo 

desempeñarse en la dimensión social, ambiental y del bene-

fi cio económico. 

COORDINACIÓN:

José Albors Orengo, responsable Desarrollo Empresarial y 

Proyectos, FEVECTA.

CRECIMIENTO PERSONAL A TRAVÉS DEL DOBLAJE 
DE DIBUJOS ANIMADOS

HORARIO: 15:15 – 16:00

SALA: 4 A. 4.ª planta.

PONENTE:

-  Francesc Fenollosa i Ten, presidente DUB&GROW + Tallers 

de doblatge.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Dubbing & Growing

Coaching y crecimiento personal a través del doblaje de di-

bujos animados. Divertidas sesiones de doblaje de películas 
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de fi cción, documentales y dibujos animados con el fi n de 

desarrollar habilidades y destrezas personales y en grupo. 

Original taller participativo dirigido a todo tipo de públicos 

y empresas.

COORDINACIÓN:

Francesc Fenollosa i Ten, presidente DUB&GROW + Tallers 

de doblatge.

EMPRENDER DESPUÉS DE LOS CINCUENTA

HORARIO: 16:00 – 17:00

SALA: 4 A. 4.ª planta. 

MODERADOR:

José García Morales, exdirector de Compras y Logística ONO.

PONENTES:

-  Enrique Trull Blasco, experito y profesor mercantil.

-  Miguel Redondo Nevado, emprendedor y creador Quina 

Dona.

-  Rafael Mariner Monlleo, exconsultor internacional de Nacio-

nes Unidas y de la Unión Europea.

-  Dionisio Biot, presidente SECOT. 

-  Francesc Fenollosa i Ten, presidente DUB&GROW + Tallers 

de doblatge.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Tres de los ponentes son miembros de SECOT y expondrán 

sus experiencias en las asesorías realizadas a emprendedo-

res. Dos de los ponentes son emprendedores que tienen sus 

empresas en marcha y expondrán su experiencia personal al 

respecto.

COORDINACIÓN:

Dionisio Biot, presidente SECOT.

SECOT, UNA ONG QUE AYUDA CON SU 
EXPERIENCIA A LOS EMPRENDEDORES

HORARIO: 17:00 – 18:00

SALA: 4A. 4ª planta. 

MODERADOR: 

Dionisio Biot, presidente SECOT.

PONENTES:

-  Francisco Mestre Moltò, exdirector de Empresas Consulto-

ría y Asesoría Empresas.  

-  José García Morales, exdirector de Compras y Logística 

ONO. 

-  José Francisco Soriano, exprofesor de la Facultad de Econo-

mía, especialista en Comercio Internacional.

COORDINACIÓN:

Dionisio Biot, presidente SECOT.

 SALA 4 C (4.ª PLANTA)

ASPECTOS CLAVE DEL MODELO Y DEL PLAN 
DE NEGOCIO PARA LA BÚSQUEDA DE 
FINANCIACIÓN 

HORARIO: 10:00 – 11:00

SALA: 4 C. 4.ª planta.

MODERADOR:

Ramón Ferrandis Ruiz, director Área Económica Financiera 

CEEI Valencia.

PONENTE: 

-  Inmaculada Villalonga Grañana, técnico Asesoramiento Em-

prendedores, Instituto IDEAS UPV.

BREVE DESCRIPCIÓN:

En esta sesión se aborda el modelo de negocio como ele-

mento básico previo a la elaboración del plan de negocio y 

al inicio de la búsqueda de fi nanciación desde la perspecti-

va de la persona emprendedora. Se intentará dar respuesta 

a cuestiones varias: ¿El inversor busca una idea o una idea 

de negocio? ¿Qué es un modelo de negocio? ¿Qué aspectos 

debe considerar mi modelo de negocio antes de empezar a 

hablar con un inversor? Diferentes modelos de negocio rea-

les. ¿Qué debo/qué no debo hacer al analizar mi modelo de 

negocio? ¿Cómo pasar de un modelo de negocio a un plan 

de empresa? ¿Cuánto tiempo tiene un inversor para el primer 

contacto con mi proyecto?

COORDINACIÓN:

Inmaculada Bea Gresa, responsable comercial Área Inversio-

nes Instituto Valenciano de Finanzas. Generalitat Valenciana.

IMPULSA TU STARTUP MEDIANTE LAS 
ACELERADORAS DE EMPRESA

HORARIO: 11:00 – 12:00

SALA: 4 C. 4.ª planta.

MODERADOR:

 Juan Manuel Pérez, responsable Área Innovación & Empren-

dedores, Broseta Abogados.

PONENTES:

-  Enrique Penichet, fundador Business Booster y Sinensis Seed 

Capital.

-  Jaime Esteban, director general Lanzadera.

-  Juan Luis Hortelano, director Plug and Play.

-  Juan Ignacio Florido, director de Marketing Hooptap.

BREVE DESCRIPCIÓN:

En esta ponencia se tratará de ofrecer una visión práctica y 

completa sobre la actividad de las aceleradoras de empresas 

que han proliferado en los últimos años y que suponen una 

herramienta extraordinariamente útil y provechosa para el 

desarrollo e impulso de proyectos empresariales en las etapas 

más iniciales. 

Como es sabido, las aceleradoras de empresas desarrollan 

programas de aceleración en los que, de forma periódica, se-
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leccionan a los mejores proyectos empresariales con el ob-

jetivo de poner en marcha e impulsar su negocio a través 

de toda clase de servicios (Ej.: apoyo, mentorización, asesora-

miento, fi nanciación, etc.).

COORDINACIÓN: 

Inmaculada Bea Gresa, responsable comercial Área Inversio-

nes Instituto Valenciano de Finanzas. Generalitat Valenciana.

LA DIVINA CREDIBILIDAD. ¿CÓMO GENERAR 
CONFIANZA EN UN INVERSOR? EXPERIENCIAS

HORARIO: 12:00 – 13:00

SALA: 4 C. 4.ª planta.

MODERADOR:

Pedro Bisbal, director CVBAN.

PONENTES:

-  Vicente Montesinos, director general Globae. 

-  Víctor Sánchez, CEO and Co-founder Onbile.com & Zeen-

do.com.
BREVE DESCRIPCIÓN: 

En la sesión se explicarán los aspectos más importantes en 

los que debe incidir un emprendedor a la hora de contactar 

con un inversor. Expertos en la cuestión contarán su expe-

riencia como inversor-emprendedor. La sesión correrá a car-

go de CVBAN.

COORDINACIÓN:

Inmaculada Bea Gresa, responsable comercial Área Inversio-

nes Instituto Valenciano de Finanzas. Generalitat Valenciana.

VENTURE CAPITAL & PRIVATE EQUITY: ¿CÓMO 
FINANCIAR UN PROYECTO INNOVADOR?

HORARIO: 13:00 – 14:00

SALA: 4 C. 4.ª planta.

MODERADOR:

Isabel Giménez Zuriaga, directora general FEBF, Fundación de 

Estudios Bursátiles y Financieros.

PONENTES:

-  Pedro de Álava, manager investor y director de Fondos en 

Clave Mayor, SGECR.

-  Carlos Conti, director Inveready Technology Investment 

Group.

-  Olallo Villoldo, presidente Grupotec.

-  Manuel Martínez, CEO Adhbio.

BREVE DESCRIPCIÓN:
La situación de falta de fi nanciación y liquidez que está afec-

tando a las pymes españolas está teniendo unos efectos de-

vastadores en la fi nanciación de compañías con un alto com-

ponente innovador. Un reciente estudio de la Fundación para 

la Innovación Tecnológica (Cotec 2013) evidencia un gap de 

fi nanciación en proyectos innovadores, ya que la inversión en 

VC&PE no está pudiendo atender las necesidades de estos 

proyectos. Esta situación convive con una falta de capacidad de 

inversión de muchos fondos de Venture Capital y con la caída 

del importe medio invertido (ticket medio).  La sesión se cen-

trará en dar a conocer el funcionamiento del Venture Capital y  

Private Equity, tanto desde la óptica del inversor (visión de la 

gestora) como desde la óptica del empresario y emprendedor. 

COORDINACIÓN:

Inmaculada Bea Gresa, responsable comercial Área Inversio-

nes Instituto Valenciano de Finanzas. Generalitat Valenciana.

EMPRENDEDORES vs. INVERSORES: CLAVES 
LEGALES PARA EL ÉXITO DE LA INVERSIÓN

HORARIO: 15:00 – 16:00

SALA: 4 C. 4.ª planta.

MODERADOR:

Roberto Algarra, jefe de Unidad de Asesoramiento Financiero, 

IVACE- Instituto Valenciano de Competitividad Empresarial.

PONENTE:

-  Juan Manuel Pérez, responsable Área Innovación & Empren-

dedores, Broseta Abogados.

BREVE DESCRIPCIÓN:

En esta sesión se expondrá de forma práctica y completa 

cuáles son las claves legales para lograr el éxito en la entrada, 

permanencia y posterior salida de un inversor en una star-
tup en fases iniciales. A tal fi n, se analizarán los aspectos más 

relevantes, desde un punto de vista legal, que deben tener 

en cuenta los emprendedores, tanto en lo que se refi ere a 

la entrada del inversor y la posterior convivencia entre los 

emprendedores y los inversores como en la futura salida del 

inversor. En defi nitiva, se analizarán las cuestiones legales más 

relevantes que se suelen plantear y que resultan esenciales 

para que dicha inversión resulte un éxito, tanto para la em-

presa y los promotores que la impulsan como para los inver-

sores que apuestan por ella.

COORDINACIÓN:

Inmaculada Bea Gresa, responsable comercial Área Inversio-

nes Instituto Valenciano de Finanzas. Generalitat Valenciana.

MECANISMOS DE FINANCIACIÓN
PARA NUEVAS EMPRESAS Y EBT’S

HORARIO: 16:00 – 17:00.

SALA: 4 C. 4.ª planta.

MODERADOR:

Inmaculada Bea Gresa, responsable comercial Área Inversio-

nes Instituto Valenciano de Finanzas. Generalitat Valenciana.

PONENTES:

-  Ignacio Aguado Cuervo, técnico del Departamento de Con-

sultoría Financiera ENISA.

-  Luis Maeso de la Morena, técnico del departamento TIC, 

CDTI.

-  Elena Rico Vilar,  directora de Inversiones de Caixa Capital 

Micro Caixa Capital Risk.
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BREVE DESCRIPCIÓN:

A la hora de poner en marcha una empresa o desarrollar un 

nuevo proyecto de crecimiento o de innovación dentro de 

una pyme ya existente, una de las necesidades más acuciantes 

es la obtención de fi nanciación. Esta sesión pretende dar a co-

nocer las distintas alternativas, públicas y privadas, que existen 

en el mercado y que son poco conocidas y utilizadas por los 

emprendedores y pymes valencianas.

COORDINACIÓN:

Inmaculada Bea Gresa, responsable comercial Área Inversio-

nes Instituto Valenciano de Finanzas. Generalitat Valenciana.

ESCENARIO FINANCIERO Y MACROECONÓMICO

HORARIO: 17:00 – 18:00

SALA: 4 C. 4.ª planta.

MODERADOR:

Roberto Algarra, jefe de Unidad de Asesoramiento Financiero, 

IVACE- Instituto Valenciano de Competitividad Empresarial.

PONENTES:

-  Rafael Doménech, Universidad de Valencia y BBVA Research.

-  Joan Ramón Sanchis Palacio, Catedrático d’Organització 

d´Empreses UV.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Dos importantes expertos en economía, a nivel nacional e in-

ternacional, debatirán acerca de la coyuntura económica en la 

que nos encontramos y expondrán sus recetas para la salida 

de la crisis, tanto a nivel macroeconómico y fi nanciero como 

empresarial, con propuestas de acción enfocadas a los em-

prendedores y empresas. Finalmente, se celebrará un deba-

te entre los dos ponentes para contrastar sus opiniones (20 

min.) y tendrá lugar la participación del público con preguntas.

COORDINACIÓN: 

Inmaculada Bea Gresa, responsable comercial Área Inversio-

nes Instituto Valenciano de Finanzas. Generalitat Valenciana.

 SALA 4 D (4.ª PLANTA)

LA EMPRESA Y LA I+D:
OPORTUNIDADES Y PATENTES

HORARIO: 10:00 – 11:00

SALA: 4 D. 4.ª planta.

MODERADOR:

Ángel Navarro, técnico Fundación InnDEA Valencia.

PONENTES:

-  José Luis López Gómez, asesor técnico de Presidencia Pa-

tentes Talgo y Mejor Inventor Europeo del 2013.

-  David Mor, director área de Consultoría de Grupo Ifedes.

-  Rebeca Lucas, Valentia Biopharma.

BREVE DESCRIPCIÓN:

La sesión ofrece una visión práctica de diferentes experien-

cias empresariales, en diferentes organizaciones, con una 

breve presentación por cada ponente y una posterior mesa 

redonda.

Se inicia la sesión con la visión de José Luis López sobre su 

experiencia en una gran empresa como Talgo; la experiencia 

de Rebeca Lucas, en una empresa de base tecnológica como 

Valentia BioPharma y David Mor ofrecerá una visión sobre la 

transferencia tecnológica y su experiencia en Grupo Ifedes. 

COORDINACIÓN:

Paula Llobet, directora de Innovación Fundación InnDEA Va-

lencia.

INCENTIVOS FISCALES Y ADMINISTRATIVOS
PARA EMPRENDEDORES

HORARIO: 11:00 – 12:00

SALA: 4 D. 4.ª planta.

MODERADOR:

Isabel Giménez Zuriaga, directora general Fundación de Estu-

dios Bursátiles y Financieros.

PONENTE:

-  Pedro Antonio Gil Palencia, socio Área Fiscal, Cuatrecasas 

Gonçalves Pereira.

BREVE DESCRIPCIÓN: 

La Ley 14/2013, de Apoyo a los Emprendedores y su Interna-

cionalización, publicada en el BOE el pasado 28 de septiem-

bre, tiene por objeto apoyar al emprendedor y la actividad 

empresarial, favorecer su desarrollo, crecimiento e internacio-

nalización y fomentar la cultura emprendedora y un entorno 

favorable a la actividad económica, tanto en los momentos 

iniciales a comenzar la actividad, como en su posterior desa-

rrollo, crecimiento e internacionalización. Con este objetivo 

ha introducido reformas que afectan a muy variados sectores 

de nuestro ordenamiento, como el fi scal, laboral, mercantil, 

concursal y administrativo.

COORDINACIÓN:

José Portilla Sogorb, director Escuela de Negocios Florida 

Universitària.

EMPRENDIMIENTO VERDE, EL FUTURO

HORARIO: 12:00 – 13:00 

SALA: 4 D. 4.ª planta.

MODERADOR: 

José Portilla Sogorb, director Escuela de Negocios Florida 

Universitària.

PONENTES:

-  Luis Quesada Muelas, presidente Geolnnova.

-  Agustín Valentín-Gamazo Villar, fundador Enviroo y 

Greenweekend.
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BREVE DESCRIPCIÓN: 

El emprendimiento verde es la única vía para conseguir un 

desarrollo sostenible y no comprometer las necesidades de 

generaciones futuras. El emprendimiento verde es aquel que 

consigue que al desarrollar una actividad y llevar a cabo un 

proyecto se reduzca el impacto ambiental sobre el medio 

ambiente y/o el consumo de recursos naturales.

Esta conferencia se dirige a dos tipos de emprendedores:

-  Emprendedores del sector ambiental que desarrollen pro-

yectos dentro de la llamada economía verde y sus modelos 

de negocio se centran en reducir el impacto sobre el medio 

ambiente.

-  Emprendedores de sectores tradicionales que “reverdecen” 

los procesos y modelos de negocio. Son emprendedores 

que mediante la innovación en procesos y modelos de ne-

gocio consiguen una reducción del impacto ambiental pese 

a que su actividad no se centra en la economía verde.

COORDINACIÓN:

José Portilla Sogorb, director Escuela de Negocios Florida 

Universitària.

DE SOÑADOR EN PIJAMA A
EMPRENDEDOR CON INVERSIÓN PRIVADA 

HORARIO: 13:00 – 14:00 

SALA: 4 D. 4.ª planta.

MODERADOR: 

Elena Fernández Aguilar, codirectora MBA Junior EDEM.

PONENTES:

-  Miguel Ángel Roda, Business Development Manager.

-  Pablo Martín Lozano, CEO Meetizer.

BREVE DESCRIPCIÓN: 

Todas las grandes empresas y todas las grandes revoluciones 

fueron posibles gracias a una cosa en común: una idea de 

alguien y su capacidad de ponerla en marcha involucrando a 

otros en su camino. 

A través de esta ponencia, Miguel Ángel Roda y Pablo Mar-

tín ofrecerán una visión cercana y eminentemente práctica 

sobre las estrategias para pasar de una idea de negocio a un 

proyecto real con inversión privada, a través de un recorrido 

repleto de interesantes insights de los que extraer no sólo 

ideas y tácticas concretas, sino toda una carga de motivación 

en estado puro.

Además, como cierre de su ponencia, se mostrará el caso 

real de Meetizer, el proyecto que ambos han puesto en mar-

cha siguiendo las estrategias que ellos mismos plantean y que 

promete revolucionar el panorama internacional de las redes 

sociales.

COORDINACIÓN:

José Portilla Sogorb, director Escuela de Negocios Florida 

Universitària.

TALLER APPS MÓVILES: IOS7

HORARIO: 14:00 – 14:30 

SALA: 4 D. 4.ª planta.

PONENTE:

-  Alex Torrentí, Imagina Formación.

BREVE DESCRIPCIÓN:

El mundo de las apps móviles está en auge y cada día los 

negocios móviles mueven al mayor porcentaje de empren-

dedores jóvenes que quieren montarse su propio negocio. 

Tener una formación dirigida por expertos en el área cimenta 

la base para crear un buen empleo y conocer el mercado más 

en auge de los próximos años.

COORDINACIÓN:

Vicente Cervera, Ateneo Mercantil de Valencia.

CÓMO EMPRENDER EN EQUIPO – METODOLOGÍA 
TEAM ACADEMY – FLORIDA UNIVERSITÀRIA

HORARIO: 15:15 – 16:00 

SALA: 4 D. 4.ª planta.

MODERADOR:

Susana Fernández.

PONENTES:

-  Saioa Amatria. 

-  Ander Rozas.

BREVE DESCRIPCIÓN:

“Si quieres emprender rápido, hazlo solo. Pero si quieres llegar 

lejos, hazlo acompañado”

El taller trata de mostrar que emprender no es solo cuestión 

de una sola persona sino que emprender en equipo facili-

ta el proceso y aporta valor el negocio. Además se realiza-

rá una presentación de la metodología Finlandesa del Team 

Academy, metodología a través de la cual se han formado las 

personas que desarrollan el taller y que nos la contarán de 

primera mano.

COORDINACIÓN:

Enrique J. García Peña, responsable Innovación Florida Uni-

versitària.

EMPRENDEDOR Y EMPRESARIO. NO TE VENDAS, 
CONSIGUE QUE TE COMPREN

HORARIO: 16:00 – 17:00 

SALA: 4 D. 4.ª planta.

PONENTES:

-  César Piqueras, presidente AECOP Levante.

-  Paco Carreras, secretario general AECOP Levante.

BREVE DESCRIPCIÓN:

¿Te has preguntado por qué  hay marcas y profesionales a los 

que seguimos? ¿Qué tienen que no tengan otros? ¿Por qué se 

diferencian y se convierten en nuestros referentes? Si quieres 

compartir con nosotros algunas técnicas que te ayuden a “di-

CENTRO DE EVENTOS
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ferenciarte”, te esperamos.

COORDINACIÓN:

Paco Carreras, secretario general AECOP Levante.

INTELIGENCIA COMPETITIVA,
APRENDER A PENSAR

HORARIO: 17:00 – 17:30 

SALA: 4D. 4ª planta.

PONENTE:

-  Raúl Mata, fundador Egauss.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Esta ponencia será un encuentro relacionado con “La Inte-

ligencia Competitiva” (además de todo lo relacionado con 

inversión, modelos de negocio, experiencia en lanzamiento 

de proyectos, etc.).

Los emprendedores no tienen, en su mayoría, adquirido el 

método de análisis de sus proyectos desde una fi losofía de 

“Inteligencia Competitiva”. ¿Qué es la Inteligencia Competiti-

va? Adquirir datos para convertirlos en información y esta, a 

su vez, convertirla en inteligencia por medio de una metodo-

logía estricta, rigurosa y concreta con la idea tomar decisiones 

en un tiempo, plazo y forma concretos. Es decir aprender a 

pensar de una forma diferente a la actual para tomar decisio-

nes rápidas, mejores y con menos errores. 

COORDINACIÓN:

Raúl Mata, Fundador Egauss.

COACHING PARA EMPRENDEDORES

HORARIO: 17:30 – 18:30 

SALA: 4 D. 4.ª planta

MODERADOR:

Anna Fortea Paricio,  Escuela Europea de Líderes.

PONENTES:

-  Juan Luis Garrigós, director Garrigós & Llopis Consultores 

Asociados.

-  Ofelia Santiago, Directora Santiago Consultores Capital Hu-

mano.

-  Jaime Guillot, CEO Internet Jungle S.L.

-  Joaquín García Vilar, Profesor ESO.

BREVE DESCRIPCIÓN:

La esencia de esta mesa consiste en enseñar a los emprende-

dores la utilidad de la disciplina del coaching a la hora de trazar 

los pasos a seguir en la consecución de sus objetivos.

COORDINACIÓN:

Anna Fortea Paricio,  Escuela Europea de Líderes.

 SALA 4 F (4.ª PLANTA)

EMPRENDER DESDE EL POSGRADO

HORARIO: 10:00 – 11:00

SALA: 4 F. 4.ª planta.

MODERADOR:

Vicente Ruiz Baixauli, director general de la Cátedra de Cul-

tura Empresarial Universidad de Valencia, socio fundador y 

presidente RNB.

PONENTES:

-  M.ª Gracia Millá Romero, Codirectora del Máster Desarrollo 

Infantil y Atención Temprana. Dpto. Pediatría, Obstetricia y 

Ginecología, Universitat de València.

-  Isabel Mir, psicóloga. 

-  Vicente Ripoll Feliu, director Máster en Control de Gestión 

y Finanzas, Universidad de Valencia.

-  Miguel Palencia Muro, Cross Media Digital, S.L.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Mesa redonda en la que se abordará la posibilidad del em-

prendimiento una vez realizado un posgrado en la Univer-

sitat de València. A través de la intervención testimonial de 

los directores de dos de los másteres con más tradición y 

dos antiguos alumnos emprendedores de ambos másteres se 

tratará de trasladar a los asistentes las ventajas que reporta 

un título de posgrado al emprendedor, ya sea a través de los 

conocimientos adquiridos en el máster como las competen-

cias profesionales desarrolladas en el mismo. 

COORDINACIÓN:

Germán Ferreiro, director Dpto. Empleo Universitario y 

Creación de Empresas, ADEIT.

AYUDAS, SUBVENCIONES Y FUENTES DE 
FINANCIACIÓN. TRÁMITES
LEGALES DE INICIO DE ACTIVIDAD

HORARIO: 11:00 – 12:00

SALA: 4 F. 4.ª planta.

MODERADOR:

Francesc Ferrer Escrivá, presidente Unión Gremial.

PONENTES:

-  Rafael Pardo, presidente ATA CV.

-  Alma Alfonso Silvestre, asesora jurídica ATA.

BREVE DESCRIPCIÓN: 

Se abordarán cuestiones fundamentales a la hora de iniciar 

una actividad por cuenta propia.

COORDINACIÓN: 

Rafael Pardo, presidente ATA CV.
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FISCALIDAD DEL AUTÓNOMO. LA 
CONTRATACIÓN DEL AUTÓNOMO

HORARIO: 12:00 – 13:00

SALA: 4 F. 4.ª planta.

MODERADOR:

Alberto Ara Espasa, vicesecretario ATA.

PONENTES:

-  Arturo Casinos Garcés, presidente Asociación Profesional 

de Asesores Fiscales de la Comunidad Valenciana.

-  Ricardo Gabaldón Gabaldón, presidente Excelentísimo Co-

legio de Graduados Sociales de Valencia.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Una vez constituida la actividad por cuenta propia, se aborda-

rán cuestiones como las obligaciones fi scales y las diferentes 

opciones de contratación de personal por cuenta ajena.

COORDINACIÓN:

Rafael Pardo, presidente ATA CV.

NUEVAS FORMAS DE FINANCIACIÓN: 
CROWDFUNDING

HORARIO: 13:00 – 14:00

SALA: 4 F. 4.ª planta.

MODERADOR:

Silvia García Andreu, técnico responsable de la Gestión de la 

Plataforma Uniempren de la Universitat de València.

PONENTES:

-  Agustín Tafalla, Socio Fundador Siamm.

-  Mireia Valldecabres, socia co-creadora Fromlab.

BREVE DESCRIPCIÓN:

En una primera parte se hará un repaso por la historia del 

Crowdfunding, desde sus inicios hasta la época actual, con-

cienciando a los allí presentes de que esta forma alternativa 

de fi nanciación, basada en donaciones de personas anónimas, 

es una opción a tener en cuenta entre los emprendedores.

En una segunda parte de la sesión se contará con la partici-

pación de tres plataformas de Crowdfunding: Fromlab, Siamm 

y Uniempren, que contarán sus experiencias y las diferentes 

formas de Crowdfunding que ofrecen a los emprendedores.

COORDINACIÓN:

Inmaculada Bea Gresa, responsable comercial Área Inversio-

nes Instituto Valenciano de Finanzas. Generalitat Valenciana.

MEJORA DE PROYECTOS MEDIANTE
TÉCNICAS DE GAMIFICACIÓN

HORARIO: 14:00 – 14:30

SALA: 4 F. 4.ª planta.

PONENTE:

-  Lluis Bueno, consultor de Gamifi cación.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Se trata de ayudar a los emprendedores a mejorar su proyec-

to y modelo de negocio, mediante la Gamifi cación, es decir, 

aplicando técnicas de diseño de juegos a los procesos, páginas 

web, aplicaciones móviles, la educación o cualquier otra tarea 

o contexto no lúdico, para captar usuarios o clientes y moti-

varles para retenerlos. 

Gamifi cation es una nueva tendencia que hará que la empre-

sa sea única, diferente de sus competidores, y que le permitirá 

permanecer en el mercado con éxito.

COORDINACIÓN:

Vicente Cervera, Ateneo Mercantil de Valencia.

HABLAR EN PÚBLICO PARA TÍMIDOS

HORARIO: 15:00 – 16:00

SALA:4 F. 4.ª planta.

MODERADOR:

Víctor Villaescusa, Toastmaster.

PONENTES:

-  Víctor Villaescusa, Toastmaster.

-  César Gómez Mora, Ignite Valencia.

BREVE DESCRIPCIÓN:

La capacidad de pensar y hablar con rapidez es una destreza  

que puede ayudarte a tener éxito en la vida. En esta charla 

miembros de Toastmaster, una organización Internacional que 

ayuda a sus miembros a mejorar sus habilidades de oratoria, 

darán las claves para hablar en público y transmitir tu mensaje 

de forma efi ciente.

COORDINACIÓN:

César Gómez-Mora, Ignite Valencia

LA SEDUCCIÓN EN EL EMPRENDEDOR

HORARIO: 16:00 – 17:00

SALA: 4 F. 4.ª planta.

PONENTE:
-  Fernando Pena, director Instituto Europeo de Formación de 

Formadores

BREVE DESCRIPCIÓN:
Estrategias prácticas para aplicar la seducción en tu vida per-

sonal y profesional vinculada al emprendurismo.

COORDINACIÓN:
Fernando Pena, director Instituto Europeo de Formación de 

Formadores

EL PODER DEL HUMOR EN
LA GESTIÓN EMPRESARIAL DIARIA

HORARIO: 17:00 – 18:00

SALA: 4 F. 4.ª planta.

PONENTE:

-  Javier Navarro Gómez, CEO El buen humor.

BREVE DESCRIPCIÓN:
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Implantar emociones positivas y buen humor en las organiza-

ciones  se traducen en incrementos de productividad, climas 

laborales potentes, incremento de ventas, gestión de confl ic-

tos y reducción del estrés utilizando los recursos humorísti-

cos que todos llevamos dentro.

COORDINACIÓN:

Javier Navarro Gómez, CEO El buen humor.

EMPLEADOS Y EMPLEADORES 2.0

HORARIO: 18:00 – 19:00

SALA: 4 F. 4.ª planta.

MODERADOR: 

José María Guijarro, subdirector AIDO.

PONENTES:

-  Mar Morsoriu, consultora de Marketing en Internet.

-  Juan Vicente Oltra, profesor Universitat Politècnica de Va-

lència.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Muchos jóvenes, una vez acabados sus estudios (especialmen-

te universitarios o de posgrado) y de cara a buscar empleo, 

se encuentran con la necesidad de reinventarse en las redes 

sociales y comenzar a usar estas herramientas de forma muy 

diferente a como lo habían hecho hasta el momento. La parte 

lúdica da paso a un enfoque profesional que sirva a los candi-

datos para posicionarse cuando opten a un puesto de trabajo.

COORDINACIÓN:

José María Guijarro, subdirector AIDO.

 AUDITORIO 3 A (3.ª PLANTA)

FÁCIL Y RÁPIDO: DOS CONCEPTOS
GANADORES. (KEEP IT SIMPLY, STUPID!)

HORARIO: 10:00 – 10:30

SALA: 3 A. 3.ª planta.

MODERADOR: 

CEEI Elche.

PONENTE:
-  Jorge Luna Álvarez, Metabranding.

BREVE DESCRIPCIÓN: 

“La falta de sencillez lo estropea todo” Unámuno.

Una pequeña refl exión: simple, en castellano no es una pala-

bra con buena reputación.  Simple, simplista, simplón son tér-

minos peyorativos.  Simple suena a tonto… y, por oposición, 

para que complejo suene a inteligente.

Hay otra realidad: las personas estamos expuestas a tantas 

cosas que reclaman nuestra atención diaria que no tenemos 

tiempo para descifrar lo complejo. Puede que lo admire-

mos…, pero no lo tenemos en cuenta.

COORDINACIÓN:

Joaquín Alcázar, director CEEI Elche.

QUE EL ÉXITO NO TE PILLE CON CARA DE PÓQUER (I)

HORARIO: 10:30 – 11:00

SALA: 3 A. 3.ª planta.

MODERADOR:

CEEI Elche.

PONENTE:

-  Cristina de Arozamena, presidenta AFYDE, Asociación de 

Fomento y Desarrollo Empresarial. Empresarias Alicante.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Motivación E+: 4 movimientos para ganar tu partida profe-

sional.

¿Sientes que trabajas mucho y tienes pocos resultados? A lo 

mejor te mueves sin poner tu energía en el foco adecuado. 

No solemos prestar mucha atención a cómo nos movemos y 

cómo se mueve nuestro entorno. A veces, nos dejamos llevar 

por el “síndrome del microondas” y jugamos partidas impor-

tantes sin estrategia ni un plan rentable. Con esta ponencia 

descubrirás cuatro secretos inmutables que en los últimos 20 

años he experimentado. 

¿Qué benefi cios te aportará esta charla? 

1.- Cambiarás tu forma de “jugar” en tus proyectos y en tu 

vida con movimientos inteligentes. 

2.- Integrarás una nueva forma de salir de tu zona de confort 

a la zona mágica, sin pasar por la zona de pánico. 

3.- Gestionarás tu energía para potenciar tu iniciativa personal 

y profesional. 

4.- Entenderás los móviles de elección de tus clientes y en-

torno: porqué te eligen a ti y no a otros y porqué eligen a 

otros y no a ti. 

5.- Te llevarás una herramienta para ganar la partida, ¡YA!

COORDINACIÓN:

Joaquín Alcázar, director CEEI Elche.

LA OCASIÓN LA PINTAN CALVA… Y YO LE 
PONGO SOMBREROS PARA DECORARLA (I)

HORARIO: 11:00 – 11:30

SALA: 3 A. 3.ª planta.

MODERADOR: 

CEEI Elche.

PONENTE:

-  Ana Castillo, AKIRA Coaching Inteligente.

BREVE DESCRIPCIÓN: 

Creatividad E+

En resumen, una nueva visión a través de los seis sombreros 

para pensar cómo he gestionado y he aprovechado las opor-

tunidades que se me han presentado a lo largo de mi trayec-

toria profesional. Se trabaja entre otras cosas, la fl exibilidad y 

adaptabilidad como elemento fundamental para aprovechar 

todas las posibilidades. 

COORDINACIÓN: 

Joaquín Alcázar, director CEEI Elche.
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¿A JÚPITER O A MADRID?

HORARIO: 11:30 – 12:00

SALA: 3 A. 3.ª planta.

MODERADOR: 

CEEI Elche.

PONENTE:

-  Beatriz Picazo Rodríguez, Brand Manager socia directora 

Iestudio.

BREVE DESCRIPCIÓN: 

Descubre por qué, cómo y qué te vas a llevar. 

1. Diferencia: ¿Sueño o visión? 

2. Identifi ca visión antes que misión, ¿sí? 

3. Y, ¿cómo construyo la misión para hacer rentable mi idea? 

Sesión creativa con ideas claras, reales, sencillas y que tengan 

hueco hoy y mañana. Solo tú las puedes hacer diferentes y 

únicas ¿viajas con nosotros?

COORDINACIÓN:

Joaquín Alcázar, director CEEI Elche.

CRISIS: WHAT CRISIS? CÓMO
EMPRENDER CON ÉXITO

HORARIO: 12:00 – 12:30.

SALA: 3 A. 3.ª planta.

MODERADOR: 

CEEI Elche.

PONENTE:

-  José María Gómez Gras, catedrático Organización de Em-

presas Universidad Miguel Hernández. 

BREVE DESCRIPCIÓN:

Brindar un modelo que facilita la refl exión conducente a la 

generación de ideas de negocio, mediante la explicación de 

los principales factores desencadenantes que han podido uti-

lizar las personas que han emprendido con éxito, para identi-

fi car ideas o elegir la más adecuada (tratando casos prácticos 

en cada factor).

COORDINACIÓN:

Joaquín Alcázar, director CEEI Elche.

QUE EL ÉXITO NO TE PILLE CON CARA DE PÓQUER (II)

HORARIO: 12:30 – 13:00

SALA: 3 A. 3.ª planta.

MODERADOR:

CEEI Elche.

PONENTE:

-  Cristina de Arozamena, presidenta AFYDE, Asociación de 

Fomento y Desarrollo Empresarial. Empresarias Alicante.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Motivación E+: 4 movimientos para ganar tu partida profe-

sional.

¿Sientes que trabajas mucho y tienes pocos resultados? A lo 

mejor te mueves sin poner tu energía en el foco adecuado. 

No solemos prestar mucha atención a cómo nos movemos y 

cómo se mueve nuestro entorno. A veces nos dejamos llevar 

por el “síndrome del microondas” y jugamos partidas impor-

tantes sin estrategia ni un plan rentable. Con esta ponencia 

descubrirás cuatro secretos inmutables que en los últimos 20 

años he experimentado. 

¿Qué benefi cios te aportará esta charla? 

1.- Cambiarás tu forma de “jugar” en tus proyectos y en tu 

vida con movimientos inteligentes. 

2.- Integrarás una nueva forma de salir de tu zona de confort 

a la zona mágica, sin pasar por la zona de pánico. 

3.- Gestionarás tu energía para potenciar tu iniciativa personal 

y profesional. 

4.- Entenderás los móviles de elección de tus clientes y en-

torno: porqué te eligen a ti y no a otros y porqué eligen a 

otros y no a ti. 

5.- Te llevarás una herramienta para ganar la partida, ¡YA!

COORDINACIÓN:

Joaquín Alcázar, director CEEI Elche.

DE LAS TENDENCIAS A LAS
OPORTUNIDADES EMPRESARIALES

HORARIO: 13:00 – 13:30

SALA: 3 A. 3.ª planta.

MODERADOR:

CEEI Elche.

PONENTE:

-  José María Gómez Gras, catedrático Organización de Em-

presas Universidad Miguel Hernández. 

BREVE DESCRIPCIÓN:

Los emprendedores tratan de explotar una oportunidad per-

cibida, si ven que existe y aunque las tendencias que marcan 

cambios de hábitos de consumo están a la vista de todos, solo 

los más emprendedores invierten su tiempo en identifi car-

las para descubrir en ellas las oportunidades y aprovecharlas 

convenientemente.

COORDINACIÓN:

Joaquín Alcázar, director CEEI Elche.

LA OCASIÓN LA PINTAN CALVA… Y YO LE 
PONGO SOMBREROS PARA DECORARLA (II)

HORARIO: 13:30 – 14:00

SALA: 3 A. 3.ª planta.

MODERADOR:

CEEI Elche.

PONENTE:

-  Ana Castillo, AKIRA Coaching Inteligente.

BREVE DESCRIPCIÓN: 

Creatividad E+

En resumen, una nueva visión a través de los seis sombreros 
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para pensar cómo he gestionado y he aprovechado las opor-

tunidades que se me han presentado a lo largo de mi trayec-

toria profesional. Se trabaja entre otras cosas, la fl exibilidad y 

adaptabilidad como elemento fundamental para aprovechar 

todas las posibilidades. 

COORDINACIÓN: 

Joaquín Alcázar, director CEEI Elche.

EMPRENDER CON INTELIGENCIA
(TAMBIÉN EMOCIONAL)

HORARIO: 16:00 – 17:00

SALA: 3 A. 3.ª planta.

PONENTE:

-  Juan Planes, empresario y presidente Asociación Desata Tu 

Potencial.

BREVE DESCRIPCIÓN:

¿El éxito de un emprendimiento depende de la  persona em-

prendedora o del proyecto? La lógica nos dice que de ambos 

factores pero, cuáles son los rasgos de personalidad claves 

para tener éxito como emprendedor y qué ha de caracterizar 

a un proyecto para que tenga éxito.

COORDINACIÓN:

Karina Virrueta López, técnico CEEI Valencia.

IDENTIDAD Y ÉXITO EMPRENDEDOR

HORARIO: 18:00 – 19:30

SALA: 3 A. 3.ª planta.

MODERADOR:

Salvador Gil Gironés, responsable del Día de la Persona Em-

prendedora.

PONENTES:

-  Andrés Pérez Ortega, marcapropia.net.

-  Juan Miguel Flores - JPelirrojo, actor, músico, locutor, mode-

lo, breakdance, beatboxing, cantante de rap, saxofonista, bai-

larín de Rock&Roll (baile de salón), natación, running, judo. 

288.000 suscriptores en Youtube, canal jpelirrojo, y 119.600 

seguidores en Twitter.

-  Laura Chica, licenciada en Psicología y Criminóloga, Más-

ter en Gestión de RR.HH y MBA por ESESA. Sus áreas de 

trabajo son la gestión del talento, la orientación laboral, el 

desarrollo personal y el coaching y sus áreas de interés son 

las personas, las emociones y el mundo de la empresa.

-  Alfonso Alcántara Gómez, asesor y conferenciante en empleo 

2.0, empresa 2.0, productividad y reputación digital. Psicología 

de RRHH y coaching de profesionales y emprendedores. 

BREVE DESCRIPCIÓN:

El plenario versará sobre la “identidad y éxito” del emprende-

dor y, en él, diferentes emprendedores y expertos abordarán 

aspectos concretos de esa posible relación entre identidad y 

éxito, sin olvidar la felicidad como vector clave que debe regir 

nuestra vida. 

Entre los aspectos concretos que vamos a abordar están: 

-  Propósito de vida, valores, objetivos.

-  Pitch, comunicación, proyecto, nicho. 

-  Seducción, engagement, pasión.

-  Entorno y redes como facilitadores. 

-  Marca, branding. 

Será una buena ocasión para decidir, optar por el cambio, 

cambiar el “paradigma”. Circula por la red una pregunta/res-

puesta muy interesante -¿Tomas algo para ser feliz?- y contes-

tan - Sí, decisiones. Pues eso, no queremos que sea una charla 

más, sino un debate en el que puedas involucrarte y te ayude 

a tomar decisiones. 

La sesión tendrá una duración de 1,30 horas, de las que, en 

la primera hora intervendrán los cuatro ponentes, y en la 

siguiente media hora podrá establecerse un diálogo entre los 

ponentes y/o asistentes. 

COORDINACIÓN:

Salvador Gil Gironés, responsable del Día de la Persona Em-

prendedora.

ENTREGA DE PREMIOS Y CLAUSURA JORNADA

HORARIO: 19:30 – 20:15

SALA: 3 A. 3.ª planta.

BREVE DESCRIPCIÓN:

La jornada pondrá su punto y fi nal con la entrega de los Pre-

mios 2013 y las palabras de los representantes institucionales. 

Se entregarán los galardones a las  empresas innovadoras ga-

nadoras, a la entidad y centro educativo más emprendedor.

PREMIOS PARA EMPRESAS INNOVADORAS: 

1. Empresa de Reciente Creación (3.000 €).

2. Mejor Empresa Internacionalizada. (3.000 €).

3. Empresa creada por Jóvenes Emprendedores (3.000 €).

4. Empresa de Mujeres Emprendedoras (3.000 €).

5. Empresa de Mayores de 45 años (3.000 €).

6. Empresa TIC (1.500 €).

7. Empresario Autónomo (1.500 €).

Otras menciones: 

8. Mejor Empresa para Inversores.

9. Entidad Emprendedora en el Ámbito Territorial.

10. Centro Educativo Emprendedor.

COORDINACIÓN:

Jesús Casanova, director CEEI Valencia. 

 SALA 3 B (3.ª PLANTA)

ERRORES AL EMPRENDER. CÓMO
PERDER DINERO EN UN PROYECTO

HORARIO: 09:30 – 10:15

SALA: 3 B. 3.ª planta.

MODERADOR:
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Ramón Jiménez, CEO Nomo Concept.

PONENTES:

-  Ramón Fernández Reyes, presidente  FERVIALIA.

-  Luis Vera, director comercial  ASMONITOR.

-  Rafael de la Cuadra, consultor internacional.

-  Paco Grau,  socio director de Marketing TRIVISION.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Una inversión estructurada, una gestión fi nanciera robusta y 

la estimación de costes correcta de cualquier proyecto son 

decisivas para poder obtener benefi cios.  En el pasado (que 

no volverá), el control ferro de estas facetas era el hermano 

menor menospreciado, en algunas empresas, por identifi car 

austeridad con inferioridad. En la situación actual, el control 

de las inversiones y la estimación de costes correcta y la pre-

visión de las posibles desviaciones y su traslado a los demás 

aspectos empresariales se ha convertido en esencial.

El objetivo de esta sesión es identifi car cuáles son los “errores 

típicos” en las decisiones estratégicas de inversión, en la ges-

tión de costes y su estructura y, sobre todo, en la percepción 

de aspectos, muchas veces no considerados, que afectan a la 

viabilidad del proyecto y cómo podemos mejorarlo.

COORDINACIÓN:

Ramón Jiménez, CEO Nomo Concept.

ERRORES AL EMPRENDER. ¿SOLO O
EN COMPAÑÍA DE OTROS?

HORARIO: 10:15 – 11:00

SALA: 3 B. 3.ª planta.

MODERADOR:

Ramón Jiménez, CEO Nomo Concept.

PONENTES:

-  Norelys Romero, cofundadora Nomo Concept.

-  Juan Bautista Gadea, consejero delegado Gadea Hermanos.

-  Vicente Cremades, CEO VCAD.

-  Antonio Gómez, gerente The Singular Kitchen.

BREVE DESCRIPCIÓN:

¿Solo o en compañía de otros? Es una pregunta que todo 

emprendedor se hace. ¿Qué es mejor? Depende del caso 

concreto. Emprender en solitario supone mayor libertad e in-

dependencia para tomar decisiones sobre qué hacer, cómo y 

cuándo. Pero emprender en compañía de otros aporta otras 

ideas, permite conocer otras propuestas que, tal vez, a ti no se 

te hubieran ocurrido y aunar experiencias profesionales. Em-

prender en compañía tiene ventajas, siempre que se conozca 

muy bien al socio o socios. Se debe compartir fi losofías de 

empresa, objetivos de negocio, modelos de gestión y deben 

estar dispuestos a trabajar por mucho menos dinero al prin-

cipio y recibir benefi cios cuando la empresa pueda darlos. Es 

muy importante que cada socio tenga claro su papel y lo que 

se espera de él. Para evitar estos problemas, lo mejor es dejar 

todo por escrito desde el principio, incluso cuando no se haya 

formalizado ante notario la sociedad, cuál es la participación 

de cada socio y qué aportará a cambio. Si todas estas cosas 

quedan claras al comienzo, será más fácil llegar a un entendi-

miento cuando surjan los problemas… ¡porque surgirán!

COORDINACIÓN:

Ramón Jiménez, CEO Nomo Concept.

PROPIEDAD INDUSTRIAL Y NUEVAS TECNOLOGÍAS

HORARIO: 11:00 – 12:00

SALA: 3 B. 3.ª planta.

MODERADOR:

Javier Villar, R&D director Kaparazoom. 

PONENTES:

-  Ana María Alcolea, representante Fundetec.

-  Mónica Castilla, representante Ofi cina Española Patentes y 

Marcas.

-  Gabriel Songel, fundador Innoarea Desing Consulting.

BREVE DESCRIPCIÓN:

El objetivo principal de esta sesión es complementar conoci-

mientos en el área de la Propiedad Industrial y Nuevas Tecno-

logías para identifi car y gestionar correctamente las diferentes 

modalidades de protección de las innovaciones en el mundo 

empresarial.

COORDINACIÓN:

Javier Villar, R&D director Kaparazoom.

INTELIGENCIA FINANCIERA Y EL USO
DE LOS RECURSOS FINANCIEROS

HORARIO: 12:00 – 12:30

SALA: 3 B. 3.ª planta.

PONENTE:

-  Cornel Popescu, Ccoaching Networking.

BREVE DESCRIPCIÓN:

-  Cómo administrar el dinero para poder ahorrar el 80 % de 

la cantidad ganada.

-  Aplicar la ley de Pareto en tus recursos fi nancieros.

-  Actuar inteligente en nuevas propuestas de negocio.

-  Crear tu economía personal que crezca en cada momento.

-  Concentrarte en hacer una fortuna mientras que otros se 

centran en el miedo.

-  Actuar con mejor rendimiento y resultados en épocas de 

malas rachas económicas.

COORDINACIÓN:

Cornel Popescu, Ccoaching Networking.

EMPRENDER SEGURO: SALUD LABORAL Y 
PRESTACIONES DE SEGURIDAD SOCIAL

HORARIO: 12:45 – 13:15

SALA: 3 B. 3.ª planta.

MODERADOR: 

Jorge García Llorens, director ofi cina FREMAP.
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PONENTE:

-  José Antonio López Sabater, experto en Absentismo y Salud 

FREMAP.

BREVE DESCRIPCIÓN:

En esta ponencia se ofrecerá un recorrido por las coberturas 

sanitarias y prestaciones recuperadoras y económicas que el 

Sistema de Seguridad Social ofrece al colectivo de los nuevos 

emprendedores en nuestro país.

COORDINACIÓN:

Jorge García Llorens, director ofi cina FREMAP.

HUMANIZAR LA ECONOMÍA,
LA INVERSIÓN MÁS SEGURA

HORARIO: 13:30 – 14:00

SALA: 3 B. 3.ª planta.

PONENTES:

-  Ferrán Caudet, fundador Red Sostenible y Creativa.

-  Alejandro de la Vega, gerente Sost4.

-  Juan Medina, autor Proyecto Consultoría 3.0.

COORDINACIÓN:

Ferrán Caudet, fundador Red Sostenible y Creativa.

CÓMO HACER TU PACTO DE SOCIOS

HORARIO: 14:00 – 14:30

SALA: 3 B. 3.ª planta.

PONENTE:

-  Jesús López Pelaz, Abogado Amigo.

BREVE DESCRIPCIÓN:

El pacto de socios es probablemente el instrumento más 

importante para organizar el funcionamiento interno de una 

startup. Todos los emprendedores saben lo que necesitan 

pero pocos exprimen las posibilidades que ofrece. 

Plantearemos de forma práctica en qué puntos debe fi jarse 

el emprendedor, qué decisiones debe tomar y qué valor va a 

aportar a su empresa el pacto de socios.

COORDINACIÓN:

Jesús López Pelaz, Abogado Amigo.

INVERSIÓN PARA EMPRENDEDORES DE INTERNET

HORARIO: 15:30 – 16:00

SALA: 3 B. 3.ª planta.

PONENTE:

-  Jorge Dobón, CEO Momentum.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Es posible conseguir inversión para tu startup, si sabes cómo 

hacerlo. Diferenciando entre inversión pública y privada, se 

analizarán especialmente los principales actores de esta últi-

ma. Una de las señas de identidad de un verdadero empren-

dedor es su capacidad para de generar una red propia de 

contactos, pues es de ahí de donde podrá lograr la fi nancia-

ción que necesita, más allá de los FFF. También se repasarán 

conceptos específi cos clave, tales como valoración “pre” y 

“post-money”, rondas de inversión o pacto de socios, entre 

otros. Levantar inversión para tu startup es factible.

COORDINACIÓN:

Violeta Garín, directora de Comunicación Momentum.

INTRAEMPRENDIMIENTO SOSTENIBLE

HORARIO: 16:00 – 17:00

SALA: 3 B. 3.ª planta.

MODERADOR:

Purifi cación Baldoví, directora Fundación Globalis.

PONENTE:

-  Genaro Fragueiro Ubeira, socio de Economía Real, S.L.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Introducción del emprendurismo y el intraemprendurismo, 

¿por qué nacen los intraemprendedores?, limitaciones del 

intraemprendedor... En la ponencia, hablaremos del intraem-

prendedor, del papel del intraemprendimiento sostenible, 

así como de las cinco inteligencias del intraemprendurismo, 

el método para poner en marcha el sistema de desarrollo 

emprendedor corporativo en una Sociedad. Será una char-

la eminentemente práctica, utilizaremos el método del caso 

para que la audiencia vaya entendiendo cada una de las fases.

COORDINACIÓN:

Purifi cación Baldoví, directora Fundación Globalis.

ALL STARTUP, UNA NUEVA GENERACIÓN
DE EMPRENDEDORES

HORARIO: 17:00 – 18:00

SALA: 3 B. 3.ª planta.

MODERADOR: 

Jorge Dobón, CEO Momentum.

PONENTES:

-  Miguel Amo, CEO Connect-U.

-  Albert Soriano, fundador Artvisual.

-  Flan, director creativo Momentum y fundador “We play 

sweet”.

BREVE DESCRIPCIÓN:

La fuerza y capacidad de los emprendedores pueden provo-

car un vuelco positivo en la situación socio-económica actual.

COORDINACIÓN:

Violeta Garín, directora de Comunicación Momentum.
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 SALA 3 F (3.ª PLANTA)

TRABAJO EN INTERNET. EL CASO INFOJOBS

HORARIO: 09:30 – 10:00

SALA: 3 F. 3.ª planta.

MODERADOR:

Manuel Juliá, presidente AVALNET.

PONENTE:

-  Esteban Grau, Head of Freelance Infojobs.  

BREVE DESCRIPCIÓN: 

Presentación del caso Infojobs.

COORDINACIÓN: 

Vicente Cervera, Ateneo Mercantil de Valencia.

INTRAEMPRENDIMIENTO EN EL SECTOR TIC

HORARIO: 10:00 – 11:00

SALA: 3 F. 3.ª planta.

MODERADOR: 

Manuel Juliá, presidente AVALNET.

PONENTES:

-  Esteban Grau, Head of Freelance Infojobs.  

-  Salvador Mas, creador Invertia en Terra y CEO de Open 

Finance e Impok.

BREVE DESCRIPCIÓN:

El intraemprendimiento juega un papel vital en las empresas que 

se dedican al desarrollo de nuevos productos de manera cons-

tante, productos que llevan tras de sí un metódico trabajo apor-

tando nuevas ideas y escalando hacia proyectos innovadores.

En los últimos años ha surgido con fuerza la fi gura del in-

traemprendedor pero, ¿qué es realmente? ¿En qué consiste el 

intraemprendimiento y cuál es su impacto dentro de la em-

presa? Lo comprobaremos con dos claros ejemplos de éxito: 

el Intra-Emprendimiento aplicado en Infojobs y Openfi nance.

COORDINACIÓN: 

Vicente Cervera, Ateneo Mercantil de Valencia.

LA I-EMPRESA “DE LA CUNA A LA CUNA”

HORARIO: 11:00 – 12:00

SALA: 3 F. 3.ª planta.

MODERADOR:

Alfonso Marco, abogado.

PONENTES:

-  Javier Peris, especialista en Seguridad Informática.

-  Luis Manglano, abogado tributarista, socio Joan Costa Abo-

gados Asesores. 

BREVE DESCRIPCIÓN:

En esta sesión se tratará el tema de las nuevas formas de 

creación de i-empresas pasando por los delitos más frecuen-

tes hasta llegar a la seguridad de las operaciones en el marco 

técnico y jurídico. Profesionales del Derecho y de la Seguridad 

Social contarán sus experiencias.

COORDINACIÓN: 

Alfonso Marco, abogado.

CÓMO MONTAR TU NEGOCIO EN INTERNET: 
CASOS REALES Y BUENAS PRÁCTICAS

HORARIO: 12:00 – 13:00

SALA: 3 F. 3.ª planta.

MODERADOR:

Juan Pablo Peñarrubia, presidente del COIICV y jefe de Inno-

vación de la Diputación de Valencia.

PONENTES:

-  Jorge Vila, Gerente AyzWeb.

-  Pau Ferri, CEO de Mabisy.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Seminario de intercambio de experiencias con profesionales 

expertos en tecnologías de la información y con modelos de 

negocio probados en internet. Otra forma de enfocar el mun-

do internet desde el punto de vista de los profesionales que 

sirven de punto de apoyo a los emprendedores tradicionales 

que desean ampliar su red de distribución o generar nuevos 

negocios basados en Internet.

COORDINACIÓN: 

Héctor Cabrera, gerente del COIICV. 

FIRST TUESDAY

HORARIO: 13:00 – 14:00

SALA: 3 F. 3.ª planta.

MODERADOR:

Juan Antonio Galindo, blogger e ingeniero informático. 

PONENTES:

-  Miguel Aucejo, CEO Breakmoon.

-  Pep Gómez, CEO FeverUp.

BREVE DESCRIPCIÓN:

First Tuesday es una organización independiente sin ánimo de 

lucro que actúa como plataforma global de encuentro entre 

emprendedores, inversores y Business Angels relacionados 

con internet y las nuevas tecnologías.  

First Tuesday es una marca reconocida en el sector por su im-

parcialidad y apoyo a los emprendedores. A través del networ-
king que se genera en los eventos de First Tuesday, se han logra-

do cierres de operaciones entre inversores y emprendedores, 

así como fondos de más de 150 millones de US$ invertidos en 

proyectos de emprendedores de todo el mundo. En España 

First Tuesday se organizó durante los años 1999 a 2002 en las 

ciudades de Madrid y Barcelona. Desde 2006, se sigue cele-

brando en ambas ciudades y se ha ampliado a otros puntos 

de la geografía española como Valencia, Bilbao, Sevilla o Málaga.

COORDINACIÓN:

Vicente Cervera, Ateneo Mercantil de Valencia.
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ECONOMÍA COLABORATIVA. CASOS EN TIC’S

HORARIO: 15:30 – 16:30

SALA: 3 F. 3.ª planta.

MODERADOR: 

Ana Carrau Mínguez, responsable de Comunicación Gigoing 

y directora de Estrategia Canica Valor Estratégico.

PONENTES:

-  Ignacio Más, Cofounder Gigoing.

-  Albert Cañigueral, ingeniero multimedia fundador de Con-

sumoColaborativo.com.

BREVE DESCRIPCIÓN: 

I share, you share, we share: La economía colaborativa marca 

las reglas del juego. 

COORDINACIÓN:

Vicente Cervera, Ateneo Mercantil de Valencia.

CÓMO VENDER EN INTERNET Y
NO MORIR EN EL INTENTO

HORARIO: 16:30 – 17:00

SALA: 3 F. 3.ª planta.

MODERADOR: 

Israel Pastor, técnico Observatorio Universitario Inserción la-

boral. Universidad de Alicante.

PONENTE:

-  Óscar Carrión, director de Programa de Redes Sociales en 

la Empresa Universidad de Alicante.

BREVE DESCRIPCIÓN:

En la charla conoceremos cómo a través de las redes sociales 

y marketing digital podemos potenciar la venta de nuestro 

producto y maximizar la comercialización del mismo.

COORDINACIÓN:

Israel Pastor, técnico Observatorio Universitario Inserción La-

boral. Universidad de Alicante.

TENDENCIAS QUE FUNCIONAN EN
COMERCIO ELECTRÓNICO

HORARIO: 17:00 – 17:30

SALA: 3 F. 3.ª planta.

MODERADOR: 
Juan Manuel Martí, director general Sentai Consulting.

PONENTES:

-  Silvia Edo, sales manager Letsbonus.com.

- Alejandro Ortega, director Operaciones Breakmoon.com.

- José Vicente Laguna, CEO Perfumerías Laguna.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Conocerás tendencias de éxito en comercio electrónico des-

de la experiencia de tres compañías que comercializan sus 

productos/servicios online.

COORDINACIÓN:

Vicente Cervera,  Ateneo Mercantil de Valencia.

VERDADES Y MENTIRAS SOBRE SILICON VALLEY

HORARIO: 17:30 – 18:30

SALA: 3 F. 3.ª planta.

MODERADOR:

José Luis Alonso, presidente de Metaforum

PONENTES:

-  Beni Baixauli, CEO y cofundador  Gigoing.

-  Marc Cercós, Co-founder EyeOS&Archy.

-  Ana Herrera, directora Desarrollo Corporativo Adigital.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Solo hay 25 kilómetros desde San José hasta Menlo Park, pero 

esa reducida superfi cie, salpicada de pequeñas poblaciones, es 

nada menos que la capital mundial del software y de Internet. 

“Verdaderes y Mentiras sobre Silicon Valley”. Conocerás todo 

lo que quieres saber sobre este valle tecnológico con ponen-

tes que han conocido la experiencia de primera mano.

COORDINACIÓN:

Vicente Cervera, Ateneo Mercantil de Valencia.

EL ECOSISTEMA DE LAS APLICACIONES MÓVILES

HORARIO: 18:30 – 19:30

SALA: 3 F. 3.ª planta.

MODERADOR: 

Héctor Badal Rodríguez, COO YEPLY.

PONENTES:

-  Juan Hontanilla, CEO Develapps.

-  Pedro Jorquera, CEO OKODE.

-  Juan Carlos Ruiz, profesor titular del Máster de Movilidad  

UPV.

-  Ignacio Espada, CEO Founder Topic.

BREVE DESCRIPCIÓN:

El desarrollo de aplicaciones es una tendencia en alza. A tra-

vés de los dispositivos móviles podemos llegar a tener al clien-

te en nuestra mano, ¿quieres conocer el estado y la evolución 

del mercado?

COORDINACIÓN:

Héctor Badal Rodríguez, COO YEPLY.

HORCHATA & TWITTS 

HORARIO: 19:30 – 20:30

SALA: 3 F. 3.ª planta.

MODERADORES: 
-  Óscar Delgado, @360gradospress.

-  Luis Soldevila, @siul007. 

PONENTES:
-  Clara Soler, @clara_soler. 

-  Gabriel Samper, @kainx. 

-  Juan Magraner, @JUAN_MAGRANER.

BREVE DESCRIPCIÓN:

El evento twittero más valenciano, el Horchata & Twitts, en-
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cuentra su plaza en el Día de la Persona Emprendedora.  Se 

trata de un acontecimiento para fomentar el networking de 

calidad con la excusa de degustar una horchata y unos far-

tons e impulsar el conocimiento del 2.0, en general, entre los 

profesionales y emprendedores de la Comunitat Valenciana.

COORDINACIÓN:

Óscar Delgado, socio fundador Soma Comunicación.

 SALA 3 G (3.ª PLANTA)

INICIACIÓN A LA EXPORTACIÓN

HORARIO: 10:00 – 11:00 

SALA: 3 G. 3.ª planta.

MODERADOR:
Mari Ángeles Montesinos, Asesoramiento Empresarial, espe-

cialista en Comercio Internacional, Cámara Ofi cial de Comer-

cio, Industria y Navegación de Valencia.

PONENTE:

-  Manuel Torres, Aiditec System S.L.

BREVE DESCRIPCIÓN: 

Se expondrá, de una forma clara y directa, cuál es la propues-

ta que se ofrece a empresas que no tienen ninguna experien-

cia en el ámbito internacional o a aquellas personas que están 

deseando crear una empresa con un enfoque internacional y 

qué pasos tienen que llevar a cabo. Programa 1.5.1.

COORDINACIÓN: 

Ricardo Gordo, técnico Consejo de Cámaras de Comercio 

de la Comunidad Valenciana.

REDES SOCIALES, MARKETING E 
INTERNACIONALIZACIÓN 

HORARIO: 11:00 – 12:00 

SALA: 3 G. 3.ª planta.

MODERADOR:

Ivan Sempere, presidente Comisión Relaciones Internaciona-

les CIERVAL.

PONENTES:

-  Leonard Pera, director Open Ideas.

-  Luis Manuel González, director Web Exporta.

-  Pablo Gómez, CEO Oftex Internacionalización.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Esta mesa pretende exponer a los asistentes cómo sacar pro-

vecho de las redes sociales en el ámbito empresarial, especial-

mente para favorecer la venta a terceros países.

COORDINACIÓN:

José Luis San Juan, Departamento Internacional CIERVAL.

PISTAS Y CONSEJOS PARA
TRIUNFAR EN 8 MERCADOS

HORARIO: 12:00 – 13:00

SALA: 3 G. 3.ª planta.

MODERADOR: 

Pau Ferrando Grimalt, Área Internacional IVEX.

PONENTES:

Intervenciones previamente grabadas, no estarán presentes 

en la sala.

-  Juan Luis Verdeguer, delegado IVEX Londres.

-  Hicham Housni, delegado IVEX Casablanca. 

-  Mikhail Beliakov, delegado IVEX Moscú.

-  Eugenio Cruz, delegado IVEX Santiago de Chile. 

-  Juan Pitarch, delegado IVEX Sao Paulo. 

-  Ricardo Blázquez, delegado IVEX Shanghai. 

-  Ruth Gambaro, delegada IVEX Nueva Delhi. 

BREVE DESCRIPCIÓN:

A través de unas cortas intervenciones grabadas por cada 

uno de los delegados del IVEX en los mercados descritos, 

se presentarán las principales magnitudes y características de 

estos, así como algunas pistas sobre los sectores más intere-

santes para abordar proyectos emprendedores en cada uno 

de ellos.

COORDINACIÓN:

José Luis San Juan, Departamento Internacional CIERVAL. 

CHINA, UN GRAN MERCADO:
UNA VISIÓN GLOBAL

HORARIO: 13:00 – 14:00

SALA: 3 G. 3.ª planta.

MODERADOR:

Cristina Martínez Vayá, directora de Comercio en la Comuni-

dad Valenciana e ICEX Valencia.

PONENTE:

-  Alberto Alonso, exconsejero ICEX.

BREVE DESCRIPCIÓN: 

En esta mesa se realizará una aproximación al mercado chino 

y a cómo hacer negocios con el mismo.

COORDINACIÓN:

José Luis San Juan, Departamento Internacional CIERVAL. 

PROTOCOLO Y ETIQUETA PARA
HACER NEGOCIOS CON CHINA

HORARIO: 15:15 – 16:00

SALA: 3 G. 3.ª planta.

MODERADOR:

Carlos Marcuelo, socio fundador de Promocorea.

PONENTE:

-  Rebeca Verdoy Mañés, fundadora suenachino.com y proto-

colochino.com.
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BREVE DESCRIPCIÓN:

El objetivo es descubrir las diferencias que hay con nuestra 

cultura empresarial ¿por qué?, ¿cómo comportarse?, ¿cómo 

actuar?

COORDINACIÓN:

Antonio Liu Yang, fundador Mediterrasian Consulting.

EL MUNDO ES UN PAÑUELO. EMPRENDEDORES 
VALENCIANOS POR EL MUNDO

HORARIO: 16:00 – 17:00

SALA: 3 G. 3.ª planta.

MODERADOR:

Tomás Contell, cantautor motivacional. Metafelicidad.  

PONENTES:

-  Eduardo Manchón, Founder Alicante Hacker Club. 

-  Carlos Estrela, socio fundador y consejero en Gesadmin 

Partners, S.A. 

-  José Miguel Bort Mondragón, cofundador Pickevent. 

BREVE DESCRIPCIÓN:

En esta sesión conoceremos, a través de testimonios en pri-

mera persona, los casos de emprendedores que lanzaron su 

idea en el ámbito internacional. De la mano de sus protago-

nistas conoceremos los obstáculos y ventajas que han ido 

encontrando a la hora de crear y hacer crecer su empresa, 

idea o proyecto empresarial. Los asistentes podrán conocer 

de primera mano casos reales de otros emprendedores que 

llevaron su idea con éxito hacia mercados exteriores.

A través de su historia, ayudarán a realizar los primeros pasos 

en la toma de decisiones, aumentar el potencial de los pro-

yectos o reorientar los modelos de negocio. De este modo se 

facilita que la empresa nazca o se desarrolle con las mayores 

garantías de éxito. 

COORDINACIÓN:

Salvador Gil Gironés, responsable del Día de la Persona Em-

prendedora. 

MERCADOS INTERNACIONALES 

HORARIO: 17:00 – 18:00

SALA: 3 G. 3.ª planta.

MODERADOR:

Pablo Gómez, CEO Oftex Internacionalización.

PONENTES:

-  Jinho Shin, director Promocorea. 

-  Kurt Grötsch, CEO Proyecto Chinese Friendly y decano Cá-

tedra China.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Jinho Shin hablará de las relaciones bilaterales entre España 

y Corea del Sur, englobando protocolo empresarial y nuevas 

oportunidades de negocio. 

Kurt Grötsch hablará de su experiencia como “emprende-

dor” liderando proyectos como “escuela de emprendurismo” 

durante su juventud, el proyecto Chinese Frinedly Internatio-

nal y la Cátedra China. 

COORDINACIÓN:

Antonio Liu Yang, socio fundador Mediterrasian Consulting.

JORNADA DE COCREACIÓN: ESCRIBAMOS EL 
LIBRO BLANCO DEL CHIQUIEMPRENDEDOR 

HORARIO: 18:00 - 20:30

SALA: 3 G. 3.ª planta.

MODERADOR: 

Ana Carrau, directora de Chiquiemprendedores-Observato-

rio de los Estrategas.

PONENTES:

-  Salvador Mas, director general Openfi nance. 

-  Cristina Martínez Vallier, directora Canguro Verde. 

-  María Alcalá, coordinadora Ninos. 

-  José María Vicedo, director de Máximo Potencial. 

-  Antonio Ramos, jefe de Ordenación Académica Conselleria 

Educació GVA. 

-  Olivier Lextray, profesor y coordinador del proyecto “Inmer-

sión Empresarial”,  Liceo Francés Valencia. 

-  Anna Forés, vicedecana Universitat de Barcelona y coordina-

dora Universidad de la Experiencia. 

-  María Serrano, directora pedagógica de Infantil y Primaria. 

Colegio El Armelar. 

-  Alex Penadés, director de Marketing en Jeanología y autor 

de El Chiringuito de Martín. 

-  Esperanza Romero, coach educativo en Fundación Aleteia. 

BREVE DESCRIPCIÓN:

Queremos profesionales más felices y plenamente realizados 

en su trabajo. Queremos generaciones fuertes que sepan di-

señar su futuro laboral en un entorno que se lo va a exigir. 

Queremos jóvenes con capacidad de construir sus vidas con 

decisión, sin barreras ni frenos, sin miedo al riesgo, a la res-

ponsabilidad, al fracaso… y vamos a empezar por el principio: 

la educación en el espíritu del emprendedor desde la infancia. 

Esta es una jornada de cocreación dirigida a personas em-

prendedoras, responsables de educación, profesionales que 

trabajan para la infancia, familias y cualquier persona preocu-

pada por cambiar el futuro en la que escribiremos juntos el 

Libro Blanco del Chiquiemprendedor. Todos los asistentes que 

aporten algún contenido fi gurarán como coautores del libro. 

COORDINACIÓN:

Ana Carrau, directora de Chiquiemprendedores-Observato-

rio de los Estrategas.
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 SALA 2 E (2.ª PLANTA)

ENTREPRENEURSHIP EXPERIENCE

HORARIO: 10:00 – 11:00

SALA: 2 E. 2.ª planta.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Cuenta tu experiencia emprendedora. Espacio en el que 

presentar tus vivencias personales como emprendedor, mo-

tivaciones, alegrías, esfuerzo, desilusiones, apoyos recibidos, 

difi cultades, etc. Es una buena oportunidad para, no solo 

presentar tu experiencia o experiencias, sino también para 

proyectar tu empresa. 

COORDINACIÓN:

Joaquín Alcázar, director CEEI Elche.

COMMERCIAL PITCH

HORARIO: 11:00 – 12:00

SALA: 2 E. 2.ª planta.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Commercial Pitch (presenta tu producto/servicio/empresa). 

Presenta tu negocio para promocionarlo. El formato de pre-

sentación es “free style” puedes hablar, cantar, mímica, disfraz, 

etiqueta, sport, teatro, dueto, monologo… Lo que tú creas 

que mejor representa tu negocio (no powerpoint, no DVD, 

nada de elementos informáticos).  

Cualquiera que sea tu objetivo… que te recuerden, despierta 

el interés por tu empresa, promociona un producto o servicio 

de tu cartera, presenta novedades, etc. ¡Todo eso y más podrás 

conseguir en el “comercial pitch”! Cada participante dispondrá 

de un minuto para exponer su empresa, producto o servicio. 

COORDINACIÓN:

Joaquín Alcázar, director CEEI Elche. 

ELEVATOR PITCH

HORARIO: 12:00 - 13:00

SALA: 2 E. 2.ª planta.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Cuéntanos cómo es tu modelo de negocio. Un buen mo-

delo o plan de negocio puede tener mucha más capacidad 

para captar la atención de un inversor cuando lo presentamos 

adecuadamente. Es necesario saber comunicarlo en un breve 

espacio de tiempo de manera que el inversor quede cauti-

vado por la idea, generar curiosidad y apelar a las emociones. 

Tienes la oportunidad de hacer tu primer elevator y probar 

tus capacidades. Cada participante dispondrá de unos cinco 

minutos para exponer su modelo o plan de empresa, pro-

ducto o servicio. 

COORDINACIÓN:

Joaquín Alcázar, director CEEI Elche. 

COMUNIDADES Y REDES SOCIALES DE MUJERES

HORARIO: 13:00 - 14:00

SALA: 2 E. 2.ª planta.

MODERADOR: 

Sandra Torrighelli Quintana, presidenta Unidos 8 de marzo.

PONENTES:

-  Esther Vega, formadora y mentor www.marketingparaem-

prendedoras.com.

-  Francis Deusa, Francisteayuda.com.

COORDINACIÓN:

Sandra Torrighelli Quintana, presidenta Unidos 8 de marzo.

START & RESET

HORARIO: 16:00 - 17:00

SALA: 2 E. 2.ª planta.

MODERADOR: 

Luz Martínez, responsable Marketing y Comunicación Asocia-

ción Antiguos Alumnos UPV.

PONENTES:

-  Olga Broto, directora Asociación Antiguos Alumnos UPV.

-  Javier Echaleku, CEO Kuombo.com.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Cuando pensamos en un emprendedor pensamos en crear, 

inventar, atreverse, arriesgarse, construir o liderar. En ver más 

allá y hacer cosas distintas a los demás. En ser personas que 

marcan la diferencia en la sociedad. El mundo está cambiando. 

No estamos viviendo una crisis, estamos viviendo un proceso 

de transformación similar al que vivieron nuestros antepasa-

dos cuando se creó la imprenta o la máquina de vapor. En ese 

nuevo entorno, ser emprendedor es la mejor opción en cual-

quier etapa de tu vida. Pero eso no signifi ca que sea fácil, exige 

una serie de sacrifi cios y una preparación especial y debemos 

plantearnos si realmente estamos dispuestos a hacerlo.

COORDINACIÓN:

Luz Martínez, responsable Marketing y Comunicación Asocia-

ción Antiguos Alumnos UPV.

CÓMO SE CREA UNA MARCA
PARA UN EMPRENDEDOR

HORARIO: 17:00 - 18:00

SALA: 2 E. 2.ª planta.

PONENTE:

-  Esther Ayuso Contreras, biLIVEmi Comunicación y Marketing.

BREVE DESCRIPCIÓN:

En esta sesión, las personas emprendedoras podrán aprender 

las claves para la creación de un naming para su proyecto 

profesional y su posterior construcción en una marca.  En 

la mayoría de las ocasiones, la persona emprendedora tiene 

grandes difi cultades o dudas para identifi car la idoneidad so-

bre si crear una marca o utilizar su propio nombre y apellido 
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como marca.  En esta sesión, los asistentes descubrirán las 

claves para cada caso y aprenderán el proceso creativo que 

les acercará a una marca de éxito.

COORDINACIÓN:

Esther Ayuso Contreras, biLIVEmi Comunicación y Marketing.

 SALA 2 F (2.ª PLANTA)

EL DESARROLLO LOCAL PARTICIPATIVO COMO 
FUENTE GENERADORA DE OPORTUNIDADES DE 
NEGOCIO

HORARIO: 10:00 – 11:00

SALA: 2 F. 2.ª planta.

MODERADOR:

Javier González Cardona, presidente FEPRODEL.

PONENTES:

-  Rafael Ajenjo Vento, coordinador de la Agencia de Desarro-

llo Local de Quart de Poblet.

-  José Mazón Gamborino, gerente de la Agencia de Desarro-

llo Local de Santa Pola.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Los elementos de valor añadido del Desarrollo Local Partici-

pativo como fuente generadora de oportunidades de nego-

cio a partir de la participación, la concertación y cooperación 

de la población local y de todos los agentes públicos y pri-

vados locales, así como la adecuación de la estrategia de de-

sarrollo local a las necesidades específi cas de cada territorio.

COORDINACIÓN: 

José D. Martínez Valencia, técnico Gestión Desarrollo Local, 

Ayuntamiento de Manises y responsable del Área de Empren-

dimiento e Innovación ADLYPSE-CV.

EL ADL COMO DINAMIZADOR DE ACTIVIDAD 
EMPRESARIAL INNOVADORA Y DE BASE 
TECNOLÓGICA

HORARIO: 11:00 – 12:00

SALA: 2 F. 2.ª planta.

MODERADOR:

José D. Martínez Valencia, técnico Gestión Desarrollo Local, 

Ayuntamiento de Manises y responsable del Área de Empren-

dimiento e Innovación ADLYPSE-CV.

PONENTE:

-  Adrián Escardino Malva, responsable del Área de Desarrollo 

de Negocio, Parque Científi co de la Universitat Politècnica 

de València.

BREVE DESCRIPCIÓN:

La ponencia tratará sobre la necesidad de fomentar, desde las 

estructuras de Desarrollo Local, la actitud emprendedora y 

la creación de iniciativas empresariales de carácter innovador 

y de base tecnológica y, en especial, de aquellas relacionadas 

con modelos de negocio basados en internet.

Por otro lado, se ofrecerán diferentes alternativas y herra-

mientas para apoyar a aquellas personas que estén pensando 

en lanzar su modelo de negocio basado en internet o en apli-

caciones móviles y no tengan claro cuáles son los primeros 

pasos a seguir.

COORDINACIÓN:

José D. Martínez Valencia, técnico Gestión Desarrollo Local, 

Ayuntamiento de Manises y responsable del Área de Empren-

dimiento e Innovación ADLYPSE-CV.

EL EMPRENDIMIENTO EN EL ENTORNO RURAL

HORARIO: 12:00 – 13:00

SALA: 2 F. 2.ª planta.

MODERADOR:

Concha Tormo Ruiz, presidenta ADLYPSE.

COORDINACIÓN:

José D. Martínez Valencia, técnico Gestión Desarrollo Local, 

Ayuntamiento de Manises y responsable del Área de Empren-

dimiento e Innovación ADLYPSE-CV.

EMPRENDE EN COMERCIO

HORARIO: 13:00 – 14:00

SALA: 2 F. 2.ª planta.

PONENTES:

-  Juan Valea López, subdirector general de Comercio y Con-

sumo. Conselleria d’Economia, Indústria, Turisme i Ocupació.

-  Fidel García Meseguer, jefe de la Sección de Información 

e Inspección, Dirección General de Comercio y Consumo.

-  José M.ª Martínez Santamaría, economista y técnico Desa-

rrollo Local, Ayuntamiento de Paterna.

BREVE DESCRIPCIÓN:

-  Cómo emprender en comercio.

-  Las Agencias para el Fomento de la Innovación Comercial 

(AFIC), una red de proximidad a disposición del empren-

dedor.

- Plan de continuidad empresarial.

-  Mapa de atractividad comercial: Herramientas de apoyo in-

tegral a la persona emprendedora.

COORDINACIÓN:

Juan Valea López, subdirector general de Comercio y Con-

sumo. Conselleria d’Economia, Indústria, Turisme i Ocupació.

EMPRENDER DESDE EL SECTOR TURÍSTICO

HORARIO: 16:00 – 17:00

SALA: 2 F. 2.ª planta.

MODERADOR:

Javier Solsona, director INVATTUR.

PONENTES:
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-  Luis Noé, fundador y director Zizerones. Emprendedor en 

Guías.

-  Concha Tormo, presidenta de ADLYPSE CV.

-  José Belloch, propietario Sequer Lo Blanc.

-  Ester Chueca,  Protectur-Associació de Professionals en Tu-

risme.

-  Antonio C. Crespo Peinado, CDT Alicante.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Se expondrán, por un lado, ejemplos prácticos de éxito de 

dos empresas innovadoras que emprenden en el sector turís-

tico, hostelero y sector servicios y, por otro lado, se dará una 

visión detallada de los diferentes apoyos que desde la Admi-

nistración local, municipal y autonómica  se están ofreciendo 

al emprendedor turístico.

COORDINACIÓN: 

M.ª José Portalés, técnico INVATTUR-Instituto Valenciano de 

Tecnologías Turísticas.

LAS TENDENCIAS INSPIRAN NEGOCIOS

HORARIO: 17:00 – 18:00

SALA: 2 F. 2.ª planta.

PONENTE:

-  Cristina Serrano, cofundadora Yademás.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Ponencia cuya temática está relacionada con el uso de las 

tendencias sociales y de mercado en el proceso de innova-

ción de una empresa, cómo les ayuda a detectar necesidades/

insights, captar un nuevo target, rediseñar sus servicios y cam-

bios en su cartera de producto.

Se trata de una ponencia muy didáctica y visual basada en 

ejemplos y casos donde se comprueba que aplicar tendencias 

hace que cada idea de negocio o empresa tenga un compo-

nente innovador, un “sello de identidad”. Pensada tanto para 

empresas, emprendedores o futuros emprendedores. 

COORDINACIÓN:

Raquel Gálvez Orejuela, cofundadora Yademás.

 SALA 2 G (2.ª PLANTA)

¿CÓMO FRANQUICIAR MI IDEA EMPRENDEDORA? 
CÓMO RECONOCER SI MI IDEA ES 
FRANQUICIABLE 

HORARIO: 10:00 – 11:00

SALA: 2 G. 2.ª planta.

MODERADOR:
María Victoria Guillén, técnico Cámara de Comercio de Va-

lencia.

PONENTE: 
- Irene Moscardó, directora Shop Explosion.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Durante el transcurso de la actividad el ponente va a refl exio-

nar con los asistentes los criterios que les van a servir para 

optar por emprender un negocio mediante el modelo de 

franquicia. La ponencia, de carácter eminentemente práctico, 

analizará buenas y malas prácticas empresariales que servirán 

de ejemplo a los asistentes. Qué requisitos debe reunir, cómo 

ponerlo en práctica. 

COORDINACIÓN:

María Victoria Guillén, técnico Cámara de Comercio de Va-

lencia.

FRANQUICIAS INNOVADORAS,
FRANQUICIAS DE ÉXITO

HORARIO: 11:00 – 12:00

SALA: 2 G. 2.ª planta.

MODERADOR:

María Victoria Guillén, técnico Cámara de Comercio de Va-

lencia.

PONENTES:

-  Vicente Monzó, gerente KWL Aqua.

-  Sayman Ayman Hammad Martín, Ecodady.

-  Borja Pascual, Ahorrum.

BREVE DESCRIPCIÓN: 
Resulta difícil imaginar que las franquicias pueden ser negocios 

innovadores. En principio, este modelo se basa en seguir el 

estatus quo y en establecer un concepto que se pueda repli-

car miles de veces. Sin embargo, cada día surgen novedosas 

propuestas que están cambiando el mundo de las franquicias; 

conceptos, prácticas y tecnologías están marcando las pautas 

del futuro del sector. 

La innovación en conceptos, estrategias y productos están 

cambiando el panorama en los mercados y ofrecen lo que 

podría ser un nuevo aire para el esquema de franquicias, así 

como atractivas oportunidades de negocio para potenciales 

franquiciados.

COORDINACIÓN: 

María Victoria Guillén, técnico Cámara de Comercio de Va-

lencia.

TALLER EMPRENDE: CÓMO SER EMPRENDEDOR Y 
NO MORIR EN EL INTENTO

HORARIO: 12:00 – 13:00

SALA: 2 G. 2.ª planta.

MODERADOR: 

Esteban Rodrigo, CEO ER Social Media Consulting.

PONENTE:

-  Natividad Pérez Tapia, empresaria, conferenciante, formado-

ra y especialista en mentoring para emprendedores, dirige 

Club de Emprendendores CADEMO (Confederación de 

Asociaciones de empresarios Madrid-Oeste). Copresenta-

dora del programa La Caja de las Ideas en RTVE2.
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BREVE DESCRIPCIÓN:

-¿Tienes madera de emprendedor? Emprender es fácil, lo di-

fícil es crecer.

-Tu equipo de éxito: ¿mejor solo o acompañado? 

-Evita la dirección por crisis. 

-Por qué el dinero no es la solución a los problemas de la 

empresa. 

-El plan de negocio ha muerto, viva el lienzo de los negocios.

COORDINACIÓN:

Esteban Rodrigo, CEO ER Social Media Consulting.

PROYECTO “YOUTH IN ACTION”

HORARIO: 13:00 – 13:30

SALA: 2 G. 2.ª planta.

PONENTE:
-  Andrés Alcaina Serna, coordinador Proyectos Europeos 

IMELSA.

BREVE DESCRIPCIÓN:
Presentación del Proyecto “Youth in action”. Programa Acción 

4.6 Asociación: No limits to my idea (NOLMI). El objetivo de 

promover la participación de organismos públicos, de alcance 

regional o local y de otras partes interesadas activas, en el 

ámbito de la juventud en actividades europeas de educación 

juvenil formal y no formal, ya que va a involucrar la participa-

ción de jóvenes en la realización de su propio perfi l empren-

dedor, (favoreciendo la creatividad, el espíritu empresarial y 

la empleabilidad). Una vez que el joven tenga claro qué quie-

re hacer dentro del mercado laboral, si decide establecerse 

como emprendedor, recibirá un curso de formación en em-

prendedurismo y en aquellas habilidades y destrezas que se 

consideren necesarias para el buen desarrollo de su actividad, 

así como una tutorización del plan de viabilidad. 

COORDINACIÓN: 
Andrés Alcaina Serna, coordinador Proyectos Europeos IMELSA.

PROGRAMA “ERASMUS EMPRENDEDORES”

HORARIO: 13:30 – 14:00

SALA: 2 G. 2.ª planta.

PONENTE:

-  Carmen Herrero Pardo, jefa de Sección Desarrollo Local y 

Comercio. Ayuntamiento Alzira.

BREVE DESCRIPCIÓN:

El objetivo de esta sesión es promocionar el proyecto Eras-

mus Emprendedores, renovado por la Comisión Europea 

hasta septiembre del 2014. Se trata de un programa euro-

peo de intercambio de empresarios y emprendedores que 

contribuye a fomentar el espíritu empresarial. Es, ante todo, 

un intercambio de negocios y relaciones interpersonales, ba-

sadas en la experiencia práctica y en el trabajo conjunto en 

proyectos concretos, ofreciendo a los empresarios mejorar 

el potencial de crecimiento de su compañía, benefi ciarse del 

apoyo profesional de las organizaciones intermediarias y el 

establecimiento de futuras y nuevas relaciones empresariales.

COORDINACIÓN:

Carmen Herrero Pardo, jefa de Sección Desarrollo Local y 

Comercio. Ayuntamiento Alzira.

REDES DE APOYO A LA CREACIÓN DE EMPRESAS: 
¿QUÉ AYUDAS PUEDO ENCONTRAR PARA 
DESARROLLAR MI PROYECTO?

HORARIO: 16:00 – 17:00

SALA: 2 G. 2.ª planta.

MODERADOR:
Juan Valea López, subdirector general de Comercio y Con-

sumo.  Conselleria d’Economia, Indústria, Turisme i Ocupació.

PONENTES:
-  Fidel García Meseguer,  D.G. Comerç i Consum. Coordina-

dor Red AFIC.

-  Carmen Juan, agente de Igualdad Infodona. Dir. Gral. de Fa-

milia y Mujer.

-  Ramón Ferrandis Ruiz, director del Área Económico-Finan-

ciera del CEEI Valencia.

-  Bernardino Gaspar Martínez, jefe del Servicio de Innovación 

y Proyectos Emprendedores. Ajuntament de València.

-  Gonzalo Mallea, asesor laboral Emprenjove-IVAJ GVA Jove.

-  Alicia Benet Benito, Ventanilla Única Empresarial, Cámara de 

Comercio de Valencia.

BREVE DESCRIPCIÓN:
Durante la sesión se presenta y distribuye entre los asistentes 

un breve catálogo de recursos y ayudas que ofrecen estas 

redes de apoyo a las iniciativas emprendedoras.

Para visualizar las acciones realizadas desde cada entidad, se 

explicarán brevemente ejemplos de empresas reales creadas 

con el apoyo técnico de las entidades participantes.

Finalmente, se abrirá un debate con el público asistente.

COORDINACIÓN: 
Juan Valea López, subdirector general de Comercio y Con-

sumo.  Conselleria d’Economia, Indústria, Turisme i Ocupació.

LA NUEVA LEY DE APOYO AL EMPRENDEDOR Y SU 
INTERNACIONALIZACIÓN

HORARIO: 17:00 – 18:30

SALA: 2 G. 2.ª planta.

MODERADOR:

Francisco Soler Caballero, socio Garrigues.

PONENTES:

-  Avelino Álvarez, socio Área Laboral Garrigues.

-  Daniel Morata, asociado Garrigues.

-  Jorge Gómez de Membrillera, asociado principal Departa-

mento Tributario Garrigues.

MESA REDONDA:

-  Francisco Soler Caballero, socio Garrigues. 
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-  Blas Cervera Rubio, consejero Asistencia Médica Sanitaria, 

Clínica Jaime I de Catarroja, Gespremed y Prevencas.

-  Alberto Laurín Ferrer, director de Marketing Doyoubike.

BREVE DESCRIPCIÓN:

La presente conferencia tiene por objeto analizar las noveda-

des más importantes introducidas por la nueva ley de apoyo 

a los emprendedores y su internacionalización así como pre-

sentar, desde una perspectiva práctica la visión, tanto de los 

posibles inversores en nuevos proyectos empresariales como 

la de los futuros emprendedores en el actual entorno eco-

nómico. 

COORDINACIÓN:

Bernard Gaspar, jefe Servicio Innovación y Proyectos Empren-

dedores  Ayuntamiento de Valencia. 

 SALA 2 H (2.ª PLANTA)

EMPRENDE + ESTUDIA= PREMIO

HORARIO: 10:00 – 11:00

SALA: 2 H. 2.ª planta.

MODERADOR:

Víctor Climent, Universidad de Alicante.

PONENTES:

-  Ana Puertas Montesinos (UMH): empresa Disabled Park.

-  Miguel Martí Soria (UJI): empresa sobre branding empre-

sarial.

-  Alejandro DIZ (UV): empresa TubusinessLab.

-  Vicent Ferrer Rodrigo (UPV): empresa Wolkam IT.

-  Marco Rizzetto (UEM): empresa sobre Odontología.

- Lucas Zaragosí (UCH), empresa Siemprevivas.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Mesa redonda de estudiantes universitarios que acaban de 

constituir una empresa y han recibido una distinción por su 

proyecto empresarial. 

COORDINACIÓN:

Abel Torrecillas, técnico Observatorio Ocupacional Universi-

dad Miguel Hernández de Elche.

BUENAS PRÁCTICAS DE
EMPRENDIMIENTO UNIVERSITARIO

HORARIO: 11:00 – 12:00

SALA: 2 H. 2.ª planta.

MODERADOR: 

Abel Torrecillas Moreno, técnico Observatorio Ocupacional 

Universidad Miguel Hernández de Elche.

PONENTES:

-  Víctor Climent, Universidad de Alicante.

-  Javier Sancho Azuar, Universidad Miguel Hernández de Elche.

-  Laura Martínez Peris, Universitat Jaume I.

-  Daniel Martínez Aceves, Universitat Politècnica de València.

-  Sonia Cabañas Abelló, Universidad Cardenal Herrera CEU.

-  Lola Garzón Benítez, Universidad Europea de Madrid.

BREVE DESCRIPCIÓN: 

Puesta en común de buenas prácticas puestas en marcha 

desde diferentes universidades en programas de fomento del 

emprendimiento.

COORDINACIÓN:

Abel Torrecillas, técnico Observatorio Ocupacional Universi-

dad Miguel Hernández de Elche.

TRANSFERENCIA Y DESARROLLO ECONÓMICO: 
LOS PARQUES CIENTÍFICOS

HORARIO: 12:00 – 13:00

SALA: 2H. 2.ª planta.

MODERADOR:

Joaquín Marhuenda, director Fundación Parque Científi co de 

Alicante. Presidente rePCV. 

PONENTES:

-  Salvador Coll, director de Área Ciudad Politécnica de la 

Innovación (Universitat Politècnica de València) y vicepre-

sidente rePCV.

-  Antonia Salinas Miralles, directora gerente Fundación Quo-

rum Parque Científi co Empresarial, Universidad Miguel Her-

nández. 

-  Francisco Negre, CEO Espaitec- Parque Científi co, Tecnoló-

gico y Empresarial de la Universidad Jaume I.

-  Fernando María Zárraga Quintana, gerente Fundació Parc 

Científi c Universitat de València.

BREVE DESCRIPCIÓN:

La Red de Parques Científi cos Valencianos, a través de los 

servicios de alto valor añadido ofrecidos y la puesta en valor 

de la investigación de las universidades, desempeña un papel 

primordial en el desarrollo económico de su entorno.

COORDINACIÓN:

Joaquín Marhuenda, director Fundación Parque Científi co de 

Alicante. Presidente rePCV.

EL BANCO DE PATENTES: DEL LABORATORIO
A LA EMPRESA

HORARIO: 13:00 – 14:00

SALA: 2 H. 2.ª planta.

MODERADOR:

María Márquez Gómez, responsable Área Asesoramiento 

Spin Off Instituto IDEAS UPV.

PONENTES:

-  Berenice Güerri Agulló (empresa Blen Biotech). Universidad 

de Alicante.

-  Magda Cornejo González (empresa Instead technologies).

Universidad Miguel Hernández.

-  M.ª Cruz Álvarez (empresa Valentia Biopharma). Universitat 

de València.
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-  Iván Lausuch Sales, (Cuzz APP y QR Sensations). Universi-

dad Cardenal Herrera-CEU.

-  Julio Suay Antón (MEDCO, S.L.), Universitat Jaume I.

- Ángel Ruiz Bas. Universitat de València.

BREVE DESCRIPCIÓN: 

Mesa redonda de experiencias de empresas spin-off y/o de 

base tecnológica. 

COORDINACIÓN:

Abel Torrecillas, técnico Observatorio Ocupacional Universi-

dad Miguel Hernández de Elche.

VALORES Y LÍNEAS DE NEGOCIO EN
EL ÁMBITO DEPORTIVO

HORARIO: 16:00 – 17:00

SALA: 2 H. 2.ª planta.

MODERADOR:

David Blay Tapia, director Estrategias Pasarela Comunicación.

PONENTES:

-  David Casinos, cuatro veces medallista paralímpico.

-  Javier Guerrero, director Instituto de Nutrición Deportiva.

-  Marta Martín, directora Máster Profesionales Motor UCV.

-  Javier Martínez García, Centro especializado en formación 

Apta Vital Sport.

BREVE DESCRIPCIÓN:
La mesa versará en torno a las nuevas estrategias de negocio 

en el ámbito del deporte, con casos de éxito a través del em-

prendedurismo: un joven representante de futbolistas que ha 

cambiado la forma de proceder de su gremio, un exjugador 

de baloncesto que, tras retirarse, ha apostado por la marca 

personal y un Director de Comunicación de un gran club de 

fútbol que ha tenido que cambiar los conceptos clásicos en 

una época de crisis.

COORDINACIÓN:

David Blay Tapia, director Estrategias Pasarela Comunicación.

EL AUTOEMPLEO EN FRANQUICIA

HORARIO: 17:00 – 18:00

SALA: 2 H. 2.ª planta.

PONENTES:

-  Antonio Priego, T4 Franquicias.

-  Pablo Jiménez de lo Galanes, Consulta Session.

-  Teresa Zamora. Barbadillo Asociados.

COORDINACIÓN:

Antonio Priego, T4 Franquicias.

 AUDITORIO 1 A (1.ª PLANTA)

¡ACCIÓN! EMPRENDEMOS (I)

HORARIO: 09:30 – 10:15

SALA: Auditorio 1 A. 1.ª planta.

MODERADOR:

CEEI Elche.

BREVE DESCRIPCIÓN:

En este concurso de grupos tendrás que identifi car diferentes 

habilidades emprendedoras dentro de unos fragmentos de 

películas que te ofreceremos y con las que irás acumulando 

puntos de una forma amena y dinámica con la ayuda de todos 

los miembros de tu grupo.

COORDINACIÓN:

Joaquín Alcázar, director CEEI Elche.

¡ACCIÓN! EMPRENDEMOS (II)

HORARIO: 10:15 – 11:00

SALA: Auditorio 1 A. 1.ª planta.

MODERADOR: 

CEEI Elche.

BREVE DESCRIPCIÓN:

En este concurso de grupos tendrás que identifi car diferentes 

habilidades emprendedoras dentro de unos fragmentos de 

películas que te ofreceremos y con las que irás acumulando 

puntos de una forma amena y dinámica con la ayuda de todos 

los miembros de tu grupo.

COORDINACIÓN:

Joaquín Alcázar, director CEEI Elche.

NICASO (I)

HORARIO: 11:00 – 11:45

SALA: Auditorio 1 A. 1.ª planta.

MODERADOR: 

CEEI Elche.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Juego de rol en el que los concursantes aprenden modelos 

de comportamiento que facilitan  el trabajo en equipo y toma 

de decisiones. Se trabaja para conseguir cubrir los máximos 

Nicaso (Móviles de elección del mercado: novedad, interés 

económico, comodidad, afecto, seguridad y calidad, orgullo de 

la marca).

El objetivo es impulsar el espíritu emprendedor joven a tra-

vés de la creación de un proyecto empresarial con base de 

gamifi cación.

COORDINACIÓN:

Joaquín Alcázar, director CEEI Elche.
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NICASO (II)

HORARIO: 11:45 – 12:30

SALA: Auditorio 1 A. 1.ª planta.

MODERADOR:

CEEI Elche.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Juego de rol en el que los concursantes aprenden modelos de 

comportamiento que facilitan  el trabajo en equipo y toma de 

decisiones. Se trabaja para conseguir cubrir los máximos Nicaso 

(Móviles de elección del mercado: novedad, interés económico, 

comodidad, afecto, seguridad y calidad, orgullo de la marca).

El objetivo es impulsar el espíritu emprendedor joven a tra-

vés de la creación de un proyecto empresarial con base de 

gamifi cación.

COORDINACIÓN:

Joaquín Alcázar, Director CEEI Elche.

EMPRENDER ES ACTUAR

HORARIO: 12:30 – 13:00

SALA: Auditorio 1 A. 1.ª planta.

PONENTE:

-  Dario Piera, monologuista e ilusionista.

BREVE DESCRIPCIÓN:

Charla/espectáculo de humor, ilusionismo y mentalismo ilus-

trando la temática del emprendedor.

COORDINACIÓN:

Karina Virrueta, técnico CEEI Valencia.

IGNITE VALENCIA

HORARIO: 13:00 – 14:00

SALA: Auditorio 1 A. 1.ª planta.

MODERADOR:

César Gómez-Mora, Ignite Valencia.

BREVE DESCRIPCIÓN:

¿Qué es Ignite? Ignite son sesiones de alto voltaje con charlas 

ultrarrápidas de 5 minutos exactos, apoyadas por 20 transpa-

rencias programadas para avanzar cada 15 segundos. 

Las charlas están protagonizadas por gente que tiene una idea, 

una historia, una visión o un proyecto, y el valor de subirse al 

escenario para compartirlo con su comunidad. Ignite se celebra 

en la actualidad en más de 100 ciudades alrededor del mundo. 

COORDINACIÓN: 

César Gómez-Mora,  Ignite Valencia.

ACTO DE ENTREGA CONCURSOS DPECV 2013

HORARIO: 14:00 – 14:30

SALA: 1 A. 1.ª planta.

MODERADOR: 

Joaquín Alcázar, director CEEI Elche.

BREVE DESCRIPCIÓN: 

Reconocimientos y premios a ganadores y fi nalistas. 

Hoy, aprender a emprender y participar en iniciativas y experien-

cias emprendedoras tiene premio, y lo tiene participando en los 

concursos del Día de la Persona Emprendedora de la Comuni-

dad Valenciana 2013. 

Sesión donde los premiados recibirán sus reconocimientos y 

premios.

COORDINACIÓN:

Salvador Gil Gironés, responsable del Día de la Persona Empren-

dedora. 

CONVIÉRTETE EN TU PROPIO COACH + CONCIERTO

HORARIO: 14:30 – 15:00

SALA: 1 A. 1.ª planta.

PONENTE: 

-  Tomás Contell, cantautor motivacional. Metafelicidad.

BREVE DESCRIPCIÓN: 

¿Quieres emprender? ¿Estas dispuesto a entrenarte cada día 

para el éxito en tus proyectos a tu alcance? Tomás Contell, psi-

cólogo, pedagogo, cantautor y escritor descubre las claves que 

pueden llevar a convertirte en tu propio coach. La charla se 

combinará con un concierto en el que el ponente presentará 

su nuevo disco, Vive, canta y sé feliz. 
COORDINACIÓN:

Tomás Contell, cantautor motivacional. Metafelicidad

GOOGLE PARA EMPRENDEDORES. GOOGLE GLASS

HORARIO: 16:00 – 17:00

SALA: 1 A. 1.ª planta.

MODERADOR: 

Paco Gil, grupo de desarrolladores Google en Valencia.

PONENTES:

-  Omar Pons, grupo de desarrolladores Google en Valencia. 

- Carlos Fernández, Google.

- Ander Martínez, Google.

BREVE DESCRIPCIÓN:

El objetivo es ofrecer formación de networking y poner a dis-

posición de los emprendedores las herramientas que tiene 

disponibles Google para las empresas. Google Apps, Google 

Adwords y Google + para empresas son las herramientas que 

nos proponen. Se trata de potenciar aún más el espíritu empre-

sarial por todo el mundo para lograr el éxito en sus propues-

tas. Además, fomentan el coworking como forma de trabajo, 

de intercambio de ideas y conseguir tener varias perspectivas 

distintas para solucionar las cuestiones que van surgiendo en 

nuestro día a día en la empresa. Por último, para los desarro-

lladores ponen a su disposición las herramientas de desarrollo 

de Google para facilitar su trabajo. Esta sesión se cerrará con la 

presentación de las GOOGLE GLASS en Valencia

COORDINACIÓN:

Vicente Cervera, Ateneo Mercantil de Valencia.
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  CIUDAD EMPRENDEDORA

Introducción

Un área de mayor participación activa en la que el 
emprendedor es el protagonista y puede acceder a 
diferentes actividades sobre aprendizaje experiencial, 
a través de talleres y actividades de dinamización, 
charlas y encuentros en los que conocer experiencias 
emprendedoras de la mano de sus protagonistas.

 SALA EMPRENDEPLUS

DECÍDETE e+: EMPRENDIENDO DESDE EL 
CORAZÓN (I)

HORARIO: 10:00 – 10:30

SALA: Ciudad Emprendedora. Sala Emprendeplus. Pabellón 5.

MODERADOR: 
CEEI Castellón.

PONENTE:
- Jonathan Secanella,  EMOS Desarrollo personal y profesional.

BREVE DESCRIPCIÓN:
Decídete e+: Emprendiendo desde el corazón, es un taller don-

de trataremos los factores emocionales imprescindibles para 

lanzarse a la aventura de emprender. El objetivo es motivarte, 

capacitarte y ayudarte a conocer tu propia capacidad para em-

prender como parte de tu desarrollo personal y profesional.

Conociendo cómo funciona tu realidad emocional y sabiendo 

cómo aliarte con ella descubrirás que emprender no es “cosa 

de unos pocos” sino que está al alcance de personas como 

tú, que tengan la intención de sumergirse en y aliarse con sus 

pasiones más profundas.

COORDINACIÓN:
Jordi Tormo Santonja, técnico Cooperación CEEI Alcoy.

TENDENCIAS e+: CÓMO GANAR DINERO A 
PARTIR DE UNA TENDENCIA DE MERCADO (I)

HORARIO: 10:30 – 11:00

SALA: Ciudad Emprendedora. Sala Emprendeplus. Pabellón 5.

MODERADOR: 
CEEI Alcoy.

PONENTES:
- Roberto Payá, director CEEI Alcoy.

- Jordi Tormo Santonja, técnico Cooperación CEEI Alcoy.

BREVE DESCRIPCIÓN:
El taller Tendencia e+: Cómo ganar dinero a partir de una ten-

dencia de mercado tiene como fi nalidad ayudarte a identifi car 

las nuevas tendencias de mercado que permitirán a las empre-

sas y a los emprendedores desarrollar nuevas oportunidades 

de negocio. 

El Pabellón 5 de Feria Valencia, constituye el otro gran espacio donde se celebra el Día de la Persona Emprendedora 
de la Comunitat Valenciana 2013. En él encontramos diferentes áreas como la Ciudad Emprendedora o zonas de 
Networking, Acelera tu Proyecto, Emprenderiders, Escuelas de Negocio, la Lonja de Financiación e Inversión o 
Operación Emprende, entre otras.   
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Se trata de una actividad participativa cuyo objetivo es darte a 

conocer las claves para transformar una tendencia en un pro-

yecto viable y conseguir fi nanciación para su puesta en marcha. 

Aquí podrás conocer las tendencias para el 2012/2013 y des-

cubrir el proceso que te permitirá transformarlas en proyectos 

innovadores.

COORDINACIÓN:
Jordi Tormo Santonja, técnico Cooperación CEEI Alcoy.

MODELO e+: DESARROLLA MODELOS DE 
NEGOCIO INNOVADORES (I)

HORARIO: 11:00 – 11:30

SALA: Ciudad Emprendedora. Sala Emprendeplus. Pabellón 5.

MODERADOR:
CEEI Valencia.

PONENTE:
- Javier Navarro,  MKR Consultores.

BREVE DESCRIPCIÓN:
El taller Modelo e+: Desarrolla modelos de negocio innovado-

res tiene como fi nalidad permitirte generar nuevos modelos de 

negocio con una visión clara, sencilla y completa del desarrollo 

de una empresa con futuro. 

Aquí podrás conocer los elementos que defi nen un modelo de 

negocio innovador a partir del Business Model Canvas. El taller 

se centrará en la explicación de los 9 módulos del modelo, 

entrelazando tu historia personal con cada módulo y que, en 

defi nitiva, compondrán el Modelo de Negocio de tu empresa.

COORDINACIÓN:  
Jordi Tormo Santonja, técnico Cooperación CEEI Alcoy.

IDEA e+: El ENTRENADOR CREATIVO: 
CREATIVIDAD PARA SEDUCIR A LOS CLIENTES (I)

HORARIO: 11:30 – 12:00

SALA: Ciudad Emprendedora. Sala Emprendeplus. Pabellón 5.

MODERADOR: 
CEEI Elche.

PONENTES:
- Francisco Torreblanca, director Sinaia Marketing.

- Celia Domínguez, consultora de Comunicación.

BREVE DESCRIPCIÓN:
La jornada E+: El entrenador creativo es un taller abierto que 

tiene como fi nalidad fomentar tu pensamiento creativo y capa-

citarte en la generación de ideas empresariales que posibiliten 

la creación de empresas innovadoras. 

Ser creativo requiere tener una mente abierta y aquí podrás 

conocer varias técnicas con las que desarrollar tu capacidad 

creativa, ideas que te permitirán diferenciarte del resto. 

COORDINACIÓN:
Jordi Tormo Santonja, técnico Cooperación CEEI Alcoy.

DECÍDETE E+: EMPRENDIENDO DESDE EL CORAZÓN (II)

HORARIO: 12:00 – 12:30

SALA: Ciudad Emprendedora. Sala Emprendeplus. Pabellón 5.

MODERADOR: 
CEEI Castellón.

PONENTE: 
- Jonathan Secanella,  EMOS Desarrollo personal y profesional.

BREVE DESCRIPCIÓN:
Decídete e+: Emprendiendo desde el corazón es un taller don-

de trataremos los factores emocionales imprescindibles para 

lanzarse a la aventura de emprender. El objetivo es motivarte, 

capacitarte y ayudarte a conocer tu propia capacidad para em-

prender como parte de tu desarrollo personal y profesional.

Conociendo cómo funciona tu realidad emocional y sabiendo 

cómo aliarte con ella descubrirás que emprender no es “cosa 

de unos pocos” sino que está al alcance de personas como 

tú que tengan la intención de sumergirse en y aliarse con sus 

pasiones más profundas.

COORDINACIÓN:
Jordi Tormo Santonja, técnico Cooperación CEEI Alcoy.

TENDENCIAS e+: CÓMO GANAR DINERO A 
PARTIR DE UNA TENDENCIA DE MERCADO (II)

HORARIO: 12:30 – 13:00

SALA: Ciudad Emprendedora. Sala Emprendeplus. Pabellón 5.

MODERADOR: 
CEEI Alcoy.

PONENTES:
- Roberto Payá, director CEEI Alcoy.

- Jordi Tormo Santonja, técnico Cooperación CEEI Alcoy.

BREVE DESCRIPCIÓN:
El taller Tendencia e+: Cómo ganar dinero a partir de una ten-

dencia de mercado tiene como fi nalidad ayudarte a identifi car 

las nuevas tendencias de mercado que permitirán a las empre-

sas y a los emprendedores desarrollar nuevas oportunidades 

de negocio. 

Se trata de una actividad participativa cuyo objetivo es darte a 

conocer las claves para transformar una tendencia en un pro-

yecto viable y conseguir fi nanciación para su puesta en marcha. 

Aquí podrás conocer las tendencias para el 2012/2013 y des-

cubrir el proceso que te permitirá transformarlas en proyectos 

innovadores.

COORDINACIÓN:  
Jordi Tormo Santonja, técnico Cooperación CEEI Alcoy.

MODELO e+: DESARROLLA MODELOS DE 
NEGOCIO INNOVADORES (II)

HORARIO: 13:00 – 13:30

SALA: Ciudad Emprendedora. Sala Emprendeplus.Pabellón 5.

MODERADOR:
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CEEI Valencia.

PONENTE:
- Javier Navarro, MKR Consultores.

BREVE DESCRIPCIÓN:
El taller Modelo e+: Desarrolla modelos de negocio innovado-

res tiene como fi nalidad permitirte generar nuevos modelos de 

negocio con una visión clara, sencilla y completa del desarrollo 

de una empresa con futuro. 

Aquí podrás conocer los elementos que defi nen un modelo de 

negocio innovador a partir del Business Model Canvas. El taller 

se centrará en la explicación de los 9 módulos del modelo, 

entrelazando tu historia personal con cada módulo y que, en 

defi nitiva, compondrán el Modelo de Negocio de tu empresa.

COORDINACIÓN:
Jordi Tormo Santonja, técnico Cooperación CEEI Alcoy.

IDEA e+: El ENTRENADOR CREATIVO: 
CREATIVIDAD PARA SEDUCIR A LOS CLIENTES (II)

HORARIO: 13:30 – 14:00

SALA: Ciudad Emprendedora. Sala Emprendeplus. Pabellón 5.

MODERADOR: 
CEEI Elche.

PONENTES:  
- Francisco Torreblanca, Director Sinaia Marketing.

- Celia Domínguez, Consultora de Comunicación.

BREVE DESCRIPCIÓN:
La jornada E+. El entrenador creativo es un taller abierto que 

tiene como fi nalidad fomentar tu pensamiento creativo y capa-

citarte en la generación de ideas empresariales que posibiliten 

la creación de empresas innovadoras. 

Ser creativo requiere tener una mente abierta y aquí podrás 

conocer varias técnicas con las que desarrollar tu capacidad 

creativa, ideas que te permitirán diferenciarte del resto. 

COORDINACIÓN:  
Jordi Tormo Santonja, técnico Cooperación CEEI Alcoy.

COMIDA NETWORKING

HORARIO: 14:00 – 16:00

SALA: Ciudad Emprendedora. Sala Emprendeplus. Pabellón 5.

BREVE DESCRIPCIÓN:
Consideramos que es el acto central de intercambio de opcio-

nes, encuentro de oportunidades y realización de la práctica 

del busco/ofrezco. Se ha planteado desde los ámbitos Online y 

offl ine, de manera que tengan cabida los diferentes clubes que 

se dedican a ello.

A la entrada cada asistente que esté registrado en la plantilla 

ofi cial del Día de la Persona Emprendedora para esta actividad, 

cogerá un papelito que le indicará el nombre de la mesa que 

le ha correspondido, a la vez, una persona de la organización le 

tomará los datos si quisiera participar en el Elevator Pitch que 

se celebrará simultáneamente.

Todas las participaciones serán votadas por los presentes de 

manera que en la recta fi nal del evento se podrán entregar los 

regalos a la presentación más creativa, a la más efi caz y a la más 

completa. Como cierre, los invitados especiales al acto harán 

entrega de los IV premios al mejor grupo de Networking de la 

Comunidad Valenciana y IV Premio al Networker más recono-

cido de la Comunidad Valenciana. 

COORDINACIÓN:  
Esteban Rodrigo, CEO ER Social Media Consulting.

iWEEKEND VALENCIA: LA AVENTURA DE 
EMPRENDER

HORARIO: 16:00 – 17:00

SALA: Ciudad Emprendedora. Sala Emprendeplus. Pabellón 5.

MODERADOR: 
Esteban Rodrigo, CEO ER Social Media Consulting

PONENTES:  
-  Luis Adell, emprendedor ganador de iWeekend Valencia y 

Lanzadera con su proyecto Byom.

-  Laura Blanco, ganadora de iWeekend Valencia con su proyecto 

BCD3D.

-  Pedro González, ganador de iWeekend con su proyecto Ahin-

co Sostenible.

-  Antonio Jesús Herrero, coordinador de Grupos Locales de 

iWeekend Global.

COORDINACIÓN:  
Esteban Rodrigo, CEO ER Social Media Consulting

EMPRENDER DESDE UN CENTRO COLABORATIVO. 
EXPERIENCIAS Y OPORTUNIDADES

HORARIO: 17:00 – 18:00

SALA: Ciudad Emprendedora. Sala Emprendeplus. Pabellón 5.

MODERADOR: 
Nacho Cambralla, Wayco

PONENTES: 
-  Carlos Boluda, cofundador y subdirector Workether.

-  Mónica Lledo, Dirección y dinamización Wayco.

-  Julio Giménez, fundador Sinergio. 

-  Ramón Marrades, L’Ambaixada.

-  Francisco Tormo, Workether. 

-  Sergio Mendoza, diseñador.

BREVE DESCRIPCIÓN:
Compartiremos la experiencia de trabajar desde espacios de 

trabajos compartidos, tanto desde el punto de vista de los or-

ganizadores como de los profesionales y emprendedores que 

vienen utilizandolos. Pondremos en valor las multilples ventajas 

que se generan al compatir y trabajar en ellos. No todos los 

espacios son iguales, elige en funcion de tus necesidades.

COORDINACIÓN:  
Julio Gimenez Millán, Asociación Integralia – Espacio Sinergio.
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  PLAZA CENTRAL 

TALLERES: “LOS 6 SENTIDOS DEL EMPRENDEDOR”

HORARIO: 09:00 – 14:00

SALA: Ciudad Emprendedora – Plaza Central. Pabellón 5

ORGANIZA:            
Equipo Humano, S.L.

BREVE DESCRIPCIÓN:
Actividades que ejercitan diferentes habilidades emprendedo-

ras organizadas de manera espontánea, mediante la realización 

de talleres participativos y actividades lúdico-formativas. Se 

trata de actividades que podrás hacer en grupo y en las que 

mejorarás tu capacitación en materia de trabajo y gestión de 

equipos, toma de decisiones, desarrollo de la creatividad, etc.

Los 6 sentidos del emprendedor reúne una serie de actividades 

muy dinámicas y prácticas que te permitirán desatar tu potencial 

emprendedor y desarrollar tu imaginación. Para ello, tendrás que 

superar las diversas pruebas, retos y acertijos que se os plantearán 

a través de un laberinto cuyos pasillos son los siguientes sentidos:

• La Vista: De ver a mirar.

• El Oído: La comunicación; hablar y escuchar.

• El Gusto: Saborear las oportunidades.

• El Olfato: Reconocimiento del entorno.

• El Tacto: Lo que está en nuestras manos.

• El Sexto Sentido: La intuición del emprendedor.

COORDINACIÓN:
Jordi Tormo Santonja, técnico Cooperación CEEI Alcoy.

  TALLER 1

EL PLAN. LA AVENTURA DE EMPRENDER

HORARIO:  Sesiones: 10:00, 11:00, 12:30 y 13:30 horas

SALA: Ciudad Emprendedora – Plaza Central. Pabellón 5

IMPARTE:
Centres de Dinamització Econòmica i Social (CEDES). Diputa-

ció de Castelló.

BREVE DESCRIPCIÓN:
Se trata de un juego de tablero en equipo sobre el proceso 

de emprendimiento con el que podrás conocer qué es la ca-

dena de valor y trabajar de forma dinámica en la creación de 

una empresa. Esta actividad te permitirá mejorar tus habilidades 

para identifi car oportunidades, desarrollar proyectos, orientarte 

a resultados, enfrentarte a desafíos y trabajar en red.

COORDINACIÓN:
Jordi Tormo Santonja, técnico Cooperación CEEI Alcoy

  TALLER 2

ÉGARU: DE LA IDEA AL MERCADO

HORARIO: Sesiones: 10:00, 10:30, 11:00, 11:30, 12:00, 12:30, 

13:00 y 13:30 horas.

SALA: Ciudad Emprendedora – Plaza Central. Pabellón 5

IMPARTE:
Kaparazoom y Ayuntamiento de Valencia.

BREVE DESCRIPCIÓN:
Juego de cartas en equipo para aprender a introducir tu Idea 

en el Mercado. Con esta actividad desarrollas tus aptitudes em-

prendedoras con un juego ingenioso y aprendes los mecanis-

mos de protección de las ideas innovadoras, compitiendo con 

otros. En cada sesión, el vencedor gana un juego de cartas Égaru.

COORDINACIÓN:
Jordi Tormo Santonja, técnico Cooperación CEEI Alcoy.

  EMPRENJOVE

TALLER CIRCUITO DRIFT

HORARIO: 10:00- 14:00 y 16:00- 18:00 horas.

SALA: Ciudad Emprendedora – Emprenjove. Pabellón 5

IMPARTE:
- Sergio García Sanz, www.cuervodrifttrike.com

BREVE DESCRIPCIÓN:
Se montará tanto dentro como fuera del recinto. Dentro del 

pabellón está previsto un circuito para triciclos con pedales y 

una pequeña exposición de materiales deportivos. Fuera del 

recinto, se instalará otro circuito con rampa para triciclos sin 

pedales. Todo ello sin previa inscripción por orden de cola.

COORDINACIÓN:

Miriam Marco, coordinadora Emprenjove IVAJ-GVA JOVE.

TALLER REPOSTERÍA CREATIVA

HORARIO: 11:00-11:45; 12:00-12:45; 13:00-13:45; 16:00-16:45; 

17:00-17:45.

SALA: Ciudad Emprendedora – Emprenjove. Pabellón 5

IMPARTE:
- Carlos Mercader Gálvez

- Raquel Úbeda

BREVE DESCRIPCIÓN:
Donde se realizarán galletas, dulces con fondant... Lo imparten una 

emprendedora que hace tartas y otro que tiene una tienda para 

todo lo que se necesita para repostería: moldes, cortantes, colo-

rantes, aromas, con lo que no necesitan ingredientes ni utensilios. 

Todo ello sin previa inscripción por orden de cola.

COORDINACIÓN:
Miriam Marco, coordinadora Emprenjove IVAJ-GVA JOVE.

  GYMKHANA

ORIENTACIÓN COMO HABILIDAD DEL EMPRENDEDOR

HORARIO: Sesiones: 10:00, 11:00, 12:00, 13:00, 15:00, 16:00, 
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17:00 y 18:00 horas

SALA: Ciudad Emprendedora. Gymkhana. Pabellón 5.

IMPARTE:
Federación del Deporte de Orientación de la Comunitat Va-

lenciana.

BREVE DESCRIPCIÓN:
Desde que nos despertamos y nos desplazamos a distintos lu-

gares, nuestra capacidad como emprendedores nos hace salir 

de este círculo de seguridad y arriesgar en entornos descono-

cidos para nosotros.

Esta actividad tiene como objetivo potenciar el desarrollo de 

tus habilidades, capacidades y destrezas como emprendedor 

mediante el desarrollo de diez pruebas repartidas por todo el 

espacio del Día de la Persona Emprendedora que realizarás en 

un entorno de trabajo en equipo durante una hora.

Orientación, riesgo, competitividad y trabajo en equipo son al-

gunas de las habilidades que podrás desarrollar en esta actividad.

COORDINACIÓN:
Ildikó Simon, Secretaría FEDOCV, Federación del Deporte de 

Orientación CV.

  NETWORKING

Introducción

Esta constituye una de las principales áreas de la macrojorna-

da, cuyo objetivo es ampliar la agenda de contactos y hacer 

negocios. Los participantes podrán participar en sesiones de 

diferente índole, tanto de participación individual como grupal. 

Destacan SpeedNetworking y Networking Grupal. 

  ZONA A: NETWORKING GRUPAL

LA COLMENA

HORARIO: 11:00 – 12:15, 12:30 – 13:45, 15:45 – 17:00 y 17:00 

– 18:15h.

SALA: Zona A Networking Grupal – Pabellón 5 

MODERADOR: 
Isabel Anthony Torres, Propietaria Se Ese Uno. 

BREVE DESCRIPCIÓN:
¿Te imaginas cómo sería conseguir MÁS contactos con MENOS 

esfuerzo?

La Colmena es una actividad de networking breve, divertida y 

útil en la que no solo tendrás una experiencia positiva del net-
working, sino que también aprenderás los tres secretos de los 

grandes networkers.
La Colmena es un juego de networking especialmente diseña-

do para que emprendedores y empresarios consigan contactos 

realmente útiles. ¿Buscas clientes, proveedores, socios, inverso-

res? En esta actividad aprenderás cómo construir una red de 

contactos potente que te ayudará a hacer crecer tu negocio.

COORDINACIÓN:  
Mayca García Pérez, técnico CEEI Castellón.

  ZONA B: SPEEDNETWORKING

SPEEDNETWORKING

HORARIO: 10:00 – 14:00 / 16:00 – 18:00

SALA: Zona B Speednetworking – Pabellón 5  

DESCRIPCIÓN: 
Mediante este tipo de eventos de citas rápidas entre profesionales, 

cada participante comenta a un interlocutor, en noventa segundos, 

lo más destacado de su cartera de proyectos. La otra persona 

tiene el mismo tiempo para comentar la suya y, tras una señal, 

cambian de interlocutores, volviendo a comenzar el proceso.

Se parte de la premisa de que noventa segundos es el tiempo 

necesario para crear interés en una persona sobre lo qué haces, 

qué necesidades tienes o qué puedes ofrecer. Se recomienda 

a los asistentes llevar material gráfi co (como folletos, tarjetas, 

trípticos, etc.) y una libreta para tomar notas.

El objetivo principal de estas sesiones es establecer una red 

de contactos profesionales que permita darnos a conocer y a 

nuestro negocio, escuchar y aprender de los demás, encontrar 

posibles colaboradores, socios o inversores.

COORDINACIÓN:
Mayca García Pérez, técnico CEEI Castellón.

HORARIO: 10:00 – 11:00 

ORGANIZACIÓN:
Dormitienda.

MODERADOR: 
Adriana Rubio, Dormitienda.

HORARIO: 11:00 – 12:00 

ORGANIZACIÓN:
Instituto Ideas UPV.

MODERADOR:
Daniel Martínez Aceves, coordinador de las áreas de Formación 

y Difusión Ideas UPV.

HORARIO: 12:00 – 13:00 

ORGANIZACIÓN: 
Instituto Ideas UPV.

MODERADOR:
Daniel Martínez Aceves, coordinador de las áreas de Formación 

y Difusión Ideas UPV.

HORARIO: 13:00 – 14:00 

ORGANIZACIÓN: 
Máxima Aventura.

MODERADOR: 
Rafa Bosch, Máxima Aventura.

HORARIO: 16:00 – 17:00 

ORGANIZACIÓN: 
Equipo Humano.

MODERADOR: 
José Luis Sebastián, Equipo Humano.
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HORARIO: 17.00 – 18:00 

ORGANIZACIÓN: 
Equipo Humano.

MODERADOR: 
José Luis Sebastián, Equipo Humano.

  ACELERA TU PROYECTO

Introducción

Descubre una nueva área, ubicada en el Pabellón 5 de Feria 

Valencia. Si eres un emprendedor y tienes un proyecto con-

creto o si eres consultor o inversor, participa como mentor 

para ofrecer soluciones a estos nuevos proyectos. De cual-

quier forma, participa en el impulso y puesta en marcha de 

nuevos proyectos o el crecimiento de proyectos ya existentes.

ACELERA TU PROYECTO

HORARIO: Sesión I: 10:00 – 11:30; Sesión II: 11:30 – 13:00; 

Sesión III 16:00 – 17:30

SALA: Acelera tu proyecto – Pabellón 5.

BREVE DESCRIPCIÓN:
La fi nalidad de esta área es contribuir al impulso y puesta en mar-

cha de nuevos proyectos, así como a la consolidación y crecimien-

to de proyectos ya existentes y lo trata de llevar a cabo poniendo 

en contacto: emprendedores que tienen un proyecto concreto 

con mentores, ya sean expertos consultores o inversores.

La condición básica para participar es, o bien ser un emprende-

dor con proyecto, o bien querer colaborar como mentor, para 

lo que deberá ser un consultor o inversor y tener experiencia 

en el sector.

La organización programará las presentaciones y/o entrevistas. 

Los mentores y emprendedores podrán establecer los contac-

tos que estimen oportunos.

COORDINACIÓN:
Mayca García Pérez, técnico CEEI Castellón.

  EMPRENDERIDERS

EMPRENDERIDERS

HORARIO: 10:00 – 10:40, 10:45 – 11:25, 11:30 – 12:10 y 12:15 

– 12:55

SALA: Emprenderiders. Pabellón 5.

BREVE DESCRIPCIÓN:
“EmprendeRiders” es un videojuego para estimular la creación 

de empresas y el autoempleo entre los jóvenes. Está concebido 

como un juego de preguntas y respuestas donde los usuarios 

deberán recorrer todo el camino que sigue un emprendedor 

para crear su empresa. El jugador se encuentra con varias fases 

que van desde la idea inicial hasta la puesta en marcha del ne-

gocio, pasando por los dierentes procesos administrativos o la 

búsqueda de fi nanciación. 

Los participantes del concurso irán lanzando un dado virtual 

que les llevará a recorrer casillas y ganar puntos con cada res-

puesta acertada. El participante que consiga sumar con sus res-

puestas la máxima puntuación en un tiempo fi jado (45 minu-

tos) será el ganador del concurso y habrá demostrado ser un 

auténtico emprendedor. 

COORDINACIÓN:
Adela García Rubio, ADL Ayuntamiento de Alicante. 

TALLER DE VIGILANCIA TECNOLÓGICA. UNA 
HERRAMIENTA CLAVE PARA EL EMPRENDEDOR

HORARIO: 17:00 – 18:00

SALA: Emprenderiders. Pabellón 5.

PONENTE:
-  Rita Pastor del Castillo, responsable de Vigilancia Tecnológica, 

Fundación InnDea Valencia.

BREVE DESCRIPCIÓN:
El taller nos dará una breve introducción de lo que es la Vigilan-

cia Tecnológica y dará respuesta a preguntas tales como: ¿Qué 

es la vigilancia tecnológica?, ¿cómo puede ayudar al empren-

dedor en la difícil tarea de la toma de decisiones a la hora de 

emprender?, ¿qué tipos de vigilancia existen?, ¿con que herra-

mientas contamos?, ¿qué información de valor nos pueden dar 

las patentes para ayudarnos en la compleja tarea de la toma de 

decisiones?, ¿qué otras fuentes gratuitas o de bajo coste serían 

útiles en este sentido?, entre otros.

COORDINACIÓN:
Paula Llobet, directora de Innovación, Fundación InnDEA Va-

lencia.

  ESCUELAS DE NEGOCIO

Introducción

Las Escuelas de Negocio de la Comunitat Valenciana disponen 

de un área de información, asesoramiento y debate para los 

participantes en el DPECV.

IDEA – FORMACIÓN – EMPRESA

HORARIO: 11:00 – 12:00

SALA: Pabellón 5. Zona Escuelas de Negocio.

MODERADOR: 
FUNDESEM.

PONENTE:
- César Mariel.

COORDINACIÓN:
José Portilla Sogorb, director Escuela de Negocios Florida Uni-

versitària.
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MODELO CANVAS, VISUALIZA TU FUTURA 
EMPRESA

HORARIO: 12:00 – 13:00

SALA: Pabellón 5. Zona Escuelas de Negocio.

MODERADOR:
ESIC

PONENTES:
-  Amparo Martínez, profesora ESIC Business & Marketing 

School.

-  Arturo Ortigosa, responsable de ESIC Emprendedores ESIC 

Business & Marketing School.

BREVE DESCRIPCIÓN: 
¿Cuáles son los objetivos de la empresa? Y, ¿mis futuros clientes? 

¿Qué recursos necesitaré inicialmente? Hay un modelo sencillo 

y muy visual que puede ayudar al emprendedor a hacer crecer 

la idea y a visualizarla de un modo general: el Modelo Canvas. Se 

propone un taller en el que, mediante el estudio de un caso, el 

emprendedor se familiarice con los 9 elementos clave del Mode-

lo Canvas para poder aplicarlo más tarde a su idea de negocio.

COORDINACIÓN:
José Portilla Sogorb, director Escuela de Negocios Florida Uni-

versitària.

DESCUBRE TU ADN INNOVADOR

HORARIO: 13:00 – 14:00

SALA: Pabellón 5. Zona Escuelas de Negocio.

MODERADOR: 
Roberto Bonilla Campillo, consultor del Centro de Innovación, 

Florida Universitària.

PONENTE:
-  Amparo Camacho Sánchez, Project Manager del Centro de 

Innovación Florida Universitària.

BREVE DESCRIPCIÓN:
En un entorno global hipercompetitivo, la creatividad y la in-

novación nunca han sido tan importantes como ahora. Pero, 

¿cómo podemos asegurar que estamos preparados y prepa-

radas para crear productos, servicios y empresas realmente 

innovadores? El ADN innovador nos puede dar las pistas: lo 

conforman una serie de características y comportamientos que, 

combinados, producen un resultado innovador. 

COORDINACIÓN: 
José Portilla Sogorb, director Escuela de Negocios Florida Uni-

versitària.

EL PUZLE DEL EMPRENDEDOR: EN BUSCA DE LA 
OPORTUNIDAD

HORARIO: 16:00 – 17:00

SALA: Pabellón 5. Zona Escuelas de Negocio.

MODERADOR:
Elena Fernández, codirectora MBA Junior EDEM.

PONENTE:
-  Jesús Ruiz, responsable de Orientación e Innovación Educativa 

EDEM.

BREVE DESCRIPCIÓN:  
Este taller tiene como objetivo dar a conocer las piezas funda-

mentales de la actitud emprendedora y aprender a comenzar a 

construir la primera competencia clave: ver oportunidades que 

otros no ven, escuchar al mercado, olfatear el negocio, saborear 

el éxito y hacer las cosas con mucho tacto, siempre con ética 

personal y profesional.

COORDINACIÓN:
José Portilla Sogorb, director Escuela de Negocios Florida Uni-

versitària.

CLAVES DE GESTIÓN PARA EMPRENDEDORES EN 
SUS COMIENZOS EMPRESARIALES

HORARIO: 17:00 – 18:00 

SALA: Pabellón 5. Zona Escuelas de Negocio.

MODERADOR:
Estema.

PONENTE:
- Mattia Pantaloni, CEO  Vídeo CVon.

BREVE DESCRIPCIÓN:
Este taller tiene por objeto sensibilizar a los asistentes y crear 

las bases para lograr, desde la refl exión de los mismos junto 

con el moderador, adentrarse en lo que serían las claves de 

gestión para cualquier persona que decide poner en marcha un 

proyecto empresarial propio desde su inicio.

COORDINACIÓN: 
José Portilla Sogorb, director Escuela de Negocios Florida Uni-

versitària.

  AULA DE FINANCIACIÓN

Introducción

Aula de información y conocimiento en la que podrás asistir 

a charlas sobre diversos temas de fi nanciación. Se encuentra 

dentro de la Lonja de Financiación e Inversión, dirigida a em-

prendedores y empresas de reciente creación y cuya fi nalidad 

es poner en contacto al mayor número de personas posible 

con intereses y objetivos comunes.  

CÓMO PROTEGER LA TECNOLOGÍA EN LAS 
EMPRESAS INNOVADORAS

HORARIO: 11:00 – 11:30

SALA: Pabellón 5.  Aula de Financiación.

PONENTE:
-  Laura Aliaga, responsable del Área Nuevas Tecnologías Brose-

ta Abogados.

BREVE DESCRIPCIÓN:
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Se analizarán las cuestiones de propiedad intelectual e industrial 

que todo emprendedor debe conocer para preservar su tec-

nologÍa. Asimismo, se ofrecerán soluciones prácticas para evitar 

los errores más frecuentes detectados en relación a la protec-

ción de la tecnología.

COORDINACIÓN:
Inmaculada Bea Gresa, responsable comercial Área Inversiones 

Instituto Valenciano de Finanzas. Generalitat Valenciana.

SOCIALNEST – INCUBADORA DE EMPRESAS 
SOCIALES

HORARIO: 11:30 – 12:00

SALA: Pabellón 5.  Aula de Financiación. 

PONENTE:
- Margarita Albors, fundadora Socialnest.

COORDINACIÓN:
Inmaculada Bea Gresa, responsable comercial Área Inversiones 

Instituto Valenciano de Finanzas. Generalitat Valenciana.

MOMENTUM – LANZADERA DE NEGOCIOS EN 
INTERNET

HORARIO: 12:00 – 12:30

SALA: Pabellón 5.  Aula de Financiación.

PONENTE:
- Jorge Dobón, CEO Momentum.

COORDINACIÓN: 
Inmaculada Bea Gresa, responsable comercial Área Inversiones 

Instituto Valenciano de Finanzas. Generalitat Valenciana.

BANCO DE PATENTES Y WEB DEL EMPRENDEDOR 

HORARIO: 12:30 – 13:00

SALA: Pabellón 5.  Aula de Financiación.

PONENTE:
-  María José Ortolá, subdirectora general de Promoción de Em-

prendedores.

COORDINACIÓN: 
Inmaculada Bea Gresa, Responsable Comercial Área Inversio-

nes Instituto Valenciano de Finanzas. Generalitat Valenciana.

LEY DE EMPRENDEDORES

HORARIO: 17:00 – 17:30

SALA: Pabellón 5.  Aula de Financiación.

PONENTE:
-  Juan Manuel Pérez, responsable del Área de Innovación & Em-

prendedores, Broseta Abogados.

BREVE DESCRIPCIÓN:
Se abordarán los aspectos más destacables que se recogen en la 

nueva Ley de Apoyo al Emprendedor y su Internacionalización, 

cuyo objetivo es apoyar al emprendedor y la actividad empresa-

rial así como favorecer su desarrollo, crecimiento e internaciona-

lización y fomentar la cultura emprendedora y un entorno favo-

rable a la actividad económica y que recoge una serie de medidas 

y novedades importantes en diversos ámbitos entre las que se 

incluyes novedades relevantes en materia fi scal, un nuevo régi-

men de visados y autorizaciones de residencia para inversores y 

emprendedores, reducción de cargas administrativas, novedades 

relevantes en materia legal y mercantil o medidas signifi cativas 

de fomento de la cultura emprendedora en el sistema educativo.

COORDINACIÓN:
Inmaculada Bea Gresa, responsable Comercial Área Inversiones 

Instituto Valenciano de Finanzas. Generalitat Valenciana.

MONETIZE NETWORK-ENTENDIMIENTO ENTRE 
EMPRENDEDORES E INVERSORES

HORARIO: 17:30 – 18:00

SALA: Pabellón 5.  Aula de fi nanciación. 

PONENTE:
- José María Millet.

COORDINACIÓN:
Inmaculada Bea Gresa, responsable Comercial Área Inversiones 

Instituto Valenciano de Finanzas. Generalitat Valenciana.

  OPERACIÓN EMPRENDE

Introducción

El proyecto Operación Emprende engloba diferentes sesiones a 

lo largo de la jornada cuyo objetivo es decubrir al emprendedor 

que llevas dentro. Descubriras nuevas fórmulas para desatar la 

inspiración y la creatividad, talleres para captar la atención de 

potenciales clientes e inversores o puedes formar parte de un 

enriquecedor programa dirigido a emprendedores.

LOS 13 PRINCIPIOS DEL EMPRENDEDOR

HORARIO: 10:00 – 10:30

SALA: Pabellón 5. Zona Operación Emprende.

PONENTE:
-  Fernando Giner, consultor Marketing Estratégico y Desarrollo 

de Talento.

BREVE DESCRIPCIÓN: 
Realizaremos un recorrido por los principales principios que debe 

tener en cuenta un emprendedor. El ponente, Fernando Giner, de-

clara que “si tras la conferencia consigo que solo uno de vosotros 

pierda el miedo a emprender… me daré por satisfecho”.

COORDINACIÓN:
Raquel Montesinos, Comunicación y Eventos AJEV.
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IDEAS GANADORAS DE LA 1.ª EDICIÓN 
OPERACIÓN EMPRENDE

HORARIO: 10:30 – 11:15

SALA: Pabellón 5. Zona Operación Emprende.

MODERADOR:
Fernando Giner, Consultor Marketing Estratégico y Desarrollo 

de Talento.

PONENTES:
- Paula Iranzo, fundadora Vanyou.

- Esther García, fundadora Box from Spain.

- David Navarro, fundador MicroAssistans.

BREVE DESCRIPCIÓN:
Te acercamos a los emprendedores ganadores de la primera 

edición de Operación Emprende. Conoce la clave de su éxito, 

cómo pusieron en marcha sus ideas y las hicieron posible.

COORDINACIÓN:
Raquel Montesinos, Comunicación y Eventos AJEV.

DESCUBRE TUS HABILIDADES EMPRENDEDORAS

HORARIO: 11:15 – 11:45

SALA: Pabellón 5. Zona Operación Emprende.

PONENTE:
-  Mónica Salvador, directora Formación Experiencial Equipo 

Humano, S.L.

BREVE DESCRIPCIÓN:
¿El emprendedor nace o se hace? A través de un serie de 

ejercicios, pruebas y retos, los asistentes a este taller podrán 

descubrir su instinto emprendedor y las pautas necesarias para 

despertar al emprendedor que todos llevamos dentro.

COORDINACIÓN:  
Raquel Montesinos, Comunicación y Eventos AJEV.

INNOVAMOCIÓN. MOTIVACIÓN Y CREATIVIDAD 
PARA GENERAR LAS MEJORES IDEAS

HORARIO: 11:45 – 12:15

SALA: Pabellón 5. Zona Operación Emprende.

PONENTES:
- Pedro Reig, socio director Coto Consulting.

BREVE DESCRIPCIÓN:
Existen fórmulas a para desatar nuestra inspiración y creativi-

dad. En este taller te enseñamos que no todo está inventado y 

que todos podemos ser grandes creativos.

COORDINACIÓN: 
Raquel Montesinos, Comunicación y Eventos AJEV.

CÓMO VENDER TU NEGOCIO EN 3 MINUTOS

HORARIO: 12:15 – 13:00

SALA: Pabellón 5. Zona Operación Emprende.

PONENTE:
-  Sergio González, director creativo–ejecutivo, Cuestión Publi-

cidad.

BREVE DESCRIPCIÓN:
Captar la atención de nuestros potenciales clientes e inversores 

con pocas palabras es una ardua tarea que requiere mucha 

práctica y actitud. En este taller te enseñamos las claves para 

vender tus servicios o productos en solo tres minutos, a con-

trolar tanto el lenguaje verbal como el corporal. Aprovechare-

mos el taller para hacer un “comercial pitch” y practicaremos 

cómo convencer a nuestros posibles inversores.

COORDINACIÓN: 
Raquel Montesinos, Comunicación y Eventos AJEV.

PRESENTACIÓN OFICIAL 2.ª EDICIÓN OPERACIÓN 
EMPRENDE

HORARIO: 13:00 – 13:30

SALA: Pabellón 5. Zona Operación Emprende.

MODERADOR:
José Luis Pichardo, dtor. y presentador del programa Pulso Em-

presarial Valencia Gestiona Radio Valencia.

PONENTES:
- José Enrique García, presidente AJEV.

-  Fernando Giner, consultor Marketing Estratégico y Desarrollo 

de Talento.

BREVE DESCRIPCIÓN:
Conoce este proyecto emprendedor que ha revolucionado los 

programas de fomento emprendedor ya existentes a través de 

participantes de la 1ª edición y los organizadores.

13.00-13.15, Presentación a cargo de José Enrique García y Fer-

nando Giner.

13.15-13.30, ¡Que no te lo cuenten! Conoce OE de la mano de 

sus protagonistas: 

- Cristina López, fundadora Alternativa GC.

- Sebastian Pedotti, fundador Verdearte.

- Enrique Ruiz, fundador Minicube.

- Santiago Gilabert, fundador de Duchas 10.

- Víctor Navarro, fundador FreeMyIT.

- Tomás Gallardo, fundador Tarjeta Xciento.

-  Paula Iranzo, fundadora de Vanyou, proyecto ganador 1º pre-

mio OE.

-  Esther García, fundadora de Box From Spain, proyecto gana-

dor 2.º premio OE.

-  David Navarro, fundador de MicroAssistans, proyecto ganador 

3.er premio OE.

COORDINACIÓN:
Raquel Montesinos, Comunicación y Eventos AJEV.
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Actualmed
Avda. Vicent Sos Baynat, s/n 
Castellón de la Plana (Castellón)

Ahinco SOStenible
Edifi cio CEEI
Avda. Benjamín Franklin,12 
Paterna (Valencia)

Aiditec Systems
Avda. Benjamín Franklin, 12- 25B 
Paterna (Valencia)

Alternativa Gestión del Confl icto
c/ La Sangre, 7- 10 
Valencia (Valencia)

Andwer, S.L.
c/ Catedrático Agustín Escardino, 9 
Paterna (Valencia)

Apprentice, S.L.
c/ Federico Alcácer Aguilar, 1 
Valencia (Valencia)

AquaReturn, S.L.
c/ Hermanos Álvarez Quintero, 8 
Alicante (Alicante)

AWANCYS Ingeniería y Desarrollo, S.L.
c/ Dels Tomasos, 17- 7 
Valencia (Valencia)

BioCreative Designs 3D, S.L.
c/ Marina Alta, 4- Esc. 7- Pta. 7 
Valencia (Valencia)

Bitsnbrains, S.L.
c/ Sueca, 35- 9 
Valencia (Valencia)

Bluemarionge Business
c/ Quart, 10- escalera A- 1B 
Valencia (Valencia)

Boxvot
Plaza Tetuán, 38- 2B 
Castellón de la Plana (Castellón)

BT2 Asociados
c/ De la Sangre, 7-5
Valencia (Valencia)

BYOM OPINA, S.L.
c/ Arquitecto Segura de Lago, 26-9 
Valencia (Valencia)

Cadenalia, S.L.
c/ Conill, 34-2.º B 
Ibi (Alicante)

Calderona Viva, S.L.
c/ Virgen de la Cabeza 63, 5 
Valencia (Valencia)

Celvital
c/ Museo, 10- 6 
Valencia (Valencia)

Classcoaching
c/ La Muela, 3 
San Antonio de Benagéber (Valencia)

Clickarapp Realidad Aumentada, S.L.
c/ Venta del Aire 16, Pol. Ind. San José
Aielo de Malferit (Valencia)

Cocinar Emociones Comunicación, S.L.U.
c/ Mar 15, Esq. Bayer 
Benicasim (Castellón)

Corporación Frigorífi ca Friomarkt
Calle C, nave 8, Poligono Industrial “El 
Oliveral” 
Paterna (Valencia)

CucuMobile
c/ Catedrático Agustín Escardino, 9 
Parque Científi co de la Universitat de 
València
Paterna (Valencia) 

Cultura Violeta, S.L.
c/ Poeta Miguel Hernández 1, Edifi cio 
Naranjo III 
L’Alfàs del Pi (Alicante)

EasyPyme
Avda. Primado Reig, 59 
Valencia (Valencia)

Ecomain Industries, S.L.
c/ Cervantes, 24 
Vila-real (Castellón)

Ecopasiva, S. L.
c/ Los Maestres, 3- 4 
Valencia (Valencia)

Elena Sanz Belenguer- Quemepongo
c/ Escolano,15-1.ª
Valencia (Valencia)

Eneroptim, S.L.L.
c/ Pare Carles Ferris, 8 
Gandia (Valencia)

English Room, S.L.
c/ Moratín, 11 - 6.ª
46002 Valencia (Valencia)

 MUESTRA DE JÓVENES EMPRESAS INNOVADORAS

Introducción

La exposición de empresas innovadoras de reciente creación en la Comunitat Valenciana, seleccionadas por convoca-
toria pública, persigue el objetivo de dar a conocer a los asistentes una pequeña representación del tejido innovador 
actual empresarial de nuestra Comunitat. A esta relación se unen también las empresas fi nalistas de los diferentes 
premios de empresas del DPECV2013. 

 Relación de empresas colaboradoras
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Entrenarme, S.L.
Gran Vía Marqués del Turia 39- 5 
Valencia (Valencia)

Espacio Cogestión
c/ Albacete, 29- bajo
Valencia (Valencia)

Estrategia Comboi
c/ Don Juan de Austria, 4b- b 
Burjassot (Valencia)

Gigoing.com
c/ Hernán Cortés 24-1 
Valencia (Valencia)

Gmajúscula
c/Mayor Sto. Domingo, 12- Entresuelo
Vila-real (Castellón)

GPLCLOUD
Avda. Hermanos Maristas, 28-4H 
Valencia (Valencia)

Grow Up Launching School S.L.
Avenida de la Universidad s/n, Edifi cio 
Quórum III Parque Científi co-Empre-
sarial UMH 
Elx/Elche (Alicante)

Grupo Comunicating
Cooperativa San Gabriel, 16.ª 3.º
Alicante

Guildpharma
c/ Pintor Sorolla, 13
03440 Ibi (Alicante)

Hidmo Consultores S.L.
Avda. Benjamín Franklin, n.º12 
Paterna (Valencia)

Higienizer O3 Technologies S.L.
c/ Ginjols n.º1, Bloque D 
Castellón de la Plana (Castellón)

Histeria Producciones
c/ Bailía 2, 3- 5 
Valencia (Valencia)

Iberogen
Avda. Universidad s/n, Edif. Quorum 
I UMH
Elche (Alicante)

Idai Nature, S.L.
c/ Montiel, 31 
La Pobla de Vallbona (Valencia)

Imagina Formación
Plaza Portal Nou, 8-4
Valencia (Valencia)

Ingenia Consultoría TIC
c/ San Miguel, n.º 69 
Pego (Alicante)

José María Gresa - La Caixa Verda
c/ Cádiz, 36-3 
Valencia (Valencia)

Julio César Fernández
c/ Sot de Chera, 1 
Manises (Valencia)

Kaparazoom, S.L.U.
c/ Manolo Taberner, 25-b
Valencia (Valencia)

Local Europe
c/Gran Vía Marqués del Turia, 153
Valencia (Valencia)

Love The Origins SRL
c/ La Danza, 2- escalera 3-15
Picassent (Valencia)

Mabisy online, S.L.
c/ Alameda, 67 
Alcoy (Alicante)

Másquediez
Avenida de Valencia, 18- 4.º A 
Oliva (Valencia)

MIFER LKT S.L.
c/Tirant Lo Blanch, 68 
Massamagrell (Valencia)

MIMETIK
c/ Maians, 57-2-7 
Ontinyent (Valencia)

Montessori Para Todos.es
c/ Crisóstomo Martínez, 40-2
Valencia (Valencia)

Multimedia Recruting Solutions, S.L.
c/Músico Ginés, 8- 5.º- 10
Valencia (Valencia)

MyEnergyMap
Valencia (Valencia)

Mysphera (TSB Real Time Location 
Systems)
Ronda Auguste y Louis Lumiere, 
23-13 
Paterna (Valencia)

Nanosport, S.L.
c/ Alfonso el Magnánimo, 13-1
Valencia (Valencia)

Nuttralia, CB
Avda. Barón de Cárcer,34-4º-8ª 
Valencia (Valencia)

OLAX22, S.L.
c/ La Paz, 8 
Alfarrasí (Valencia)

Onbile
Avda. Marqués de Sotelo, 1- 3 
Valencia (Valencia)

Paréntesis. Logística de la Cultura, S.L.
c/ San Vicente, 16- principal 3 
Valencia (Valencia)

Payload Aerospace
c/ Avenida de la Universidad s/n, Edifi -
cio Quorum IV 
Elche (Alicante)

People-Tech
Avenida Barón de Cárcer, 48 9º M 
Valencia (Valencia)

Promivia Holding Group, S.L.
Avda. Universidad s/n 
Elche (Alicante)

Recursos Médicos Online, S.L.
G.V. Marqués del Turia, 59-7
Valencia (Valencia)

Sanus Vitae
Plaza Generalitat, 12
46600 Alzira (Valencia)

Sinblat Alimentación Saludable
Cami Vell de Russafa, 104 
Catarroja (Valencia)
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Socialnova
Avenida Espioca, 87 
Silla (Valencia)

Spain Insulation
Parc Científi c Universitat de València
c/ Catedrático Agustín Escardino, 9 
Paterna (Valencia) 

Tic Tac Bank
Valencia

TraceMyWay, S.L.
Avda. Benjamín Franklin, 12. Parque 
Tecnológico 
Paterna (Valencia)

Transdirect
c/ Duque de Mandas, 45 
Valencia (Valencia)

Umanick Technologies, S.L.
Paseo de la Alameda 4, piso 1
Valencia (Valencia)

WhadTV
c/ Dean Sanfeliu, 32-5 
Alboraya (Valencia)

YoungCracks CB
CEEI Valencia
Avda. Benjamin Franklin, 12. Parque 
Tecnológico
Paterna (Valencia)

Zizerones visitas guiadas, S. L.
Gran Vía Marqués del Turia, 39 
Valencia (Valencia)
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 APOYO A LOS EMPRENDEDORES

Introducción

Este espacio está destinado a una seria de entidades de apoyo a los emprendedores, seleccionadas a través de 
convocatoria pública, que ofrecen información y asesoramiento al asistente. La visita a esta muestra de entidades 
no requiere cita previa. 

 Muestra de entidades y organismos colaboradores

Active Seguros, S.A.
www.activeseguros.com
c/ Isabel la Católica, 2

Asociación Antiguos Alumnos UPV
www.antiguosupv.org
c/ D. Juan de Austria, 38
Valencia (Valencia)

AER- Asociación de Emprendedores 
Rurales
http://emprendedoresrurales.com/
c/ San Blas, 8
La Pobla del Duc (Valencia) 

AECTA. Asociación de Empresas 
Consultoría Terciario Avanzado 
Comunitat Valenciana
www.aecta.org
Plaza Ayuntamiento, 19 - 11 - G
Valencia (Valencia) 

Asociación Desata Tu Potencial
www.desatatupotencial.org
Pl. Bobalar, esq. 3 y 8 
Massamagrell (Valencia) 

Asociación Integralia-Espacio Sinergio
www.integralia.com/sinergio
c/ Mendizábal, 203
Burjassot (Valencia) 

Asociación de Trabajadores 
Autónomos de la Comunidad 
Valenciana. ATA CV
www.ata.es
c/ Navellós, 14-entresuelo
Valencia

Ayuntamiento Alicante. Agencia Local 
de Desarrollo Económico y Social
www.alicante-ayto.es/empleo/home.
html
c/ Jorge Juan, 21
Alicante (Alicante)

Cátedra de Excelencia y Desarrollo 
en Emprendimiento: De Estudiante a 
Empresario
www.uv.es/catdacsa
Avenida Tarongers, s/n
Valencia (Valencia)

Centro Europeo de Empresas 
Innovadoras Valencia (CEEI Valencia)
www.ceei-valencia.com
Avda. Benjamín Franklin, 12. Parc 
Tecnològic
Paterna (Valencia)

Confederación de Organizaciones 
Empresariales de la Comunidad 
Valenciana (CIERVAL)
www.cierval.es
c/ Hernan Cortés, 4
Valencia (Valencia)

Conselleria de Economía, Industria, 
Turismo y Ocupación. Direcció 
General de Comerç i Consum. RED 
AFIC
www.portaldelcomerciante.com
c/ Castán Tobeñas, 77 Ciutat Adminis-
trativa 9 d’Octubre, torre 2.
Valencia (Valencia)

Conselleria de Economía, Industria, 
Turismo y Ocupación. Subdirección 
General de Promoción de 
Emprendedores
www.indi.gva.es
c/ Navarro Reverter, 2
Valencia (Valencia)

Conselleria de Economía, Indus-
tria, Turismo y Ocupación. Servicio 
Valenciano de Empleo y Formación. 
SERVEF
www.servef.es
c/ Navarro Reverter, 2
Valencia (Valencia)

Conselleria de Economía, Industria, 
Turismo y Ocupación. Dirección 
General de Trabajo, Cooperativismo y 
Economía Social
www.indi.gva.es
c/ Navarro Reverter, 2
Valencia (Valencia)

Conselleria de Justicia y Bienestar 
Social. Infodona. Dirección General de 
Familia y Mujer
www.bsocial.gva.es 
c/ Náquera, 9
Valencia (Valencia)

Consorcio Pactem Nord
www.consorci.info
c/Virgen de los Desamparados, 26
Burjassot (Valencia)

DSEA ONG
http://dseaong.blogspot.com.es/
Plza. Espanya, 4
Mislata (Valencia)

Diputación de Castellón. Centros 
CEDES
www.centroscedes.es
c/ Vall d’Uixó, 25
Castellón de la Plana (Castellón)

EVAP/BPW Asociación de Empresarias 
y Profesionales de Valencia
www.evap.es
c/Convento Santa Clara, 12 pta. 10
Valencia (Valencia)

FAESCV. Federación de Autónomos 
Emprendedores Comunidad 
Valenciana
www.faescv.org
c/ Alemania, 4 Entlo. D
Alicante (Alicante)



41

19 PABELLÓN 5

FEVECTA. Federación Valenciana de 
Empresas Cooperativas de Trabajo 
Asociado
www.fevecta.coop
c/ Arzobispo Mayoral, 11 bajo
Valencia (Valencia)

Forinvest
www.feriavalencia.com\forinvest
Avda. de Ferias s/n 
Valencia (Valencia)

Fundació Mobilitat Sostenible i Segura
www.fundaciomobilitatsostenible.org/
coempleo 
c/ Actor Mora
Valencia (Valencia)

Fundación Universidad-Empresa de la 
Universitat de València (ADEIT)
www.adeit.uv.es
Plaza Virgen de la Paz, n.º 3
Valencia (Valencia)

ICEX. Instituto Español de Comercio 
Exterior
www.icex.es
c/ Pascual y Genís, 1-4
Valencia (Valencia)

IDEA • Agencia Desarrollo Local 
Ayuntamiento de Alzira
www.idea-alzira.com
c/ Ronda de Algemesí, 4
Alzira (Valencia)

Ilustre Colegio Ofi cial de Publicitarios 
y RR. PP. de la Comunidad Valenciana
www.publicolegiocv.es
c/ Juan Verdeguer, 16
Valencia (Valencia)

Instituto IDEAS. Creación y Desa-
rrollo de Empresas. UPV- Universitat 
Politècnica de València
www.ideas.upv.es
CPI. UPV. Edifi cio 8B,  Acceso N, 4.ª 
planta. Camino de Vera s/n
Valencia (Valencia)

Instituto Valenciano de la Exportación, 
S.A. IVEX
www.ivex.es
Plaza América, 2-7.º
Valencia (Valencia)

Instituto Valenciano de la Joventut. 
Generalitat Jove
www.gvajove.es
c/ Guardia Civil, 21 bajo
Valencia (Valencia)

Intermedia Fresh Thinking
www.intermediavalencia.com
Avda. Barón de Cárcer, 48, 5-P
Valencia (Valencia)

INVAT•TUR
Partida Tolls, 2
Benidorm (Alicante)

OEPM. Ofi cina Española de Patentes 
y Marcas
www.oepm.es
Paseo de la Castellana, 75
Madrid (Madrid)

PATER. Pacto Territorial por el 
Empleo en la Ribera
www.pater.es
c/ Naranjo, 116
Alzira (Valencia)

REDIT. Red de Institutos Tecnológicos 
de la Comunitat Valenciana
www.redit.es
Avda. Leonardo da Vinci, 48. Parc 
Tecnològic
Paterna (Valencia)

Riberaturisme
c/ Naranjos, 116
Alzira (Valencia)

SECOT. Voluntariado de 
Asesoramiento Empresarial
www.secot.org
c/ Pie de la Cruz, 19-3.ª
Valencia (Valencia)

Seguridad y Promoción Industrial 
Valenciana, S.A. (SEPIVA)
www.sepiva.es
Avda. de las Cortes Valencianas, 20
Valencia (Valencia)

Servicio de Innovación y Proyectos 
Emprendedores.  Ayuntamiento de 
Valencia
www.valenciaemprende.es
Paseo de la Petxina, 15
Valencia (Valencia)
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Abogado Amigo
c/ Ruzafa, 9 
Valencia (Valencia)

Amparo Sanchís Consultores
c/ Trafalgar, 20-2.º-3.ª
Quart de Poblet (Valencia)

Antonio Martínez Giralda
c/ Fresas,15- 2- 6 
Valencia (Valencia)

Arvisa Consultores de Gestión, S.L.
c/ Albacete, 29 bajo 
Valencia (Valencia)

Asesoría del Autónomo
c/ Salamanca, 27 
Valencia (Valencia)

Asesoría Empresarial Asine, S.L.
c/ Xátiva, 6 
Valencia (Valencia)

Asler, Consultoría Internacional
c/ Amparo Iturbi, 32. Esc. 10, pta. 28 
Valencia (Valencia)

Beoptimus Spain S.L.
Avda. Pérez Galdós, 17- 2 
Valencia (Valencia)

Cámara Ofi cial de Comercio, 
Industria y Navegación de Valencia
c/ Poeta Querol, 15
Valencia (Valencia)

Cátedra de Excelencia y Desarrollo 
en Emprendimiento. De Estudiante a 
Empresario 
Avenida Tarongers, s/n 
Valencia (Valencia)

Centro Europeo de Coaching Ejecutivo
c/ Retor, 23 
Valencia (Valencia)

Confi nem, S.L.
c/ Uruguay, 11-3º. Despacho 311 
Valencia (Valencia)

Consulta Session, S.L.
Calle Segundo Mata, 1. 2.ª Planta. 
Ofi cina 14. 
Pozuelo de Alarcón (Madrid)

Consultalys
c/ Teruel, 13 bajo
Valencia (Valencia)

Coto Consulting
Plaza Mariano Benlliure, 2-2 
Valencia (Valencia)

Cuveconcepts
c/ Melissa, 69-16 
Valencia (Valencia)

Despacho Inteligente 2.0
Avda. Gran Vía Germanías, 29,1.º- 2 
Valencia (Valencia)

Despacho Rodríguez Malave
Apartado Postal 330 
Castellón de la Plana (Castellón)

Dulus
c/ Arenal 22, 2 izda.  
Madrid (Madrid)

Dynamentors Business Excellence, S.L.
c/ Castaños 5, 4.º 
Alicante (Alicante)

Escuela de Negocios Lluís Vives de la 
Cámara de Comercio de Valencia
Benjamín Franklin, 8. 
Parque Tecnológico 
Paterna (Valencia)

Escuela Europea de Líderes
Avda. del Parque 33, Entreplanta 
Silleda (Pontevedra)

Evolvens Consultoría Estratégica
c/ Gran Vía Marqués del Turia, 30 
Valencia (Valencia)

Fundació Mobilitat Sostenible i Segura
c/ Actor Mora
Valencia (Valencia)

Fyg Consultores
c/ Guillem Anglesola, 17 bis- bajo izda.
Valencia (Valencia)

Gesalmed Consultoría de Empresas
c/ Serrano, 6, entlo. 
Alicante (Alicante)

Gestoría María Hernández
c/ Guardia Civil, 21, Esc. 3-2 
Valencia (Valencia)

Grow Up Launching School, S.L.
Avenida de la Universidad s/n 
Edifi cio Quórum III Parque Científi co-
Empresarial UMH 
Elche (Alicante)

GYP Servicios a Empresas
Avda. Cortes Valencianas, 41 - Planta 1
Valencia (Valencia)

Idea • Agencia Desarrollo Local Ayun-
tamiento de Alzira
Ronda de Algemesí, 4 
Alzira (Valencia)

Ifedes Consultores, S.L.
c/Quart, 104, 1.º 
Valencia (Valencia)

 BOX DEL EMPRENDEDOR

Introducción

El Box del Emprendedor es un espacio dirigido tanto a personas emprendedoras como a empresas ya constituidas, 
en el que expertos en diferentes temáticas relacionadas con la creación, consolidación y crecimiento de empresas 
ofrecen información y asesoramiento concreto sobre cualquier tema relacionado con la gestión empresarial.

 Relación de empresas colaboradoras
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Ilustre Colegio Ofi cial de Publicitarios 
y RR.PP. de la Comunidad Valenciana 
C/ Juan Verdaguer, nº 16 “Las Naves” 
Valencia (Valencia)

Intermedia Fresh Thinking
Avda. Barón de Cárcer 48, 5-P 
Valencia (Valencia)

Jorge Aranda
c/ Malvarrosa, 18 
L’Eliana (Valencia)

José Antonio Bravo
c/ San Vicente, 85 - 8.ª 
Valencia (Valencia)

Kaparazoom, S.L.U.
c/ Manolo Taberner, 25 bajo
Valencia (Valencia)

Latizo
Avda. Alquería de Moret 41, CEAM. 
Polígono Industrial Alquería de Moret 
Picanya (Valencia)

Local Europe
c/ Gran Vía Marqués del Turia, 153 
Valencia (Valencia)

Margarila Iberia, S.L.
c/ Matemático Marzal, 1-5.ª 
Valencia (Valencia)

Marketing Online Valencia
Parc Científi c de la Universitat de 
València 
c/ Catedrático Agustín Escardino, 9 
Valencia (Valencia)

Mi Economista
c/ Fuerzas Armadas, 1 bajo- izda. 
L’Eliana (Valencia)

Miravent Assessors
c/Teruel, 15, esc. B, 1.º-1.ª
Valencia (Valencia)

Momentum Startup, S.L.
Gran Vía Marqués del Turia 39, 5.ª 
Valencia (Valencia)

Monton-Sotos Asesores y Abogados, 
S.L.
Avda. Olímpica, 48A - Local 1
Torrent (Valencia)

Open-Ideas, The Social Commerce 
Company
La Bañeza, 43 - Local 5 
Madrid (Madrid)

P&E Emprendedores
c/ Conde de Montornés, 4-19 
Valencia (Valencia)

PGMorell
Cl Santa Ana, 11- bajo 
Xàtiva (Valencia)

Proyecto Cicero
Urb. Parque Montealcedo.
c/ Uno, 49 
Riba-Roja de Túria (Valencia)

Pruden González Tébar
c/ José Pérez Fuster Metge, 20- bajo dcha.
Valencia (Valencia)

Pymeassistant
Paiporta (Valencia)

Ricardo Luz y Asociados, S.L.
Avenida del Cid, 66- 3 
Valencia (Valencia)

RSG Asesoría Empresarial
Avda. Cortes Valencianas, 45 B -4.º-6.ª 
Valencia (Valencia)

Sanchis&Peris Consultoría, S.L.P.
c/ Bailén, 6 - Bajo izquierda 
Alzira (Valencia)

Silicon Project
CEEIC, c/ Berlín, parcela 3F. Pol. Ind. 
Cabezo Beaza 
Cartagena (Murcia)

Soluciones Dmd Levante, S.L.
c/ San Roque, 96B 
Llombai (Valencia)

Soluciones para la Gestión de la 
Empresa, S.L.L.
Gran Vía Ramón y Cajal, 37, 6.º Desp. 
33 
Valencia (Valencia)

T4 Franquicias
c/ Salamanca, 7 
Valencia (Valencia)

Todovaloraciones.Com
c/ Cirilo Amorós, 27- 4.ºD 
Valencia (Valencia)

Vicente Nadal - Fotógrafo
c/ Literato Gabriel Miró, 19 bajo 
Valencia (Valencia)

Aitex

Alicante Marítima (Veinte Pies)

Ashotur

Cámara de Comercio de Castellón

Castellón Marítima (Veinte Pies)

Centro para el Desarrollo Tecnológico Industrial (CDTI)

Colegio de Economistas de Valencia (COEV)

Consejo Económico y Social (CES)

Editorial Prensa Valenciana (Levante el Mercantil Valenciano)

Electrodomésticos (Alimarket Información Económica Sectoral)

Energía (Alimarket Información Económica Sectoral)

Franquicias y Negocios

Hostelmarket (Alimarket Información Económica Sectoral)

Interactiva

Inter-Transport (Grupo Editorial Men-Car)

Periódico el Meridiano

Perspectiva

PoliValencia (Antiguos Alumnos UPV)

Snimarket (Alimarket Información Económica Sectoral)

Tai Editorial

Tecnalia

Transporte XXI (Grupo XXI Comunicación Empresarial)

Valencia Marítima (Veinte Pies)

VoxUJI (Universitat Jaume I)

 REVISTAS Y DIARIOS
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El Día de la Persona Emprendedora te ofrece la oportunidad 

de perfeccionar el camino del proyecto empresarial en diver-

sos ámbitos: perfi l del emprendedor, el grado de madurez de 

tu idea de negocio o de tu proyecto de internacionalización, el 

diseño del producto y la marca, el posicionamiento en Inter-

net (SEO), tu modelos de negocio, etc. Gracias a estos tests 

dispondrás de atención personalizada, tanto individual como 

en grupo, durante sesiones de 15 minutos, en las que expertos 

coaches te proporcionarán recomendaciones para mejorar tus 

habilidades y competencias emprendedoras.

 Tipos

AUTODIAGNÓSTICO INDIVIDUAL

-  Test del Emprendedor 
Es una herramienta que analiza los rasgos de personalidad 

que determinan si la persona sabe identifi car una oportu-

nidad y organizar los recursos necesarios para ponerla en 

marcha. Aporta una serie de valoraciones cuyo objetivo es 

identifi car qué características de la personalidad ayudan o 

difi cultan a la hora de poner en marcha un proyecto o idea.

-  Test de la Idea de Negocio 
Se trata de una herramienta de evaluación preliminar del 

interés de una idea o proyecto empresarial, en términos de 

marketing, que permite conocer la capacidad de un empren-

dedor, de acuerdo a la información que posee, para evaluar 

los diferentes factores que se plantean en el formulario, re-

lacionados con el potencial de su idea/proyecto, y poner a 

prueba el grado de madurez de la idea. 

-  Test de Diseño 
Ofrece una primera valoración sobre la percepción/actitud 

actual frente al diseño como emprendedor y el uso que de 

él hace o puede hacer en su negocio. Permite conocer su 

situación actual y sacar unas primeras conclusiones. Por un 

lado, mantener las prácticas que funcionan y sacarles aún 

mayor partido. Por otro, averiguar  las cuestiones del diseño 

que no se abordan correctamente y que habría que emplear.  

-  Test de Internacionalización 
Permite estudiar la capacidad para la internacionalización de 

la empresa. Antes de lanzarse a la aventura de exportar o 

internacionalizar la empresa, cualquier emprendedor debe-

ría responder una serie de cuestiones, es decir, evaluar su 

capacidad competitiva para afrontar las condiciones de los 

mercados internacionales.  Una respuesta positiva no será 

garantía de nada, pero un resultado negativo  sería un buen 

indicador de las necesidades para decidir cambios. Si la res-

puesta fuera positiva no será una garantía, pero si el resulta-

do fuera negativo sería un buen indicador de las necesidades 

de refl exionar sobre la decisión y los diferentes ámbitos en 

los que se debe basar la misma. 

-  Test de Posicionamiento (SEO) 
Este test pretende mostrar a los emprendedores la nece-

sidad de una correcta optimización de sus dominios Web, 

de forma que sus productos y servicios sean más visibles 

a través de internet y lleguen a un  público objetivo. Una 

mayor visibilidad del dominio, generalmente, se traduce en 

un incremento de ventas, solicitudes de información o presu-

puesto, etc. Te ayudaremos a ver cómo optimizar tu dominio 

y escalar posiciones.

-  Responsabilidades de los emprendedores 
Con esta herramienta descubrirás hasta que punto eres co-

nocedor del entramado jurídico-legal que envuelve la activi-

dad empresarial. Siempre es bueno conocer las consecuen-

cias de todo tipo que pueden tener las acciones de nuestros 

emprendimientos. A mayor conocimiento y consecuente 

actuación más tranquilos podremos dormir por la noche. 

AUTODIAGNÓSTICO GRUPAL

En la 8.ª edición, aquellos que cumplimenten con anteriori-

dad al 19N los ‘Tests autodiagnósticos para grupos’, también 

dispondrán de la opción de recibir una atención personaliza-

da por grupos en los siguientes tests: 

-  Test de la Persona Emprendedora
-  Test de la Idea de Negocio
-  Test del Emprendedor colectivo

Emprender no tiene porque ser una aventura en solitario. 

Son muchos los que a la hora de poner en marcha una ini-

ciativa empresarial deciden compartir con otras personas las 

decisiones, las responsabilidades, las inquietudes, los éxitos y 

también los fracasos. Trabajar en equipo, cooperar, compartir 

conocimiento, enriquecerse en lo personal y en lo profesio-

nal son algunas de las ventajas de un proyecto empresarial 

colectivo. Realizar este test os dará las claves para conocer 

qué factores de la personalidad predominan en los miem-

bros del equipo y determinar si se trata de un equipo com-

plementario o si es necesario incorporar más componentes. 

 AUTODIAGNÓSTICOS

Introducción

Esta es un área de diagnóstico y asesoramiento personalizado en la que expertos coaches te ayudan a conocer tus 
fortalezas y debilidades como emprendedor. Todo ello, a través de unas herramientas muy útiles, los Autodiagnósti-
cos, que te permitirán emprender tu camino profesional de la mejor forma posible. 
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19 PREMIOS  Y CONCURSOS

1. MEJOR EMPRESA DE RECIENTE CREACIÓN
Reconocimiento: Diploma y trofeo
Patrocina: Banco Santander
Premio: 3.000 euros 

2. MEJOR EMPRESA INTERNACIONALIZADA 

Reconocimiento: Diploma y trofeo
Patrocina: SabadellCAM
Premio: 3.000 euros 

3. EMPRESA CREADA POR JÓVENES EMPRENDEDORES 
Reconocimiento: Diploma y trofeo
Patrocina: Fundación Bancaja
Premio: 3.000 euros 

4. EMPRESA DE MUJERES EMPRENDEDORAS 
Reconocimiento: Diploma y trofeo
Patrocina: Ayuntamiento de Valencia
Premio: 3.000 euros 

5. EMPRESA DE MAYORES DE 45 AÑOS
Reconocimiento: Diploma y trofeo
Patrocina: SECOT
Premio: 1.500 Euros  

6. EMPRESA TIC 
Reconocimiento: Diploma y trofeo
Patrocina: Ibercaja/Avalnet
Premio: 1.500 Euros  

7. EMPRESARIO AUTÓNOMO 
Reconocimiento: Diploma y trofeo
Patrocina: ATA/Active Seguros
Premio: 1.500 Euros  

8. MEJOR EMPRESA PARA INVERSORES 
Reconocimiento: Diploma y trofeo
Patrocina: IVF
Premio: Reconocimiento  

9.  ENTIDAD EMPRENDEDORA EN
EL ÁMBITO TERRITORIAL 

Reconocimiento: Diploma y trofeo
Patrocina: Subdirección de Promoción de Emprendedores
Premio: Reconocimiento

10. CENTRO EDUCATIVO EMPRENDEDOR 
Reconocimiento: Diploma y trofeo
Patrocina: Conselleria de Educación, Cultura y Deporte
Premio: Reconocimiento

1. Emprendeplus e+, ‘Aprende a emprender’:

a. Decídete e+: Experiencias emprendedoras 

b. Tengo una e-dea: Creatividad emprendedora

c. Future-ando: Tendencias y oportunidades

d. Modelos de negocio: Mi propuesta empresarial

e. Emprendedores locales: Quién destaca en mi entorno

f. Comunidades Emprendedoras: 

i. Mejor Comunidad Emprendedora

ii. ¡Juntos somos más!

2. Cuéntalo y Gana: 

a. Entrepreneur Experience

b. Commercial Pitch 

c. Elevator Pitch 

3. EmprendeRiders:
a. EmprendeRiders

 PREMIOS DPECV2013

Estos premios se conciben como un apoyo al emprendimiento y a la innovación en la Comunitat Valenciana. Ser 
emprendedor tiene premio y la fi nalidad de estos es reconocer las actuaciones más destacables de emprendedores 
y empresarios valencianos; valorar su esfuerzo y la capacidad que desempeñan para emprender y desarrollar con 
éxito su trayectoria empresarial y consolidar su empresa y/o entidad.  

 CONCURSOS DPECV2013

Los concursos incluyen diferentes iniciativas, de aprendizaje experiencial y promoción profesional,  que ayudan a 
fomentar el espíritu emprendedor y las ideas empresariales. Estas actividades, patrocinadas por la Diputación de 
Valencia, engloban tres categorías: 
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ANEXOS

.@lluisbueno
3dids.com
A Pleno Sol
Abogado Amigo
Actualmed Innovation For Radiology
ADEIT-Fundación Universidad Empresa 
de Valencia
Adigital
ADLYPSE-Asociación de Agentes 
de Desarrollo Local y de Promoción 
Socioeconómica
AECOP Levante
AECTA-Asociación de Empresas de 
Consultoría Terciario Avanzado Comu-
nitat Valenciana
AEPA
AER-Asociación de Emprendedores 
Rurales
AFYDE-Asociación de Fomento y 
Desarrollo Empresarial. Empresarias 
Alicante
Ahinco SOStenible
AIDO-Instituto Tecnológico Óptica, 
Color e Imagen
AIJU-Instituto Tecnológico del Juguete
AIMFRI
AITEX-Instituto Tecnológico Textil
AJEV-Asociación Jóvenes Empresarios 
de Valencia
AKIRA Coaching Inteligente
Albert & Vázquez Asesores, SLP
Alentta Abogados
Alicante Hacker Club
Alternativa Gestión del Confl icto
Amparo Sanchis Consultores
Ander Rozas
Andwer S.L.
Antonio Martínez Giralda
APD Levante
Apprentice S.L.
Aquareturn S.L.
Artvisual
Arvisa Consultores de Gestión S.L.
ASCEA-Asociación de Comercio 
Electrónico de Alicante
Asemar Gestión Empresarial S.L.
Asesoría del Autónomo
Asesoría Empresarial Asine S.L.
Asistencia Médica Sanitaria
Asler Consultoría Internacional
Asmonitor
Asociación Antiguos Alumnos UPV-
Universitat Politècnica de València
Asociación Creamos Valor
Asociación Desata Tu Potencial
Asociación Integralia - Espacio Sinergio
Asociación Máster en Comercio 
Internacional AMCI Internacional 
Universidad de Alicante
Asociación Observatorio de los 
Estrategas
ATA CV-Asociación de Trabajado-
res Autónomos de la Comunidad 
Valenciana
ATA Federación Nacional de Trabajado-
res Autónomos
Ateneo Mercantil de Valencia
AVALNET-Asociación de Empresas y 
Profesionales de Internet de la CV
AW Sensor
Awancys Ingeniería y Desarrollo S.L.
AYF Energía
Ayuntamiento de Alcoy
Ayuntamiento de Alicante. Agencia 
Local de Desarrollo Económico y Social
Ayuntamiento de Alzira. Idea Alzira 
Agencia Desarrollo Local
Ayuntamiento de Benetusser. ADL
Ayuntamiento de Elche
Ayuntamiento de Llocnou de la Corona
Ayuntamiento de Manises
Ayuntamiento de Petrer. ADESP-Agen-
cia de Desarrollo Economía Social
Ayuntamiento de Quart de Poblet. 
Agencia de Desarrollo Local

Ayuntamiento de Santa Pola. Agencia 
De Desarrollo Local
Ayuntamiento de Valencia. Valencia 
Emprende
Ayuntamiento de Valencia. Fundación 
Inndea
Ayuntamiento de Valencia. Servicio de 
Innovación y Proyectos Emprendedores 
Ayzweb
Banco Sabadell
Barbadillo Asociados
Belluga Gourmet S.L.
Beoptimus Spain S.L.
Bilivemi Comunicación y Marketing
Biocreative Designs 3D S.L.
Biomival
Bionostrum Pest Control
Bitsnbrains S.L.
Blau Comunicación y Eventos
Box From Spain
Breakmoon
Broseta Abogados
Bsch-Banco Santander Central Hispano
Business Booster Seed Capital
Byom Opina S.L.
Cadenalia S.L.
Caixa Capital Risk.
Calderona Viva S.L.
Cámara Ofi cial de Comercio, Industria 
y Navegación de Valencia
Cámara Ofi cial de Comercio, Industria 
y Navegación de Valencia. Escuela de 
Negocios Lluis Vives
Canguro Verde
Canica Valor Estratégico 
Casa Mediterráneo
Cast Info
Ccoaching Networking
CECE-Centro Europeo de Coaching 
Ejecutivo
CEEI Alcoy
CEEI Castellón
CEEI Elche
CEEI Valencia
Celvital
Centro Comercial Gran Turia
Centro Comercial Virtual Alicantino 
Túereslomas
Centro Publicidad Electronica S.L.
CEPYME Alicante
CIERVAL-Confederación de Organiza-
ciones Empresariales de la Comunidad 
Valenciana
Classcoaching
Clave Mayor S.A. SGECR
Clickarapp Realidad Aumentada S.L.
Clínica Jaime I de Catarroja
Club de Emprendendores Cademo-
Confederación de Asociaciones de 
Empresarios Madrid-Oeste
Club Marketing Valencia
Clúster Calzado Innovación
Clúster de Empresas Innovadoras Valle 
del Juguete
COCEMFE Alicante
Cocinar Emociones Comunicación, S.L.U.
COEVAL-Confederación Empresarial 
Vall d’Albaida 
COEV-Colegio de Economistas de 
Valencia
Cofeework
COITCV-Colegio Ofi cial de Ingenieros 
de Telecomunicación CV
Col.Legi Ofi cial de Psicòlegs de la 
Comunitat Valenciana
Colegio El Armelar
Colegio Ofi cial de Graduados Sociales
Colegio Ofi cial Publicitarios y RR PP 
de la CV
Confi nem, S.L.
Connect-U
Consejo de Cámaras de Comercio de 
la Comunidad Valenciana
Conselleria de Bienestar Social. Direc-
ción General de la Mujer. 

Conselleria de Bienestar Social. IVAJ. 
Generalitat Jove
Conselleria de Economía, Industria, 
Turismo y Empleo. CDT Alicante
Conselleria de Economía, Industria, 
Turismo y Empleo. Direccion General 
de Comercio y Consumo
Conselleria de Economía, Industria, 
Turismo y Empleo. IVACE-Instituto Va-
lenciano de Competitividad Empresarial
Conselleria de Economía, Industria, 
Turismo y Empleo. IVEX-Instituto 
Valenciano de la Exportación
Conselleria de Economía, Industria, Tu-
rismo y Empleo. IVF-Instituto Valenciano 
de Finanzas
Conselleria de Economía, Industria, 
Turismo y Empleo. SEPIVA-Seguridad y 
Promoción Industrial Valencia, S.A.
Conselleria de Economía, Industria, Tu-
rismo y Empleo. Subdirección General 
de Promoción de Emprendedores
Conselleria de Educación, Cultura y 
Deporte. D. G. Evaluación, Innovación, 
Calidad Educativa y de la Formación 
Profesional
Conselleria de Educación, Cultura y 
Deporte. D. G. Innovación, Ordenación 
y Política Lingüística
Conselleria de Hacienda y Adminis-
tración Pública. Dirección General de 
Proyectos y Fondos Europeos
Conselleria de Presidencia y Agricultura, 
Pesca, Alimentación y Aguas. Direccion 
General Relaciones en la Unión 
Europea
Consorci Pactem Nord.
Consulta Session, S.L.
Consultalys
Consumocolaborativo.Com
Convega-Consorcio para el Desarrollo 
Económico de la Vega Baja
Coto Consulting 
Creacommunity
CREAMA-Consorcio Recuperación 
Economica Marina Alta
Croos Media Digital, S.L.
Cuatrecasas, Gonçalves Pereira
Cucumobile
Cuestión Publicidad
Cultura Violeta Enoturismo a tu Alcance
Cuveconcepts
CVBAN-Comunitat Valenciana Business 
Angels Network
Dario Piera
Decem Solutions, S.L.
Desarrollando Talento
Despacho Inteligente 2.0
Despacho Rodríguez Malave
Develapps
Diputacion de Alicante. Área Fomento 
y Desarrollo
Diputación de Castellón. CEDES
Diputación de Valencia
Disabled Park
DLTL Consultores SLNE
Dormitienda
Double Room Studio
Doyoubike
DSEA Ong
Dub&Grown +Tallers de Doblatge
Duchas 10
Dulus
Dynamentors Business Excellence, S.L.
E&S Business School Escuela Superior 
de Negocios
Easypyme
Ecomain Industries, S.L.
Economía Real, S.L.
Ecopasiva, S. L.
EDEM-Escuela de Empresarios
Egauss
El Buen Humor
El Corte Inglés
El Laboratorio Imaginario

Elena Sanz Belenguer-Quemepongo
EMOS Desarrollo Personal y Profesional
Eneroptim, S.L.L.
English Room, S.L.
ENISA-Empresa Nacional de Innovación
Entrenarme, S.L.
Enviroo
EOI-Escuela de Organización Industrial
Equipo Humano, S.L.
ER Social Media Consulting
Escuela Europea de Líderes
ESIC Business Marketing School
Espacio Cogestión
Especiate.com
Espuymai
ESTEMA Escuela de Negocios. Univer-
sidad Europea
Estrategia Comboi
Estudios Empresariales Alzira, S.L.
EVAP/BPW. Asociación de Empresarias 
y Profesionales de Valencia
Events & Solutions
Evolvens Consultoría Estratégica
Eyeos&Archy
Factory Web
FAESCV-Federación de Autónomos 
Emprendedores Comunidad Valenciana
FEBF-Fundación Estudios Bursátiles y 
Financieros
FEDOC-Federación del Deporte de 
Orientación de la CV
FEPRODEL-Federación de Profesiona-
les del Desarrollo Local
Feria Valencia
Fervialia
FEVECTA-Federación Valenciana de 
Empresas Coop. de Trabajo Asociado
Feverup
FEVES Societats Laborals-Red Emprendes
First Tuesday
Florida Universitaria
Florida Universitaria. Escuela de 
Negocios
Fordlopd Consulting, S.A.
Forinvest
Formación Técnica de Levante S.L.
Founder Topic
Francis te Ayuda
FREMAP Mutua
Fromlab
Fundació Mobilitat Sostenible i Segura
Fundación Aleteia
Fundación Bancaja
Fundación Globalis
Fundación Helena Colina
Fundación Sostenible y Creativa
Fundación Universitat Jaume I - Empresa
FUNDESEM Business School
Fundetec
Fundeun-Fundación Empresa Universi-
dad de Alicante
Fusionarte Comunicación
Fyg Consultores
G&P Servicios a Empresas
Gadea Hermanos
Geolnnova
Gesadmin Partners, S.A.
Gesalmed Consultoría de Empresas
Gespremed
Gestoría María Hernández
Gigoing.com
Gmajúscula
GPLCLOUD
Greenweekend
Grow Up Launching School, S.L.
Grupo Code
Grupo Comunicating
Grupo Tot Animació, S.L.
Hidmo Consultores, S.L.
Higienizer O3 Technologies, S.L.
Histeria Producciones
Hooptap
Hyperthermic
ICA-Instituto de Creatividad Aplicada
Idai Nature, S.L.

 COLABORADORES
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IDELSA-Instituto de Desarrollo de 
Elda y Servicios Administrativos
Iestudio
Ifedes Consultores S.L.
Ignite Valencia
Ilustre Colegio de Abogados de Alicante
Imagina Formación
IMELSA
Impulso DP
Impulso Económico Local, S.A.U.
Ineditt Photography
Inescop
Infojobs
Ingenia Consultoría TIC
Innova Social 2.0
Instituto de Nutrición Deportiva
Instituto Europeo de Formación de 
Formadores
Intermedia Fresh Thinking
INVATTUR-Instituto Valenciano de 
Tecnologías Turísticas
Irune Castillo González - Asesoría 
Serantes
ITE-Instituto Tecnológico de Energía
IVAFE-Instituto Valenciano para Forma-
ción Empresarial
Iweekend Valencia
Jeanología
José Antonio Bravo
José Richarte Asesor Fiscal
Jpelirrojo
Julio Pons Escat
Jung Emprendedores
Kaparazoom, S.L.U.
KCN Valencia, S.C.
Kuombo
La Cuina d’Anita
La Poma Verda
Lanzadera
Latizo
Liceo Francés Valencia
Liderando en Femenino
Lluvia de Ideas
Local Europe
Love The Origins, S.R.L.
Luquentia Ingeniería, Proyectos e 
Investigación, S.L.
Mabisy Online, S.L.
Magic Frame Studios
Mancomunitat Ribera Alta
Margarila Iberia, S.L.
Marketing Estratégico y Desarrollo de 
Talento
Marketing Online Valencia
Marketing para Emprendedoras
Mary Kay
Másquediez
Máxima Aventura
Máximo Potencial
Mediterrasian Consulting
Medvalencia-Centro Mediterráneo de 
Cooperación Empresarial
Meetizer
Mercantil Valenciano
Mestral Business, S.L.
Metabranding

Metafelicidad
Metaforum
MGT Comunicación
Mi Economista
Microassistans
Mifer LKT. S.L.
Mimetik
Ministerio de Economía y Competitivi-
dad. CDTI-Centro para el Desarrollo 
Tecnológico Industrial
Ministerio de Economía y Competi-
tividad. ICEX-España Exportación e 
Inversiones
Ministerio de Empleo y Seguridad So-
cial. Tesorería General de la Seguridad 
Social. Direccion Provincial de Alicante
Ministerio de Industria, Energía y 
Turismo. OEPM-Ofi cina Española de 
Patentes y Marcas
Miravent Assessors
Missoluciones-Pangala.com
MKR Consultores
Momentum Startup, S.L.
Mon Technologies, S.C.
Montessori para todos.es
Montón-Sotos Asesores y Abogados, S.L.
Multimedia Recruting Solutions, S.L.
Myenergymap
Nanosport, S.L.
Necotium
Negotians
Ninos
Nomo Concept, S.L.
Novafeina
Novaterra
Nuttralia CB
Oftex Internacionalización
Okode
Olax22, S.L.
Onestic
Openfi nance
Open Ideas The Social Commerce 
Company
P&E Emprendedores
Pactem Nord-Consorcio para la 
Creación de Empleo
Padima
Panoramio
Paréntesis Logística de la Cultura, S.L.
Pasarela Comunicación
PATER-Pacte Territorial Per a 
l’Ocupació en La Ribera
PBC Coworking
Pellicer & Heredia Abogados
People-Tech
Pérez Sáez y Asociaciados Consultores, 
S.L.L.
Pérez y Seguros Asociados
Perro Verde y Gato Negro
Pgmorell
Pickevent
Plataforma Unidos 8 de Marzo
Plug And Play
Prevencas
Promivia Holding Group, S.L.
Promocorea

Protectur- Associació de Professionals 
en Turisme
Protocolochino.com
Proyecto Chinese Friendly
Proyecto Cicero
Proyecto Consultoría 3.0
Pymeassistant
Q’omor
Quina Dona
Radio Valencia
Re Acción Avance Comercial, S.L.
Recursos Médicos Online, S.L.
Red de Centros de Turismo
Red de Parques Científi cos Valencianos
Red Emprende-on
Reding
Redit-Red de Institutos Tecnológicos 
de la CV
Redpyme Mediterraneo, S.L.U.
Reempresa
Ribera Turisme
Ricardo Luz y Asociados, S.L.
RSG Asesoría Empresarial
Sanchis & Peris Consultoría S.L.P.
Sanus Vitae
Sebastian Pedotti
SECOT-Seniors Españoles para la 
Cooperacion Técnica
Seeseuno
Sequer lo Blanc
Shocktech y Protechplus
Siamm
Siemprevivas
Silicon Project
Sinaia Marketing Sinensis Seed Capital
Sistelnetworks, S.L.
Social Media Consultores.com
Socialmenta
Socialnova
Sofi stic Telematic Security, S.L. 
Solmar Finance
Soluciones Efi caces
Soluciones para la Gestión de la 
Empresa
Solution Inside
Solvem Consultoría Estratégica
Soma Comunicación
Sost4
Spain Insulation
Speakingpeople. Vilar y Losada Aso-
ciados, S.L.
Suenachino.Com
T4 Franquicias
Tecontek
Tenredo Socialmedia, S.L.
Terciario Avanzado de la Comunidad 
Valenciana
The Singular Kitchen
Think Up Psicologia 2.0
Thinkandcloud
Tic Tac Bank
Toastmaster
Todovaloraciones.Com
Tracemyway, S.L.
Transdirect
Trivision

Tubusinesslab
Umanick Technologies, S.L.
Universidad Cardenal Herrera. CEU 
Escuela de Negocios
Universidad Católica de Valencia. Inede 
Business School
Universidad Católica de Valencia. Vice-
rrectorado de Ordenación Académica 
y Empleabilidad
Universidad de Alicante. Observatorio 
Universitario Inserción Laboral
Universidad de Alicante. Parque Cientí-
fi co de Alicante
Universitat de Barcelona
Universidad Europea Valencia
Universidad Jaume I. ESPAITEC-Parque 
Científi co, Tecnológico y Empresarial.
Universidad Miguel Hernández de 
Elche. Área Organización Empresas
Universidad Miguel Hernández de 
Elche. Nau de la Innovación
Universidad Miguel Hernández de 
Elche. Observatorio Ocupacional. Pro-
grama Emprendedores Universitarios
Universidad Miguel Hernández de 
Elche. Parque Científi co Empresarial
Universitat de València
Universitat de València. Cátedra de 
Excelencia y Desarrollo en Emprendi-
miento. De Estudiante a Empresario
Universitat de València. Fundació 
General. Antena Universitaria i 
Observatori d’Inserció Professional i 
Asessorament Laboral (OPAL)
Universitat de València. Fundación 
Parque Científi co de Alicante
Universitat de València. Parc Científi c
Universitat de València. Plataforma 
Uniempren
Universitat Jaume I. Catedra Increa
Universitat Politècnica de Valencia
Universitat Politècnica de València. 
Ciudad Politécnica de la Innovación
Universitat Politècnica de València. 
Instituto Ideas
Universitat Politècnica de València. 
Parque Científi co
Vanyou
Vcad
Vemoeco, S.L.
Vídeo CVON
Vigela Lloret Coach
Wayco Valencia
We Play Sweet
Web Exporta
Whadtv
Wolkam It
Wywlab
Xing Comunitat Valenciana
Yademas
Yeply.Mo
Youngcracks
Zizerones Visitas Guiadas, S.L.
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   IVACE- INSTITUTO VALENCIANO DE COMPETITIVIDAD EMPRESARIAL 
(GENERALITAT VALENCIANA):

Salvador Gil, responsable DPECV.
Vicent Gasent, coordinador de contenidos y colaboradores.
Paco Ferrandis, administración. 

  CEEI ALCOY

  CEEI CASTELLÓN

  CEEI ELCHE

  CEEI VALENCIA

  Creación y Crecimiento: Joaquín Alcázar, CEEI Elche 

   Desarrollo Local: José Domingo Martínez, ADLYPSE- 
Asociación de Agentes de Desarrollo Local y Promo-
ción Socio-Económica de la Comunitat Valenciana.

   DPE Alicante: Manuel Amorós, ADL. Ayuntamiento de 
Alicante.

   DPE Castellón: Justo Vellón, CEEI Castellón. 

   Economía Social: Pepe Albors, FEVECTA- Federación 
Valenciana de Empresas Cooperativas de Trabajo 
Asociado. 

   Financiación: Inma Bea, Generalitat Valenciana. IVF-
Instituto Valenciano de Finanzas.

   Franquicias: M.ª Victoria Guillén, Cámara de Comer-
cio de Valencia. 

   Internacionalización: José Luis Sanjuán, CIERVAL- 
Confederación de Organizaciones Empresariales de la 
Comunidad Valenciana.

   Management- Escuelas de Negocio: José Portilla 
Sogorb, Florida Universitària.  

   Mayores 45 años: Dionisio Biot, SECOT- Seniors 
Españoles para la Cooperación Técnica.  

   Parques Científi cos: Joaquín Marhuenda, Universidad 
de Alicante. Parque Científi co de Alicante.

   TICS, Internet y Redes Sociales: Vicente Cervera, 
Ateneo Mercantil de Valencia.  

   Trabajadores Autónomos: Rafael Pardo, ATA CV, Aso-
ciación de Trabajadores Autónomos de la CV.  

   Universidades (inserción laboral y emprendimiento): 
Abel Torrecillas, Universitat Miguel Hernández de 
Elche. 

  Autodiagnósticos: Justo Vellón, CEEI Castellón.
  Box del Emprendedor: Ricardo Gordo, Consejo Cámaras de la CV.

  Ciudad Emprendedora: Roberto Payá, CEEI Alcoy.
  Información y Orientación: M.ª José Ortolá, Subdirección General Promoción de Emprendedores.

  Muestra Jóvenes Empresas Innovadoras: Jesús Casanova, CEEI Valencia.
  Networking y ¡Acelera tu proyecto!: Justo Vellón, CEEI Castellón.

  Operación Emprende: M.ª Pilar Aguado, AJEV-Asociación de Jóvenes Empresarios de Valencia.
  Premios: Jesús Casanova, CEEI Valencia. 
  Concursos: Joaquín Alcázar, CEEI Elche.  

 SECRETARÍA TÉCNICA DPECV2013

 GRUPOS DE TRABAJO DPECV2013

 COORDINADORES DE ÁREA DPECV2013

Para ampliar la información pueden consultar en:
www.diadelapersonaemprendedora.es 

www.emprenemjunts.es

CEEI CV:
Programación: Karina Virrueta
Comunicación: Sari García 
Logística: Marcos Pérez





Programa de 
actividades 2013

Patrocinadores y promotores DPECV 2013

Infórmate:

2013
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