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CENTRE ÉTOILE ST HONORÉ



PARTICIPA EN LOS ENCUENTROS EUROPEOS B2B CON COMPRADORES 
DEL SECTOR DE LA SALUD & INNOVACIÓN

Objetivo: organizar encuentros entre compradores públicos y privados con 
empresas innovadoras francesas, europeas y proveedores del sector de la salud.

-> Un programa de reuniones B2B
Durante un día, compradores y proveedores mantendrán reuniones individuales de 
30 minutos. Cada participante podrá reunirse con socios potenciales.

-> Una conferencia global
Salud: La compra pública en Francia y en Europa
Compra, innovación, proyectos de I+D, testimonios de empresas y compradores 
públicos europeos.
Conferencia organizada por EHPPA (European Health Public Procurement Alliance)

-> Talleres técnicos y talleres con expertos de los países presentes
Presentaciones sobre salud & innovación (testimonios de empresas) y mercados
con gran potencial con expertos de los países presentes.

-> Networking
Momentos de intercambios y networking entre los participantes.

20 países representados             60 compradores europeos                              250 participantes 

Compradores públicos socios de la asociación EHHPPA confirmados: 
Alemania - EK-UNICO www.ek-unico.de, Bélgica - MERCURHOSP -
http://mercurhosp.be, Francia - GIP Resah - www.resah.fr, Italia - SCR Piemonte -
www.scr.piemonte.it/cms, Luxemburgo - FHL - www.fhlux.lu/web, Noruega -

SYKEHUSINNKJØP HF – www.hinas.no, Portugal - SPMS - http://spms.min-saude.pt, 
Suiza - HUG-CAIB – www.hug-ge.ch, Inglaterra - NHS-CS -
www.commercialsolutions-sec.nhs.uk

Sectores representados:
Farmacia, biología, ingeniería biomédica, atención al paciente, equipamiento, 
consultoría, biotech, e-salud & digital, hostelería, construcción y servicios técnicos, 
energía y desarrollo sostenible, telecomunicaciones & SI….
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Reuniones B2B & Inscripciones

Fechas/Plazos Acciones Descripción

15 febrero – 30 junio      Inscripción ‘early bird’                      - Inscripción de la empresa
Publicación de su objetivo              - El dossier de la empresa participante 
y búsqueda                               debe ser presentado a la CFECI con el fin de 

garantizar un número mínimo de reuniones 
1 julio – 23 sept               Inscripción con tarifa normal                 según el interés de la empresa. Se podrá

y consulta de los perfiles                        consultar la lista de los compradores
de los compradores participantes         después de formalizar la inscripción

28 agosto – 15 sept        Reserva de reuniones B2B - La empresa selecciona sus compradores y
se envía una petición de reunión

15 – 26 septiembre         Periodo de confirmación                - La empresa participante recibe una
de reuniones                                 notificación por cada solicitud de reunión

- Las peticiones de reuniones serán  
confirmadas por los compradores

23 septiembre                  Programa de reuniones                    - La empresa recibe el programa de
provisional                                      reuniones provisional por email

27 septiembre                  Programa de reuniones                     - La empresa recibe el programa de 
definitivo                                         reuniones actualizado por email

- El calendario detallará los horarios y 
números de mesas de cada reunión

28 septiembre                    Reuniones B2B                                   - La empresa recibirá su programa de  
reuniones en la recepción del centro de   
conferencias. Se garantiza un mínimo de 4 
reuniones a cada empresa participante               

COSTE DE PARTICIPACIÓN EN LOS ENCUENTROS

El precio incluye el programa de reuniones B2B, acceso a conferencias, talleres y los almuerzos.

1.500€ (tarifa ‘early bird’ antes del 30/06/17)
1.750€ (inscripción después del 30/06/17)
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Conferencias y reuniones B2B

Jueves 28 de septiembre de 2017

Hora               Sesiones

Recepción

Mañana Conferencia: Compra pública de innovación en Europa

8h30 – 12h    Presentación de la asociación EHPPA y de sus socios
Compra, innovación, proyectos I+D: experiencias de socios de la asociación

Mediodía Cóctel – Almuerzo networking
12h – 14h

Tarde                Reuniones B2B compradores – proveedores (30 min/reunión)
14h – 18h30  Talleres técnicos: presentaciones sobre salud & innovación (testimonios de empresas)

Talleres con expertos de los países presentes

18h30             Cóctel networking

Viernes 29 de septiembre de 2017

Hora               Sesiones

Recepción

Mañana Encuentros B2B compradores – proveedores (30min)
8h30 – 12h    

Mediodía Coctel – Almuerzo networking
12h – 14h

Tarde                  Reuniones B2B compradores – proveedores (30 min)
14h – 16h30  


