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Vamos a ampliar nuestra red 
de contactos



Preséntate a 3 personas

Nombre, 
procedencia

Profesión 
/empresa en la 

que trabajas

¿Cuál es tu 
valor 

diferencial?

1 objetivo para 
el 2020



1. La era de los Knowmads 

2. Marca personal como elemento diferenciador

3. Tendencias de marketing digital que marcarán 
el 2020 



Nuevo contexto laboral

REVOLUCIÓN TECNOLÓGICA



Nuevas formas de vender 
y comunicar



¿Estamos preparados para el 
futuro?



1. La era de los KNOWMADS



El profesional
del S.XXI 

@CeliaDominguezR

K N O W M A D 



@CeliaDominguezR
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“En el 2020 el 45% de los 
profesionales será 

nómada del conocimiento”

Raquel Roca



Libro de 
Raquel Roca



¿Qué cualidades tiene 
un KNOWMAD?
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Conviértete en Knowmad



¡¡SAL DE TU
ZONA DE CONFORT!!



¿Estás dispuesto a 
dar el salto?
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DIFERÉNCIATE

La diferenciación es la clave del ÉXITO



2. Marca personal como 
elemento diferenciador





¿Cómo podemos diferenciarnos y 
ser más VISIBLES?

A través de la

MARCA PERSONAL



Vídeo Marca personal



Tú ERES
tu 



PROCESO DE CREACIÓN DE LA MARCA PERSONAL:

Autoconocimiento ¿Quién soy?

Definición de objetivos ¿Qué quiero conseguir?

Estrategia a seguir ¿Cómo lo voy hacer?

Acción Visibilidad



¿QUIÉN ERES?

define tu
propuesta de valor  



El título debe contener las palabras clave por las que quieres 
que te encuentren (120 caracteres)

Utiliza tu propuesta de valor 
en el Titular de LINKEDIN



El titular de Linkedin sirve para 
indicar de forma rápida y directa 

qué puedes aportar como 
profesional





Algunas opciones para construir el titular

➢ Poner la profesión
Comercial

➢ Poner la profesión + especialización
Comercial especializado en el sector de la alimentación

➢ Poner el puesto de trabajo
Director comercial en la empresa XXX

➢ Describir tus funciones principales ¿Qué HAGO? ¿Qué aporto?
Ayudo a…



Ayudo a (público objetivo) 

¿Para qué? (resultado a obtener)

¿Cómo lo hago? (propuesta de valor)



¿QUÉ QUIERES 
CONSEGUIR?



Véndete bien en tu extracto personal

Deja claro:

1. Quién eres 
2. Qué buscas – objetivo profesional
3. Tus logros
4. Tu contacto
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Fija tu propio plan



¿CÓMO LO VAS A 
HACER?



➢ Practica NETWORKING

➢ Asiste a EVENTOS

➢ Crea un blog

➢ Utiliza las REDES SOCIALES

➢ Contacta con los MEDIOS 
DE COMUNICACIÓN

➢ No automatices

Herramientas para darse a conocer online y offline



Asiste a Eventos



Utiliza las Redes sociales



VISIBILIDAD
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Genera una red
de contactos potente



Cuantos más 
CONTACTOS,

mejor
@CeliaDominguezR



➢ Realiza mensajes personalizados cuando invites a 
alguien a conectar



➢ Solicita Recomendaciones: dan credibilidad a tu perfil





✓ Comparte contenido habitualmente

✓ Personaliza tu url

✓Utiliza un tono cercano y humano

✓ Interactúa y comenta publicaciones de tus contactos

✓ Participa en grupos 

✓Haz un seguimiento de tus estadísticas 



Calcula tu 
Social Selling

www.linkedin.com/sales/ssi

(índice de ventas) 

¿Cómo saber si lo estás haciendo bien en Linkedin?



Te permite conocer tu índice de venta en base a cuatro 
factores:

1. Marca personal
2. Target de interés
3. Engagement
4. Creación de relaciones. 

Cada uno de estos factores puntúa con 25 puntos.
El SSI se saca en base a 100 puntos



www.linkedin.com/sales/ssi



CONSEJOS PARA CONSTRUIR UNA BUENA MARCA 
PERSONAL 

◆Una presencia física poderosa:
La forma en la que vas a “vestir” todo tu material de
marketing: tarjetas de visita, folletos y tu sitio web.

◆Un gran atractivo intelectual:
Dar un mensaje claro es un punto de partida clave para
construir tu marca personal.



◆Un impacto duradero:
Crear una verdadera imagen personal no sirve de nada
si no la prolongas en el tiempo.



LOS TRES ELEMENTOS DE UNA MARCA PERSONAL 
POTENTE

- Relevancia: Debes tener algo realmente útil que ofrecer,
satisfacer una necesidad y hacerlo bien.

- Confianza: Lo importante es ganarse la confianza, una
buena reputación profesional consistente y eficaz.

- Notoriedad: darse a conocer y contar a todo el mundo lo
que podemos ofrecer. Debemos ser notorios, ocupar un
lugar en la mente de quienes puedan necesitarnos.

Andrés Pérez Ortega



…Vas a necesitar

PACIENCIA 
y 

Constancia
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BENEFICIOS de la MARCA PERSONAL:

Distinguirte de la competencia

Generar y establecer CONFIANZA

Ganar PRESTIGIO, reconocimiento y NOTORIEDAD

Incrementa tu REPUTACIÓN

Conseguir ser una persona INFLUYENTE

Posicionarte como EXPERTO en tu sector

Atraer CLIENTES y colaboradores 

Generar nuevas OPORTUNIDADES de negocio



3. Tendencias del marketing 
digital que marcarán el 2020 



WhatsApp Business 
para pequeñas empresas
que quieren vender más



✓Comunicación Directa
✓Mensajes automáticos
✓ Estadísticas



“Una de cada tres Pymes asegura 
haber incrementado sus ventas 
utilizando WhatsApp Business” 





La Vida es 

AHORA

La COMUNICACIÓN está VIVA



El Social Media

ha cambiado

las relaciones 

de las empresas

con sus clientes



El usuario es el 
centro, busca 
contenido 
interactivo y 
exige un trato 
personalizado



Los hábitos de compra han cambiado…

“El 78% de los consumidores está 
influenciado por los medios 

sociales a la hora de hacer sus 
compras online”

Según datos PwC Total Retail  





Nuevas formas de ver el contenido



El vídeo en directo se ha 
convertido en una 

EXPERIENCIA vivencial



“El vídeo tiene la capacidad 
de enganchar con la gente 

de forma más rápida, 
directa y emocional”

Francisco Ribera de Gracia, 
director de Contrapunto Madrid 
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Beneficios de la COMUNICACIÓN EN VIVO:

✓ Herramienta al alcance de todos
✓ Cercanía
✓ Transparencia y credibilidad
✓ Humanización de las marcas
✓ Factor sorpresa
✓ Te permite contar historias
✓ Entrevistas y comunicación directa con el 

cliente
✓ Feedback en directo
✓ Ni coste, ni material, ni post-producción



La mayor tendencia en el 2020 
será la HUMANIZACIÓN

del marketing digital

Marketing Humanizado



PORQUE LO MÁS IMPORTANTE SON LAS 

PERSONAS



¡¡ GRACIAS ALMORADÍ !!

Celia Domínguez
Descubridora de Talento

Comunicadora de Emociones
Autora de los libros

www.celiadominguez.es
ebook.celiadominguez.es @CeliaDominguezR


